


| éxito y la realizacién per-

sonales, el trabajo y la accién

se aceptan como medios para
acceder al reconocimiento social en
Estados Unidos. Valores como el bie-
nestar material, la igualdad, la liber-
tad, la democracia son reconocidos
como la base de la nacion; valores que
pasando a ser normas se constituyen
en el control social y que plantean
como analizar las clases en Estados
Unidos, cudl es su estructura actual y
como aplicar el andlisis de clase a
casos especificos —como la clase
media estadunidense y las diferen-
cias de clase en una ciudad de la
frontera México-Estados Unidos—.
Todos. los paises tienen distribuciones
desiguales de ingreso y riqueza, pero
difieren segun los grados en que am-
bos son repartidos; de ahi el reto de
la sociedad estadunidense: aceptarse
tal cual es, una sociedad diferenciada
por clases en la que el poder se
ejerce en un orden vertical.
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—=z>— Prefacio

Un recorrido por la mayotia de las ciudades de Estados Unidos ofrece
varias evidencias de la existencia de diferentes clases sociales. Mien-
tras personas sin hogar deambulan por las calles del centro de las
ciudades, hay guardias privados que patrullan las colonias donde
residen los pudientes. Entre ambas zonas hay vecindarios con casas
modestas habitadas por trabajadores y otras mas cémodas que per-
tenecen a los sectores medios. Traslapando y dividiendo la geogra-
fia urbana de clase, destaca aquella otra centrada en lo racial. Las
areas habitadas por blancos y minorias se distinguen de inmediato y
generalmente se separan de las demas por medio de barreras fisicas,
como vias del ferrocarril o autopistas. De este modo, a diferencia
de las grandes urbes mexicanas que tienden a ser mosaicos desordena-
dos de viviendas ricas, medias y pobres, las divisiones raciales y de
clase en las ciudades de Estados Unidos han sido mas nitidamente
compartimentalizadas o “racionalizadas” de acuerdo al tipo de vecin-
dario o irea. Los estadunidenses prefieren mantener a la mayor dis-
tancia posible a quienes perciben como socialmente inferiores. Por
supuesto esta dimensién espacial no es la Gnica, ni necesariamente
la manifestacién mas importante de las divisiones de clase en Esta-
dos Unidos; subyace a ella la divisién del lugar de trabajo donde la
fuerza laboral se ubica en posiciones dispuestas verticalmente de
propietarios, administradores y empleados.

Es a partir de esta realidad de divisién en clases sociales que na-
ci6 nuestro interés por el tema de esta investigacion. La falta de
estudios en México respecto a la particular forma de vida y modos
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de organizacién social de Estados Unidos, contrasta con el cimu-
lo de estudios elaborados y difundidos por especialistas sobre sus
problemiticas econ6émicas y politicas. Con esto en mente, el objeti-
vo central de este esfuerzo conjunto es contribuir modestamente a
que en México se comprendan los fenémenos sociales de Estados
Unidos, abriendo brecha a través de la concepcion de clase social.

Aunque el libro contiene dos ensayos distintos, éstos comparten
similar estructura a efecto de responder a las mismas preocupacio-
nes: ¢como se analizan las clases en Estados Unidos? ¢Cual es su
estructura actual? ;Como aplicar un anilisis de clase a casos especi-
ficos, como seria la experiencia de los chicanos y los sectores me-
dios? Cabe mencionar que cada quien nos reservamos el derecho de
utilizar distintas categorias te6rico-metodolégicas, justamente con
el objetivo explicito de guardar congruencia con nuestras respecti-
vas escuelas de pensamiento. Destaca de manera particular la falta
de acuerdo sobre la delimitacién de las clases sociales. Reconoce-
mos que esta posicion implica ciertos riesgos, pero se decidié
correrlos antes de subordinarnos el uno al otro, con la intencién de
hacer una aportacién enriquecida a partir de la diversidad de nues-
tros enfoques, producto de dos percepciones particulares rescata-
das de un amplio espectro teérico-metodolégico. Asi, y pese a que
los contenidos difieren, consideramos que el lector interesado en
una vision integral sobre el fenémeno “Estados Unidos” podra res-
catar de aqui algunos de los elementos mas importantes sobre los
cuales la sociedad estadunidense encuentra su organicidad.

Por otra parte, queremos enfatizar que la conclusion de esta obra
no hubiera sido posible sin el apoyo incondicional del Centro de
Investigaciones sobre América del Norte de la Universidad Nacio-
nal Auténoma de México (CISAN-UNAM), donde los autores fuimos
acogidos y convivimos en un espacio de libertad intelectual y cama-
raderia altamente estimulante.

Con un especial agradecimiento a la maestra Ménica Verea Cam-
pos, directora del CISAN-UNAM, quien con su entusiasmo y elevado
sentido de compafierismo promovié desde su inicio la realizacién
de este proyecto. Sumado a ello, extendemos nuestro mas sincero
agradecimiento a los miembros del Comité Editorial del cisan
—Mobnica Gambrill, Birbara A. Driscoll y Silvia Vélez— por sus
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valiosas criticas y observaciones al texto, asi como a Ana Maria de
L. Aguado Molina y Sylvia Gorodezky M. por su labor de traduc-
cién. Por tltimo, deseamos destacar nuestto reconocimiento al pa-
trocinio financiero de la William and Flora Hewlett Foundation para
Silvia Nufiez Garcia, y a la Comisiéon Binacional México-Esta-
dos Unidos para el Intercambio Educativo y Cultural (Programa
Fulbright-Garcia Robles) que apoyé la estancia de James W. Russell
como profesor visitante e investigador en el CISAN-UNAM durante el
periodo de 1990 a 1992. El sefior Clint Wright, director de este pro-
grama en México durante 1990-1991, otorgd un respaldo especial-
mente valioso. '

James W. Raussell Silvia Niriez Gareia
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Método: Investigando
=#<" |a estructura de clase

La realidad de la divisién de clases en Estados Unidos ha sido por mu-
cho tiempo un tema de investigacion en ciencias sociales. Pero los cien-
tificos sociales no han llegado a un acuerdo sobre un método de inves-
tigacién, o bien para describir las divisiones de clase en el pais. En gran
medida, esto sutge del problema general del estudio de la estratifica-
cién; los cientificos sociales generalmente coinciden en que todas las
sociedades contemporaneas estan estratificadas por causas y consecuen-
cias, pero mis alld de notar la universalidad e importancia de las jerar-
quias, no han llegado a un acuerdo sobre como conceptualizarlas y ana-
lizarlas. A pesar de que estas jerarquias han sido estudiadas, medidas,
debatidas, justificadas o criticadas, no existe un punto de vista unifor-
me de sus configuraciones basicas. Son como montafias intelectuales
que muchos exploradores procedentes de distintos campos-base teori-
cos han escalado por diferentes senderos. La naturaleza de la montafia
aparece diferente en los mapas segin el camino tomado.

A fin de investigar las divisiones de clase en Estados Unidos, es
necesario establecer primero como se realizara la investigacion. En
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particular, es necesario esclarecer los conceptos analiticos que se
utilizaran para investigar, medir y describir la l6gica de las divisiones
de clase. Los conceptos basicos que se utilizaran en este estudio
para investigar las divisiones de clase en Estados Unidos estin basa-
dos en la premisa de que las sociedades contienen sistemas de clase
econ6émicos y sociales analiticamente separables; distincién que tie-
ne rafces en la teoria clasica marxista y weberiana, y a las cuales vol-
veremos enseguida.

Marx Y WEBER

Aunque Marx no usé directamente los términos de clases econémica y
social, s hizo una relativa distincion entre clases-en-si'y clases-para-sé como
momentos diferentes del desarrollo de clase. Las clases-en-si son
pattes objetivas y componentes de los modos histéricos de produc-
cién. Las clases-en-si juegan papeles cualitativamente diferentes en
la produccién.! En este sentido, la estructura de la economia define
las diferentes posibilidades de clase y asi las clases-en-si son esen-
cialmente clases econdmicas.

No obstante, la teoria de la formacién de clases sociales de Marx
no se detiene en los origenes econdémicos. Usando las categorias
hegelianas de en-si y para-si, Marx describi6 a los miembros de una
clase como entes que se mueven de una existencia objetiva hacia
una realizacion subjetiva de identidad comiin de clase hasta la prac-
tica politica basada en intereses comunes de clase. Las clases-para-si
parecen acercarse mas a un concepto de lo social. Las clases-para-si im-
plican una conciencia subjetiva y cohesién de los miembros de una
clase con base en su identidad comun de clase.

Weber, como Marx, nunca logré una teoria completa de clases.
Sus escritos directos donde define términos eran apuntes y, en su
caso, caracteristicamente marcados por inconsistencias. Por ejem-
plo, en un lugar definié a las clases econémicas como grupos con

! Karl Marx, The Eighteenth Bruimaire of Lonis Bonaparte, en Karl Marx y Frederick
Engels, Selected Works in Three Volumes (Mosci: Progress Publishers, 1970 [1852]),
459.
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otigenes y monto de ingreso comunes; en otro sitio las concibe como
grupos con posiciones comunes en la produccién (propietarios o
empleados), el comercio (vendedores o compradores) o los merca-
dos de crédito (acreedores o deudores).?

El concepto de clase social de Weber es mas 1til para los proposi-
tos de esta investigaciéon. El defini6 a las clases sociales como “la
totalidad de situaciones de las clases dentro de las cuales la movili-
dad individual y generacional es ficil y tipica”.’ De este modo, un
namero de posiciones que estarfan en las clases econémicas técni-
camente diferentes compartirian el mismo tipo de clase social indi-
vidual. Por ejemplo, un trabajador calificado empleado y un artesano
que trabaja por su cuenta, aunque se encuentren en clases econémi-
cas técnicamente diferentes por tratarse de un empleado y un pro-
pietario, pueden estar en el mismo nivel social y, por consiguiente,
estar en la misma clase social.*

El concepto de clases sociales de Weber, como la combinacién
de individuos originarios de distintas clases econémicas entre los
que “es facil y tipica la movilidad individual y generacional”, difiere
de la conceptualizacion de Marx en la que existe un grupo de clases
econémicas (las clases-en-si) las cuales internamente pueden desa-
rrollarse hacia las clases-para-si. Segtin la conceptualizacién de Weber,
existen clases econdmica y social, pero la clase social no necesaria-
mente se desarrolla a partir de una sola clase econémica, es decir,
una clase social en particular puede formarse con miembros prove-
nientes de distintas clases econdémicas. Para decirlo de otro modo,
para Marx la formacién de una clase social implica la cohesién de
una clase econémica particular en tanto que para Weber la clase
social se compone de una o mis clases econémicas entre las que es
probable la movilidad individual y familiar.

2 Véase Max Weber, Economy and Society, 2 vols. Nueva York: Bedminster Press,
1968 [1922]), 305 y ss., 926 y ss.

3 Ibid., 302-305.

* Weber delineé como clases sociales amplias “la clase trabajadora, la pequefia
burguesia, los intelectuales y especialistas no propietatios, y las clases privilegia-
das a través de propiedad y educacién”. No obstante, estas categotias de clase
patecetian ser mas bien resultado de conclusiones improvisadas que de un ani-
lisis bien elaborado.
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De acuerdo con Marx, es claro que las dimensiones de las clases
social y econdmica, mientras se traslapan en la realidad, pueden ser
analiticamente distinguidas. Ambas son dimensiones de, o mas dia-
lécticamente, diferentes momentos de la formacion de clase. Webet,
no obstante, fue un paso mas adelante, al permitir no sélo la posibi-
lidad de que las dimensiones econémica y social sean distinguidas
sino también proponiendo que las clases son partes de diferentes
estructuras analiticas.

El concepto de Weber sobre clases sociales proporciona un pun-
to de partida tedrico mas 1til para los propoésitos de esta investiga-
cién, que el concepto de Marx de clase-para-si. En el pensamiento
de Weber las clases sociales eran realidades que surgen de la estruc-
tura de la vida social, en tanto que en el pensamiento de Marx, el
desarrollo de las clases-para-si eran sélo posibilidades. Para ciertos
tipos de investigacién —como las que versan sobre el desarrollo de
los sindicatos de la clase trabajadora y los partidos politicos— la
nocién de clase-para-si podria ser util. Pero para este tipo de inves-
tigacién, que busca el desarrollo de un perfil de clase en Estados
Unidos empiricamente verificable, el concepto de clases sociales de
Weber es mas atil.

INVESTIGACION CONTEMPORANEA DE CLASE

La mayoria de los investigadores contemporineos asumen un gru-
po unitario de clases independientemente de cémo las definan.® Al

3 Por ejemplo, véanse W. Lloyd Warner, Marchia Meeker y Kenneth Eels, So-
cial Life in America (Chicago: Science Research Associates, 1949); Joseph A. Kahl,
The American Class Structure (Nueva York: Holt, Reinhart & Winston, 1957);
Rodolfo Stavenhagen, Las clases sociales en las sociedades agrarias (México: Siglo xxi,
1969); Roger Bartra, Estructura agraria y clases sociales en México (México: Era, 1974);
Nicos Poulantzas, Classes in Contemporary Capitalism (Londres: NLB, 1975); Maurice
Zeitlin, “On Classes, Class Conflict, and the State: An Introductory Note”, en
Maurice Zeitlin, ed., Classes, Class Conflict, and the State: Empirical Studies in Class
Analysis (Cambridge: Winthrop Publishers, 1980); David H. Demo y Ritch C.
Savin-Williams, “Early Adolescent Self-Esteem as a Function of Social Class:
Rosenberg and Peatlin Revisited”, American Journal of Sociology 88, no. 4 (1983);
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trabajar con un indice tnico de factores econémicos, sociales o bien
combinados para determinar la pertenencia de clase, no hacen ana-
lisis separados de las clases econémica y social. Ni la separacion de
Weber entre clases econémica y social ni los momentos en-si y para-
si de desarrollo de clases de Marx aparecen en la estructura de sus
investigaciones.

Un menor nimero de investigadores conceptualizan sistemas de
clase analiticamente separables.® Muchos de sus trabajos incorporan
elementos extraidos de escritos no marxistas de clase social en Es-
tados Unidos. Esta investigacion, como indicamos previamente, parte
de la misma premisa de que es analiticamente necesario y empirica-
mente valioso distinguir y analizar separadamente las formaciones
de clase econdmica y social. Para hacer esto primero es necesario aclarar
las definiciones de qué constituyen las clases econdémicas y qué cons-
tituyen las clases sociales.

Clases economicas

Los estudios de las clases econ6émicas enfatizan lo siguiente: 4) La
gente que comparte la misma posicién en el sistema productivo de
una sociedad particular integra una clase econémica. El nimero y
definicién de los limites de las clases depende de la teoria empleada
para definir el sistema de produccion, por ejemplo, como capitalis-
ta, industrial, etc. De esta manera, la definicién de las clases econé-
micas es esencialmente deductiva. 4) Las clases econémicas son ca-
tegorias objetivas cuya utilidad en la investigacién no depende de su

Juan Paz, Juan Valdés y Rafael Hernandez, “La estructura de clase de la comuni-
dad cubana en Estados Unidos”, Cuadernos de Nuestra América 1, no. 0 (julio-
diciembre 1983): 5-35, y Melvin L. Kohn y Carmi Schooler, Work and Personality:
An Inguiry into Impact of Social Stratification (Norwood: Ablex Publishing
Corporation, 1983).

¢ Por ejemplo, véanse Joseph A. Schumpeter, Imperialism and Social Classes Nue-
va York: Augustus M. Kelley, 1951 [1927]); Paul M. Sweezy, The Present as History
(Nueva York: Monthly Review Press, 1953), y Albert Szymanski, Class Structure:
A Critical Perspective (Nueva York: Praeger, 1983).
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reconocimiento subjetivo como valido por los miembros de la clase
en cuestion. Las clases econémicas no necesariamente generan una
subcultura comun.’ ¢} El individuo en su papel productivo es la uni-
dad basica de anilisis de la clase econémica.?

Por tanto, una clase econémica es una categoria tedrica, un sub-
grupo de caracteristicas en la estructura o estructuras econdémicas
de una sociedad en particular. La manera como los papeles se re-
unen en los subgrupos particulares de clase depende de la teorfa de
la estructura total; lo que es importante es que el concepto de clase
econdmica es a la vez tedrico y objetivo. Esté o no esté reconocido
empiricamente, por ejemplo, si la gente se ve a si misma en térmi-
nos de las definiciones de clase econdmica, no es del todo esencial
para su validez. La validez de este concepto mis bien se deriva de la
teorfa de la estructura. Si la teoria es valida el concepto tiene obje-
tividad. Puesto que Estados Unidos es esencialmente una sociedad
capitalista, se infiere que los papeles fundamentales de clase se de-
ducen de aquellos del modo de produccién capitalista.” Atin mas, se
comprende que las poblaciones econémicamente activas son los
denominadores sobre los que existen las diferentes clases econémi-
cas y sus tamafios relativos estan por determinarse. Esto es, las cla-
ses econdmicas cumplen esencialmente papeles funcionales en la
poblacion econdémicamente activa (PEA), las cuales estin compues-
tas de toda la poblacién activa en la produccién de bienes y servi-
cios dentro de las sociedades.

En la poblacién econémicamente activa de todas las sociedades
capitalistas existen distintos papeles econédmicos para las clases de ca-
pitalistas (propietarios de capital y empleadores de mano de obra),
trabajadores (aquellos que venden su fuerza de trabajo tanto a
empleadores publicos como privados) y los propietarios de peque-
fios negocios (empleados por cuenta propia, duefios de negocios
que no tienen un namero significativo de empleados). Los papeles

" Véase Weber, Economy and Society, 926  ss.

8 Véase Szymanski, Class Structure..., 79.

’ Véase Roger Bartra, “Modes of Production and Agrarian Imbalances”,
International Social Science Journal 31, no. 2 (1979): 226-236, y James W. Russell,
Modes of Production in World History (Londtes: Routledge, 1989).
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econémicos pueden existir también para clases adicionales cuando
mas de un modo de produccién existe dentro de una formaciéon
socioecondmica concreta, esto es, la sociedad. Elementos significa-
tivos de esclavitud y feudalismo estuvieron presentes en las prime-
ras etapas del desarrollo capitalista mundial. Asf, las clases de escla-
vo (trabajadores no libres cuya fuerza de trabajo era propiedad de
otras personas) y de propietario de esclavos (propietatios de trabajo
no libre) jugaron papeles importantes en el desarrollo de Estados
Unidos. Finalmente, el desarrollo capitalista por si mismo ha gene-
rado un papel nuevo de clase. El crecimiento de las burocracias pua-
blicas y privadas ha creado un nuevo terreno intermedio de empleo
para profesionistas y gerentes entre los propietarios y los mandos
de primer nivel de administracién, por un lado, y los trabajado-
res de base por el otro. Por lo tanto, existe una posibilidad adicional
de clase para una nueva clase media de empleados profesionistas y
gerentes.

En suma, las siguientes clases econdémicas han tenido distintos
papeles en diferentes tiempos en el desarrollo de Estados Unidos:
capitalistas, trabajadores, propietarios de pequefios negocios, pro-
pietarios de esclavos, esclavos, y profesionistas y gerentes de la nue-
va clase media.

Clases sociales

Entre los investigadores sobre Estados Unidos ha surgido un con-
cepto de clase social mids o menos coherente con las siguientes ca-
racteristicas: @) Las clases sociales tienen una existencia real. Son
entidades vivas reconocidas por sus miembros, y no sélo creaciones
hipotéticas de los investigadores.® Asi, la definicién de las clases
sociales procede de criterios inductivos. 4) Las clases sociales cons-
tituyen grupos que tienen estilos de vida o subculturas definidos
dentro de los cuales los miembros se reconocen entre si como so-

10 Véanse Schumpeter, Imperialism and Social Classes; Sweezy, The Present as History,
y Richard Centers, The Psychology of Social Classes (Princeton: Princeton University
Press, 1949).
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cialmente iguales.! ¢) La familia, y no el individuo, es la unidad de
analisis de la clase social. Las redes de familias que se casan entre si
libremente constituyen clases sociales.?

Las clases sociales son grupos jerirquicamente compuestos den-
tro de sociedades integradas por miembros que comparten niveles
de vida comunes con base en los cuales evolucionan subculturas
comunes y se reconocen entre si como socialmente iguales —y re-
conocen a los miembros de las clases mas altas o mas bajas como
diferentes y socialmente desiguales—. A diferencia de las clases eco-
némicas, que son esencialmente categorias analiticas deducidas de
la estructura de la economia, las clases sociales son grupos empiri-
cos dentro de las sociedades cuya existencia debe ser descubierta de
manera inductiva y verificada. Visto de otra manera, las clases socia-
les constituyen subculturas igualitarias empiricamente reconocibles
dentro de sociedades desiguales. El total de la poblacién es el deno-
minador sobre el cual diferentes clases sociales y sus tamafios relati-
vos estan por ser determinados.

Desde 1930, algunos investigadores en Estados Unidos han tra-
tado de determinar el nimero e identidad de las clases sociales
reconocibles del pais. W. Lloyd Warner inicié este tipo de investiga-
ci6én solicitando simplemente a muestras de ciudadanos ordinarios
que nombraran y describieran las diferentes clases sociales dentro
de sus comunidades.” A partir de sus percepciones concluyé que
existian esencialmente seis clases sociales: alta-alta, alta-baja, me-
dia-alta, media-baja, baja-alta y baja-baja. Otros investigadores pos-
teriormente simplificaron las conclusiones de Warner y describie-
ron tres clases sociales en Estados Unidos: alta, media y baja. Estas

1 Véanse Centets, The Psychology of Social...; G. William Dombhoff, Whe Really
Rules: New Haven and Community Power Reexamined (Santa Moénica: Goodyear
Publishing, 1978); Hetbert T. Gans, The Urban Villagers (Glencoe: Free Press,
1962); August B. Hollingshead y Frederick C. Redlich, Socia/ Class and Mental
Llness Nueva York: Wiley, 1958), y Warner ez al., Social Life..., y Szymanski, Class
Structure...

2 Domhoff, Who Really Rules...; Schumpeter, Imperialism and Social Classes;
Sweezy, The Present as History, y Szymanski, Class Structure...

13 Véase W. Lloyd Watner y Paul S. Lunt, The Social Life of a Modern Community
(New Haven: Yale University Press, 1941).
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categorfas se utilizaron entonces en las encuestas de identificacién
de clases nacionales y, en consecuencia, produjeron como resultado
que mis del 80 por ciento de los entrevistados respondieron defi-
niéndose a si mismos como de clase media, lo que condujo a la con-
clusiéon optimista de que Estados Unidos rapidamente se convertia
en una sociedad sin clases, en virtud de que la gran mayoria de la
poblacién se vefa a si misma como perteneciente a la misma clase.

Sin embargo, este logro admirable de igualdad de clases —tanto
como la abolicién implicita del conflicto de clase— en Estados Uni-
dos, resultd ser un instrumento de la elaboracién de las encuestas.
Cuando Richard Centers aplicd una encuesta de clases sociales ela-
borada de manera diferente, en la cual agregé la posibilidad de ele-
git a la clase trabajadora como adicional a las clases alta, media y
baja, encontré una percepcién subjetiva totalmente diferente de la
estructura de las clases sociales de la nacion. Asi, el 51 por ciento de
los entrevistados se identific6 como clase trabajadora, el 43 por ciento
como clase media, el 3 por ciento como clase alta, y el 1 por cien-
to como de clase baja. Las bases de la desigualdad de las clases y el
conflicto, segin esto, no habian desaparecido en Estados Unidos.'*

La identificaci6én de clase social ha permanecido por mucho tiem-
po igual en Estados Unidos desde el hallazgo original obtenido por
Centers. En 1996, el 55 por ciento de la poblacién se identificaba a
si misma como clase trabajadora y el 36 por ciento como clase me-
dia."® Por ende, aceptamos el razonamiento de Centers de que se
petciben esencialmente cuatro clases sociales en Estados Unidos:
alta, media, trabajadora y baja.

" Centets, The Psychology of Social. Es claro que identificarse como pertene-
ciente a una clase social particular no es necesatiamente lo mismo que realmente
pertenecer a dicha clase. Asi, en una encuesta nacional de la Survey Research
Center, en 1977, citada en Szymanski, Class Structure..., 30 por ciento de los capita-
listas se identificaron a si mismos como de la clase trabajadora, mientras que el
2 por ciento de trabajadotes de cuello azul se identificaron como de clase alta.
Pot lo tanto, las encuestas de identificacién de clase no indican completamente
la distribucion real de la poblacién en diferentes clases.

5 Encuesta realizada por The New York Times, 5 de marzo 1996, p. 16. Véase
también Dennis Gilbert y Joseph A. Kahl, The American Class Structare, 3* ed.
(Chicago: The Dorsey Press, 1987), 252.
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EL VALOR DE UN ANALISIS DE LAS CLASES ECONOMICAS
Y SOCIALES POR SEPARADO

Mantener la diferenciacién entre clases econémicas y sociales re-
suelve algunos problemas como la clasificacién de las familias con
dos ingresos, en las que los trabajos desempefiados son muy distin-
tos. Por ejemplo, una familia puede tener un ingreso basado en el
salario de un ingeniero y otro salario de un trabajo de oficinista. En
este caso, la familia estarfa dentro de la clase social media debido al
tamafio de su ingreso y nivel de vida resultante. Al mismo tiempo,
habtia miembros que contribuyeran tanto a la nueva clase media
econdmica (el ingeniero empleado) como a la clase trabajadora eco-
némica (el trabajador administrativo).

En general, el término ampliamente utilizado de clase media no
tiene sentido técnico a menos que se distingan sus referentes econé-
mico y social. En términos econémicos, existen dos clases medias, la
vieja y la nueva.'® La clase media vieja se compone de propietarios de
pequefios negocios y la nueva clase media abarca a todos los emplea-
dos de cuello blanco o, en un sentido mis restringido y aceptado ac-
tualmente, los profesionistas y gerentes administrativos. En un sentido
social, la clase media indica la masa de personas que cae entre los ricos
y los trabajadores ordinarios. Por tanto, la clase media social incluye
varias clases econémicas distintas —trabajadores bien remunerados,
propietarios de pequefios negocios, y profesionistas y empleados ad-
ministrativos—.

RESUMEN

Esta investigacién de la estructura de clase en Estados Unidos parte
de la premisa metodoldgica de que todas las sociedades contempo-
rineas contienen sistemas de clases econémica y social analitica-
mente distinguibles. Se emplea un concepto esencialmente marxista
de clases econémicas y un concepto esencialmente weberiano de las

16 Véase, por ejemplo, C. Wright Mills, White Collar Nueva York: Oxfotd
University Press, 1953).
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clases sociales. Las clases economicas son, de este modo, concebi-
das como fundamentadas en papeles comunes dentro de las estruc-
turas econémicas y de la poblacién econdémicamente activa de las
sociedades, mientras que las clases sociales son concebidas como
basadas primordialmente en grupos dentro de la poblacién total que
comparten un nivel o estindar de vida comun.



Estructura de clases:
—=#<— Desarrollo y estimacion
cuantitativa

La actual estructura econémica de clases en Estados Unidos es re-
sultado de una serie de tendencias de largo plazo que afectaron la
distribucion de la poblacidon econdémicamente activa, la organiza-
cién y control de negocios, y la escala de produccién. Estas tenden-
cias fueron propiciadas por la expansion territorial del pais durante
el siglo xix y por la Guerra Civil.

DESARROLLO ESTRUCTURAL DE LA POBLACION
ECONOMICAMENTE ACTIVA

De acuerdo con la teoria econémica, la economia de un pais se desa-
rrolla a través de las etapas agricola, industrial y postindustrial. En
la primera etapa, la poblacién econémicamente activa (PEA) es ab-
sorbida por la agricultura y por las actividades asociadas al sector
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primario (pesca y mineria). En la segunda etapa, al aumentar la
productividad de los agricultores se requiere un nimero proporcio-
nalmente menor de ellos para alimentar al pais; con eso se liberan
trabajadores del campo, quienes estin entonces disponibles para ocu-
parse en la manufactura urbana y el empleo industrial. En la tercera
etapa, los avances tecnolégicos, que ahorran trabajo en la industria,
disminuyen los requerimientos de trabajadores manufactureros. Se
inicia asi la etapa postindustrial, caracterizada por el empleo tercia-
rio de servicios que absorbe a la mayoria de la PEA. Hay asi dos
grandes desplazamientos en la distribucién de aquélla en el desarro-
llo econémico: de las granjas a las fabricas, y de éstas a los servicios.

Ambos desplazamientos han ocurrido en el desarrollo de Esta-
dos Unidos. Durante el primer siglo de su existencia, la produccién
agricola en el pafs absorbié a la mayoria de la PEA. En 1800, primer
afio para el que hay estadisticas disponibles sobre la PEA, tres cuartas
partes de ésta se encontraba en las granjas." A medida que aumenté
la productividad en la agricultura, el excedente del trabajo agricola
se desplazé hacia las fabricas urbanas. Durante las décadas de los
treinta y los cuarenta en el siglo X1x, los talleres textiles en Nueva
Inglaterra iniciaron su produccién con una fuerza de trabajo com-
puesta basicamente por mujeres jévenes que habian crecido en gran-
jas. Las actividades manufactureras aumentaron en forma irregular
hasta la Guerra Civil de 1861-1865, y se aceleraron dramaticamente
después de sus consecuencias. Sin embargo, las actividades agrico-
las y otras del sector primario continuaron absorbiendo a la mayoria
de la PEA hasta 1880. La década de 1880 a 1890 fue la primera cuan-
do Estados Unidos pudo ser descrito propiamente como una so-
ciedad industrial, en el sentido de que las actividades agricolas y
otras del sector primario dejaron de absorber a la mayoria de la PEA.
La produccién agricola atin absorbia una gran proporcién del em-
pleo de la PEA, pero ya no la mayorfa. Durante el periodo industrial
(1890-1920), 1a mayoria de la PEA se concentraba en empleos agrico-
las e industriales. La década de 1920 a 1930 trajo consigo el cierre
del periodo propiamente industrial, al dar paso al patrén vigente

1'U.S. Buteau of the Census, Historical Statistics of the United States, parte 1 (Wash-
ington, D.C.: Gpo, 1976), 139.



ESTRUCTURA DE CLASES 29

postindustrial de la PEA, en el cual la mayoria de los trabajadores
comenzaron a contratarse en la produccién de servicios en oficinas,
hospitales, restaurantes, escuelas y otros, en vez de en la produccién
de bienes fisicos en el campo o en fibricas.?

DESPLAZAMIENTOS EN LA ESCALA Y CONTROL DE LA PRODUCCION

Hace un siglo, la mayoria de los integrantes de la poblacién econé-
micamente activa eran duefios de sus negocios. La gran mayoria
eran propietarios de granjas, seguidos por duefios de establecimien-
tos comerciales, de talleres y profesionistas. Sin embargo, para 1900
la mayor parte de la PEA se habia desplazado: de propietarios de pe-
quefios negocios pasaron a ser empleados. En 1990 el sector de em-
pleados representaba cerca del 93 por ciento de la PEA.> De manera
paralela, conforme declinaron los propietarios de pequefios nego-
cios, aumentaron las actividades econémicas gubernamentales y cor-
porativas. Actualmente, la mayor parte de los mercados que en el
pasado eran atendidos por pequefios negocios esta controlada por
grandes corporaciones privadas. Asimismo, en los Gltimos cien afios
han aumentado dramaticamente las actividades econémicas organi-
zadas por el Estado. En la época de 1la Guerra Civil, los empleados
publicos representaban una pequefia parte de la PEA; para 1970 prac-
ticamente una tercera parte de la PEA era empleada por el Estado, ya
fuera directamente como servidores publicos, maestros, soldados,
etc., o indirectamente como empleados de negocios privados fi-
nanciados por contratos estatales.*

El caricter capitalista de la economia también ha sufrido cambios
profundos. En el periodo posterior a la Guerra Civil, muchas cor-
poraciones diferentes lucharon para controlar mercados especifi-

2 En términos comparativos nacionales, la distribucién de la PEA mexicana en
los afios noventa se asemeja a aquella de Estados Unidos en la década de 1900 a
1910.

2 U.S. Buteau of the Census, Statistical Abstract of the United States 1989 (Wash-
ington, D.C.: Gro, 1989).

* James O’Connot, The Fiscal Crisis of the State Nueva York: St. Martin’s Press,
1973).
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cos. El resultado 16gico de esta intensa lucha fue la eliminacién de
los competidores mas débiles por los mas fuertes, de modo que la
mayoria de los mercados cayeron en el control oligopdlico. John
Blair concluyé que para 1972 dos tercios del total de los mercados
locales y nacionales en Estados Unidos fueron dominados por po-
cas empresas; es decir, ocho de las firmas mas grandes que opera-
ban en dichos mercados respondian cuando menos por el 50 por cien-
to de las ventas.®

Al aumentar el poder y control de las grandes corporaciones tam-
bién se intensificaron sus actividades de expansién internacional.
Antes de 1900, la mayoria de las actividades de las corporaciones
privadas se realizaban dentro de los confines del pafs, en tanto que
en la actualidad, una proporcién significativa de estas actividades,
de virtualmente todas las grandes corporaciones, se lleva a cabo en
el exterior. Las actividades en el exterior han llegado asi a suplir
en forma importante a las actividades domésticas.

En el siglo x1x era posible identificar a la mayoria de las corpora-
ciones con una sola familia. Actualmente, el control corporativo se
ha diversificado entre muchas familias a través de la venta de accio-
nes. De igual modo, las familias adineradas han diversificado su cat-
tera accionaria al adquirir acciones de muchas corporaciones de di-
ferentes ramas. Se ha generado asi un desplazamiento del control
corporativo, de manos de familias 2 manos de una clase.

LA EXPANSION TERRITORIAL Y LA GUERRA CIVIL

Estas tendencias y desplazamientos en la historia econémica de Es-
tados Unidos han sido, hasta cierto punto, resultado de la légica
pura del desarrollo econémico. Pero esa légica no hubiera progre-
sado como lo hizo de no venir aparejada con por lo menos tres he-
chos y procesos histéricos clave: la eliminacién de la resistencia de
los indios, la conquista del suroeste y la victoria del norte en la Gue-
rra Civil.

5 John Blait, Economic Concentration (Nueva York: Hartcourt Brace Jovanovich,
1972).
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Los colonizadores europeos que llegaron a la costa este de lo que
se convertiria en Estados Unidos trajeron consigo las actitudes del
desarrollo capitalista temprano. La Europa que habian dejado atrés
vivia las Gltimas etapas de transicion del feudalismo medieval al ca-
pitalismo. A su llegada, los colonizadores encontraron escasas po-
blaciones de indigenas con modos de produccién comunitarios
marcadamente distintos al feudalismo o al capitalismo. Por una
parte, los indios —como fueron erréneamente nombrados por los
europeos— desconocian el concepto de propiedad privada. Por la
otra, eran en su mayoria cazadores y recolectores mas que agricul-
tores. Asi, se enfrentaron dos diferentes formas de vida econémica y
social.

Los colonizadores emprendieron de inmediato una buisqueda de
tierras que pudieran transformar en granjas. Para lograr tal arraigo
precoz de granjas en el continente, tenfan que hacer retroceder, de
uno u otro modo, a los nativos hacia tierra adentro. Esta arremetida
inmediatamente provoco la resistencia de los indigenas, lo que desen-
cadend una serie de guerras costeras. Para visperas de la guerra de
independencia la resistencia india habia sido pricticamente elimi-
nada en las Trece Colonias. Mas, con la continua llegada de nuevos
colonizadores hambrientos de tierras y con las tierras més fértiles ya
reclamadas, aumento la presiéon para una mayor expansioén hacia el
oeste. Empero, las autoridades de las colonias britinicas habfan ne-
gociado varios acuerdos con los indios que limitaban la expansion
de las colonias hacia el oeste; ésta fue justamente una de las quere-
llas circunstanciales de los colonizadores que hicieron estallar la
guerra de independencia. En la Declaracién de Independencia se
declara que el rey de Inglaterra “se ha esforzado en hacer caer sobre
los habitantes de nuestras fronteras [a través de los acuerdos que
limitan una mayor expansién] a los inmisericordes y salvajes indios,
cuya conocida regla de guerra es la destruccion sin distincién de
edad, sexo o condiciéon”.

Tras la guerra de independencia, el nuevo ejército estadunidense
se preocupé principalmente durante las siguientes ocho décadas,
salvo por el periodo de la guerra con México, de desalojar a los
indios hacia el oeste para liberar sus tierras con el fin de que las
ocuparan asentamientos europeos. De esta manera, los indios siem-
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pre estuvieron marginados de la historia de Estados Unidos. A dife-
rencia de México, donde los colonizadotes encontraron zonas den-
samente pobladas y de cuya poblaciéon buscaban explotar el trabajo,
en Estados Unidos practicamente no hubo intentos por explotar el
trabajo indio; lo unico que los colonizadores querfan de los indios
era su tierra. La expropiacion de esa tierra fue la condicién original
para el desarrollo econémico de lo que llegaria a ser Estados Uni-
dos, y se llevé a cabo a sangre y fuego.

Entre los historiadores econémicos es muy comun interpretar la
Guerra Civil como el parteaguas del desarrollo econémico de Esta-
dos Unidos. Después de todo, fue tras la Guerra Civil y la derrota
de los capitalistas esclavizadores del sur por los capitalistas del not-
te que Estados Unidos pudo desarrollarse rdpidamente como una
potencia mundial industrial. Mientras la Guerra Civil jugb un pa-
pel relevante a este respecto, la importancia del territorio suroeste
—tomado de México por fuerza—, es frecuentemente soslayada.
Una interpretacién mis equilibrada es considerar que se requirieron
tres actos de fuerza durante el siglo XIX para preparar el terreno
para el surgimiento de Estados Unidos como poder industtial mun-
dial: uno directamente contra México, otro contra los indios y el
altimo frente a los poderosos esclavistas surefios.

Al poco tiempo que México alcanzara su independencia de Espa-
fia, en 1821, colonizadores de origen anglo —cuyos otigenes se pue-
den trazar hacia Europa—, con permiso de las nuevas autoridades
mexicanas, comenzaton a trasladarse hacia el territorio nortefio de
Texas. Muchos de aquellos colonizadores provenfan del contiguo
territorio esclavista del sur. Las autoridades mexicanas concedieron
el permiso de asentamiento porque veian en ellos una fuerza
estabilizadora contra los indios. La poblacién de Texas era atin esca-
sa en ese tiempo, pero para 1830 se habia establecido en aquel terri-
torio un nimero considerable de colonizadores, con y sin autoriza-
ci6én para ello.

Por su parte, los duefios de las grandes plantaciones del sur pon-
deraban con creciente insistencia la posibilidad de extender el siste-
ma esclavista hacia Texas. La zona este de aquel territorio era
geograficamente idéntica al estado de Louisiana y, por tanto, idonea
para el cultivo del algodén, cuya produccién era la mejor remunera-
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da del sur. Hacia los afios de las décadas de 1820 y 1830 era ya
evidente que el cultivo de algodén estaba agotando la tierra y se
hacia necesario encontrar nuevos campos. Pero Texas formaba par-
te de México, pais que poco después de su independencia habia de-
clarado ilegal la esclavitud. Texas planteaba un problema adicional a
los propietarios de las plantaciones surefias: representaba un refu-
gio seguro para los esclavos fugitivos.

La guerra de independencia de Texas estallé en 1836, y los colo-
nizadores de origen anglo, apoyados por otros, quienes habian pe-
netrado a Texas principalmente desde los estados surefios, resulta-
ron victoriosos en poco tiempo. México, atin militarmente débil tras
su extenuante guerra de independencia, no logré mantener para si
aquel territorio del norte. Hasta cierto punto, la separacién de Texas
siguié un patrén visto repetidamente a través de la historia mundial:
después de las revoluciones los gobiernos encuentran que son inca-
paces de defender zonas fronterizas codiciadas por vecinos podero-
sos. La Unién Soviética se vio forzada a ceder zonas fronterizas a
Alemania tras la revolucién bolchevique; Etiopia encard una serie
de guerras fronterizas con Somalia, después de su revolucién de los
afios setenta; Iran e Irak se enfrentaron en una agotadora guerra
fronteriza tras la revolucion islamica de 1979.

Asi, México se vio forzado a conceder la independencia a Texas,
pero lo hizo bajo el entendimiento de que permaneceria como un
pais independiente, como una especie de zona amortiguadora entre
Estados Unidos y México. Sin embargo, la definicién de 1a frontera
real de la nueva republica continué sin resolverse. Los texanos y el
gobierno estadunidense reconocian como frontera al Rio Bravo, en
tanto que para México la frontera era el Rio Nueces, 150 millas mas
al norte. Entre ambos rios se extendia uno de los valles de mayor
potencial agricola de América del Norte; ya entonces se conocia el
valor de lo que ahora se llama El Valle, en Texas. Si su producto
fluiria hacia el norte o al sur, dependiendo de quien lo controlara,
era entonces un asunto de no poca importancia.

Uno de los primeros actos del nuevo gobierno de Texas fue lega-
lizar la esclavitud. No es, pues, accidental que sea al este de Texas,
zona histérica de la economia esclavista, donde actualmente habita
la mayoria de la poblacién negra de ese estado.
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La Republica de Texas se mantuvo como tal hasta 1845, cuando
el territorio fue anexado por Estados Unidos, con la aprobacién de
las autoridades texanas y en violacién al acuerdo firmado con Méxi-
co. Estados Unidos reclamé entonces al Rio Bravo como frontera y
envid tropas a la zona para confirmar su reclamo; las tropas cruza-
ron El Valle, tuvieron una setie de escaramuzas menores y llegaron
al Rio Bravo, al sitio donde actualmente se encuentra Brownsville, a
principios de 1846. Alli sostuvieron su primera gran batalla con las
tropas mexicanas, de la que salieron triunfantes. Avanzaron hacia el
sur, y en cuestién de pocos meses ocuparon la Ciudad de México,
en donde permanecieron hasta 1848, cuando a cambio del retiro de
las tropas de ocupacién, México fue obligado a vender por una can-
tidad simbdlica el territorio restante de lo que hoy es el suroeste de
Estados Unidos. El territorio del que se despojé a México, aproxi-
madamente 814 145 millas cuadradas,® actualmente abarca el total
de los estados de Nuevo México, California, Nevada, Utah, Arizona,
gran parte del estado de Texas, la mitad de Colorado y porciones de
los estados de Oklahoma, Kansas y Wyoming. Esta area represento
mAs de la mitad del territorio total de México.

¢Hasta qué punto este territorio fue y es Util para la economia de
Estados Unidos? En 1980, aproximadamente el 22.5 por ciento del
producto interno bruto (piB) de Estados Unidos se produjo en esta
area.” Sin embargo, tal cifra no refleja la importancia econémica
del area. A fin de obtener un estimado mas preciso es necesario
separar el PIB en sus componentes primario, secundario y terciario.
Una sociedad no podri desarrollarse y mantener su prosperidad sin
una base agricola y minera, o sea, el sector primario. A este respec-
to, la agricultura y la minetia son mas esenciales para el bienestar
econ6émico de una sociedad de lo que son los servicios y, por tanto,
se les debe otorgar mayor peso al estimar la importancia econémi-
ca de un irea. En 1980, el antiguo territorio de México contribuy6
aproximadamente con un 22 por ciento del producto agricola total
de Estados Unidos, y con la impactante cifra de 44 por ciento del
producto minero. En su totalidad el area arrebatada a México gene-

§ Statistical Abstract of the United States 1989, 193.
" Ibid., 430.
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t6 una tercera parte del producto del sector primario de Estados
Unidos. Si se considera que esta tercera parte fue a su vez responsa-
ble de una fracciéon equivalente en productos industriales y tercia-
rios, al integrar los tres sectores, resultaria que el territorio en cues-
tiébn genera, directa e indirectamente, tanto como el 46 por ciento
del P18 del pais.

Si, yendo atn mas lejos, restiramos ese 46 por ciento del piB de
Estados Unidos y lo agregaramos al piB de México, se evidenciaria la
importancia del suroeste para el desarrollo del primero y, por con-
siguiente, el desarrollo deficiente del segundo. Se puede objetar,
por supuesto, que si el territorio del suroeste hubiera permanecido
dentro de México, este pafs no hubiera estado en la posicién de
desarrollarlo al grado en que lo hizo Estados Unidos. No obstante,
aunque este hubiera sido el caso, no deja de ser cierto que Estados
Unidos no habria sido capaz de desarrollar, ni siquiera cercanamente,
el poder econémico que detenta hoy dia y que su nivel promedio de
vida no seria tan superior al de México.

En suma, la adquisicién por conquista de las tierras de los indios
y mexicanas desterré dos obsticulos espaciales clave para el desa-
rrollo de lo que se convertiria en la economia estadunidense, en
tanto que la victoria del norte en la Guerra Civil desterr6 el sistema
agricola esclavista que representaba un obsticulo de caricter orga-
nizativo para la industrializacién guiada por corporaciones.

LA NUEVA TESIS DE FRONTERA

Hacia fines del siglo x1x Estados Unidos ya habia consolidado su
control sobre gran parte de Norteamérica, del Océano Atlantico al
Océano Pacifico. La frontera del pais se habia desplazado progresi-
vamente de las costas orientales hacia las occidentales. Para 1900 ya
no habia espacio para extender mas su frontera. Esta nueva realidad
llev6 al historiador Frederick Jackson Turner a postular su afamada
tesis que el fin de la frontera presagiaba un estado cualitativamente
nuevo en el desarrollo de Estados Unidos. Segiin Turner, la existen-
cia de areas fronterizas habia servido siempre como valvula de se-
guridad para el descontento econémico y social: aquellos inconfor-



36 JAMES W. RUSSELL

mes con su sociedad habian tenido la posibilidad de trasladarse como
pioneros a las dreas fronterizas. Pero ahora que no habia fronteras
que cruzar, los inconformes tendrian que adaptarse o bien ejetcer
presion para que se llevaran a cabo reformas econémicas y sociales.

La tesis de Turner se corroboré en las primeras décadas del siglo
XX, con las reformas asociadas a la Era Progresista y al Nuevo Oz-
den (New Deal). No se consintié mas a las grandes corporaciones
tener mano libre para crecer, controlar mercados y obtener ganan-
cias jugosas. Bajo la presidencia de Franklin Delano Roosevelt y la
Ley Nacional de Relaciones Laborales (National Labor Relations Act)
en los afios treinta finalmente se permiti6 a los sindicatos consti-
tuirse en componente institucional de los mercados econémicos. Se
crearon programas de bienestar y la legislacién pertinente como una
red de seguridad social para los estratos mas pobres. En suma, el
capitalismo del /aisseg -faire (dejar hacer) cedié lugar a los crecientes
intentos estatales de proteger a los ciudadanos de las consecuencias
mas negativas de la competencia no regulada en los mercados: el
desempleo y el empobrecimiento.

El desplome severo de la economia durante la Gran Depresion
de la década de los afios treinta, que dio lugar al Nuevo Orden,
result6 ser pasajero. Durante y después de la segunda guerra mun-
dial y todavia en los afios sesenta, la economia creci6 aceleradamen-
te, sufriendo sélo recesiones menores y temporales. En gran parte
crecié tan rapidamente porque sus competidores del Primer Mundo
—1la mayoria de Europa occidental— estaban inmersos en la tarea
de reconstruccién posterior a la guerra, y no podian ofrecer un reto
serio a la industria estadunidense en los mercados internacionales.

El efecto del crecimiento espectacular y casi ininterrumpido fue
atenuar el conflicto de clases en el pais. Después de 1930, cada nue-
va generacién de trabajadores tenia buenas razones para creer que
podria vivir mejor que sus padres. El signo mas evidente de su éxito
fue la adquisicién de casas mis grandes y mejores. La mayoria de
los trabajadores pudo enviar a sus hijos a las escuelas normales y a
las universidades, motivando la ampliacién de la matricula univer-
sitaria y dando lugar a la expresién “primera generacion de universi-
tarios”, que los administradores universitarios usaron para describir
a los hijos de trabajadores relativamente bien remunerados.
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Pero en los sesenta surgieron signos ominosos de que la creciente
prosperidad no serfa eterna. Estados Unidos empez6 a resentir los
embates de los retos econémicos planteados tanto por Occidente
como por Oriente. Al reconstruir sus economias, tanto Japén como
los paises de Europa occidental comenzaron a presentar un desafio
al arrebatar los mercados anteriormente no disputados a Estados
Unidos. Las industrias estadunidenses mas afectadas por esta nueva
competencia fueron la electrénica, la automotriz y la del vestido.

Al finalizar este siglo, es cada vez mas claro que las futuras gene-
raciones de trabajadores no podran dar por hecho que vivirin mejor
que sus padres. La economia continuara creciendo, pero no en la
proporcion necesaria para asegurar una mayor prosperidad a cada
nueva generacién. Por lo contrario, es mis probable que, al menos
a corto y mediano plazo, las nuevas generaciones de la clase trabaja-
dora y parte de la clase media vivan en circunstancias menos cémo-
das que las de sus padres. Sus empleos serin menos seguros y sus
ingresos insuficientes para sostener a sus familias.

Por consiguiente, podemos afirmar que asi como desaparecio la
frontera territorial a fines del siglo x1x y con ella una importante
valvula de escape para el descontento social y de clase, hacia fines
del siglo XX resulta insostenible asumir que cada generacién estari
en mejores condiciones que las precedentes. Es entonces razonable
pensar en términos de una nueva tesis de la frontera en la historia
de Estados Unidos. No habri crecimiento suficiente para servit como
valvula de escape del descontento social y de clase. Mis bien, es
probable que se desarrollen nuevas formas de conflicto de clase y
de movimientos de reforma a medida que la realidad de las expecta-
tivas decrecientes se abata sobre cada vez mas amplios sectores de
la clase trabajadora. Sila primera tesis de la frontera se referia a un
limite geografico o espacial, esta nueva tesis de fin de siécle se refiere
a un limite econémico.

LA ESTRUCTURA CONTEMPORANEA DE CLASE

Como se describe en el capitulo 1, para poder medir el tamafio de
las clases contemporaneas en Estados Unidos el estudio se originé
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er las premisas tedricas y metodolégicas de que las clases econémi-
cas ocupan papeles funcionales dentro de las estructuras econé-
micas de las sociedades, mientras que las clases sociales estan cons-
tituidas basicamente por amplios estratos de gente que comparte
los mismos niveles de vida. Dicho de otra manera, las clases econé-
micas estan constituidas por gente que comparte papeles dentro de
los sistemas de produccién de las sociedades, mientras que las cla-
ses sociales se constituyen por gente que comparte los mismos nive-
les de ingreso y, de esta manera, posibilidades similares de consumo.
La poblacién econémicamente activa (PEA) de una sociedad, por
consiguiente, es el denominador sobre el cual se pueden calcular las
proporciones relativas de clases econémicas, en tanto que el total
de la poblacién es el denominador sobre el cual existen las relativas
proporciones de clases sociales.

Clases econdmicas

La PEA en las sociedades capitalistas se divide fundamentalmente
entre la que tiene sus propios medios de produccién (capital) para
ganarse la vida y la que no los tiene. La primera integra al empleado
pot cuenta propia y la segunda al empleado. Segtin esto, la PEA de
Estados Unidos difiete claramente de la de México. Sélo el 8 por
ciento de sus miembros son empleados por cuenta propia compara-
dos con casi una cuarta parte de los de México.® La PEA de Estados
Unidos también difiere de manera dramitica de la de México en
otro aspecto importante. S6lo 0.3 por ciento de sus miembros no
petciben un salario, mientras que el 2.6 por ciento de la PEA mexica-
na no recibe salario; dicha proporcién es casi nueve veces mas gran-
de.” La mayoria son miembros de familias propietarias de pequefias
granjas y de otros negocios.

8 Véase James W. Russell, “Libre comercio y el pequefio negocio”, E/ Financie-
ro, 28 de junio 1991, y James W. Russell, After the Fifth Sun: Class and Race in North
America (Englewood Cliffs: Prentice Hall, 1994).

® U.S. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics, Employment and Earnings
38, no. 12 (diciembre 1991), cuadros A-24 y A-25; INEGI, X1 Censo general de pobla-
cion y vivienda 1990 (Aguascalientes: INEGI, 1992).
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Las estadisticas del gobierno de Estados Unidos separan en la
PEA al empleado por cuenta propia de los empleados, pero no dis-
tinguen claramente las clases econémicas dentro de cada una de
estas categorias tan amplias. Quienes estin empleados por cuenta
propia constituyen las clases econémicas de los capitalistas y de los
pequefios propietarios de negocios, mientras que los empleados in-
cluyen a la nueva clase media y a la clase trabajadora. Para poder
calcular el tamafio proporcional de las clases econdémicas en Esta-
dos Unidos, fue necesario crear métodos apropiados para reagrupar
estadisticas del gobierno estadunidense segin categorias de clase
econdémica.

En términos generales, lo que distingue a un gran capitalista de un
pequefio propietario de negocio es que el primero es empleador ade-
mas de duefio, mientras que el segundo no es empleador. ¢Cuindo
podemos decir que el duefio de un negocio ya es lo bastante empleador
como para convertirse en capitalista? Evidentemente el hecho de que
un propietario cuente s6lo con trabajadores de su familia que no perci-
ben un salatio, o bien con pocos empleados asalariados, no lo constitu-
ye en un capitalista.

En teoria, tenemos que concluir que el propietario de un negocio
se convierte en capitalista cuando la mayor parte de su ingreso de-
riva de la ganancia proveniente de la labor de sus empleados. Pero
desafortunadamente, no hay una fuente de informacién sobre el ni-
mero exacto de capitalistas en Estados Unidos que se incluyen den-
tro de esta definicién. Los estimados del tamafio proporcional de la
clase capitalista en Estados Unidos han variado considerablemente
(entre 1y 2.1 por ciento).'”

Para poder calcular nuestra propia estimacién acerca de qué parte
de los empleados por cuenta propia constituye a los capitalistas, asu-
mimos que un miembro de la PEA deberia tener un ingreso total
anual de por lo menos 75 000 délares, mas de siete veces el salario

19 Entre las estimaciones estdn las siguientes: 1 por ciento —Gilbert y Kahl,
The American Class Structure—; 1.8 por ciento —Erik Olin Wright, Cynthia Costello,
David Hachen y Joey Sprague, “The American Class Structure”, The American
Sociological Review 47 (1982)— y 2.1 por ciento —Albert Szymanski, Class
Structure...—.
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minimo en Estados Unidos, para entrar a los rangos mis bajos de la
clase capitalista. Luego calculamos sobre la base de datos del im-
puesto el porcentaje del ingreso total debido al interés, dividendos,
renta, ganancias y propiedades, esto es, el ingreso de propiedades de
capital, de todos aquellos que recibieron mas de 75 000 délares en
1987."" Este porcentaje entonces se multiplicé por el nimero total
de pagos de impuesto con ingresos totales de mas de 75 000 ddlares
para calcular el nimero de capitalistas en la PEA. Segiin esta forma
de estimacion, los capitalistas son aproximadamente el 1 por cien-
to de la poblacién econémicamente activa, lo que concuerda con
los estimados de Gilbert y Kahl citados mas arriba.

El estrato mas alto de la clase capitalista tiene ingresos anuales de
mas de un millén de délares. Un examen de este estrato es revela-
dor. En 1987, se registraron 34 944 declaraciones con ingresos en
millones de délares. Mas de tres cuartas partes (76 por ciento) del
ingreso de este estrato provenia de propiedades de capital (accio-
nes, bonos, ganancias de negocios, rentas, entre otros). Decidida-
mente, la mayor fuente de ingreso de capital, alrededor de 52.7 por
ciento de este estrato provenia de la venta de activos de capital.
Esto es, la especulacién creciente sobre el valor de propiedades de
capital sigue siendo la principal fuente de ingreso para el estrato
mis rico de la PEA de Estados Unidos.

Como se menciond, el tamafio relativo de la clase de propietarios
de los pequefios negocios podria ahora ser calculada por un proce-
so de eliminacién. Esto es, el tamafio de la clase de esos propieta-
rios es igual al tamafio del grupo de empleados por cuenta propia,
restando el tamafio de la clase capitalista. Para Estados Unidos esto
constituye el 7 por ciento de la PEA. Profesionistas independientes,
tales como doctores y abogados, representan la fraccién ocupacio-
nal mas grande de los pequefios propietarios de negocios, seguida
en orden descendente por los trabajadores de oficios, tales como
plomeros, electricistas, mecinicos y carpinteros; los tenderos, gran-
jeros y duefios de establecimientos de servicio, como peluquerias,
salones de belleza, restaurantes, etcétera.

1 U.S. Internal Revenue Service, Individual Income Tax Returns 1987 (Washing-
ton, D.C.: gpo, 1990).
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Dentro de las clases de empleado, lo que distingue a un miembzro
de la nueva clase media de un trabajador es que el primero ocupa
una posicién que requiere el ejercicio de una destreza profesional o
habilidad gerencial por la cual el empleador esta dispuesto a pagar
un salario significativamente mis alto. La nueva clase media existe
dentro de la jerarquia de empleo, por un lado, entre propietarios y
gerentes de alto nivel, y por otro, entre trabajadores ordinarios. En
resumen, los profesionistas y los gerentes empleados con salarios
relativamente altos integran la nueva clase media. Representan aproxi-
madamente 22.4 por ciento de la poblaciéon econémicamente acti-
va. Los gerentes constituyen un poco mas de la mitad de esta clase y
los profesionistas un poco menos.

Cuabro 1
PERFILES EN PORCENTAJES DE CLASES ECONOMICAS Y SOCIALES

A. Clases econdmicas Estados Unidos México
Capitalista 1.0 0.2
Pequefio negociante 7.0 24.7
Nueva media 22.4 7.2
Trabajadora 69.6 66.2
Campesina 0 1.7
Total 100.0 100.0

B. Clases sociales

Alta 1.8 0.5
Media 24.5 16.5
Trabajadora 60.2 42.0
Baja 13.5 41.0
Total 100.0 100.0

Norta: Aproximadamente 45 por ciento de la clase baja mexicana esti compuesta pot los pobres urbanos
y el resto (55 por ciento) son campesinos en el sentido social del término.

FuenTes: Calculado con base en datos del US. Department of Labor, Bureau of Labor Statistics, Employment
and Earnings 38, no. 12 (diciembre 1991): cuadros A-24 y A-25; U.S. Internal Revenue Service,
Statistics of Income Division, Individual Income Tax Returns 1987 (Washington, D.C.: US. Gpo,
1990); U.S. Bureau of the Census, Poverty in the United States: 1991 (Washington, D.C.: Gro, 1992);
INEGI, Encuesta nacional de ingresos de los hogares 1989 (Aguascalientes: INEG, 1992); y PrONAsOL, E/
combate a la pobreza (México: E/ Nacvional, 1990).
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La diferencia entre gerentes y profesionistas se refiere mis a po-
sicién que a ocupacién. Esto es, muchos gerentes de nivel medio y
alto empezaron como profesionistas y luego fueron promovidos a
puestos gerenciales. Asi, combinan en su ocupacién caracteristicas
gerenciales y profesionales.

La mayoria de la PEA, casi el 70 por ciento, esti constituida por
trabajadores. Trabajadores no calificados o semicalificados son la
fraccién ocupacional mas grande de la clase trabajadora, seguida en
orden descendente por oficinistas, vendedores, artesanos y técni-
cos. Si seguimos la distincién tradicional de cuello blanco y cuello
azul, la mayoria, 57.3 por ciento de la clase trabajadora todavia est4
formada por trabajadores de cuello azul. Estos representan casi el
40 por ciento del total de la PEA.

Con base en datos del gobierno mexicano, es posible comparar la
estructura de clase econdémica mexicana con la de Estados Unidos
(véase cuadro 1). Estos datos muestran que existen diferencias dra-
maticas enttre las dos estructuras. En términos relativos, existen de
manera significativa mas miembros capitalistas y de la nueva clase
media en Estados Unidos, mientras que en México hay mais pe-
queflos propietarios de negocios. Estas variaciones se deben a las
diferentes etapas de acumulacién de capital. Por un lado, la acumu-
lacién de capital se encuentra mas avanzada en Estados Unidos, sim-
plemente porque cuantitativamente una mayor parte de ella ha sido
creada, con base en lo cual puede subsistir una clase capitalista relativa-
mente mayor. Pero la acumulacién de capital también se encuentra
mas avanzada en Estados Unidos en el sentido de que los negocios
capitalistas controlan, a expensas de los pequefios negocios, mayo-
res porcentajes de la actividad econémica de lo que han hecho sus
contrapartes mexicanas. Como resultado, la clase de pequefios ne-
gocios sigue controlando partes significativas de la economia mexi-
cana, mientras que en Estados Unidos la mayoria de las destrezas
profesionales y gerenciales que anteriormente eran ejercidas en el
contexto de los pequefios negocios, ahora se llevan a cabo en las
burocracias corporativas y estatales. Dicho de otro modo, debido a
que hay una acumulacién relativamente mas pequefia de capital pri-
vado en México que en Estados Unidos, las dimensiones relativas
de la clase capitalista y de la nueva clase media son menores. Sélo el
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0.2 por ciento o menos de la PEA mexicana son capitalistas, comparado
con el 1 por ciento en Estados Unidos, lo que es cinco veces mayor.

La acumulacién relativamente menor de capital privado mexica-
no ha significado que haya menos posibilidades de financiar nego-
cios capitalistas en gran escala, por lo tanto, se puede mantener un
numero menor de capitalistas. La existencia de menos negocios en
gran escala también ha dado como resultado un nimero menor de
empleos para una nueva clase media de empresarios y profesionistas
de nivel medio. Ellos conforman solamente el 7.2 por ciento de la
PEA mexicana, comparado con el 22.4 por ciento en Estados Uni-
dos; es decir, es tres veces mayor. Finalmente, la clase campesina,
en el sentido econémico del campesino cuyo hogar consume la ma-
yoria de lo que produce —lo que los hace muy independientes de la
economia de mercado—, continta existiendo en México pero no en
Estados Unidos. En este sentido, los campesinos constituyen tal vez
el 1.7 por ciento de la PEA mexicana. Es un porcentaje pequefio,
pero su forma de vida econémica contintia como residuc de una
etapa previa de economia precapitalista por la cual ya pasé el Primer
Mundo y est4 pasando el Tercer Mundo."

Clases sociales

Silas clases econdémicas se refieren a grupos de gente que compar-
ten papeles similares dentro de la PEA de las sociedades, las clases
sociales se refieren a gente que comparte niveles de vida similares
dentro de las poblaciones. Como se indicé en el capitulo 1, hay cua-
tro niveles generales de vida de clase social en Estados Unidos: alta,
media, trabajadora y baja.

Ademas de compartir niveles de vida, el concepto de clase social
también indica un reconocimiento popular, esto es, a diferencia del
concepto de clases econémicas que se refiere a las categorias de
analisis para la investigacion, el concepto de clase social se refiere a
etiquetas que son reconocidas por las poblaciones y con las cuales

12 Para una buena descripcién, véase Guillermo Bonfil Batalla, México profundo
(México: Grijalbo, 1990).
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se identifican. Asi, los conceptos populares estan en el meollo de
los significados de los términos de clase social. Para definir una cla-
se social con propdsitos de medicion es necesario, por tanto, co-
menzar con el concepto popular de su significado.

La connotacién popular de clase alta y clase baja es bastante di-
recta. Al referirse a clase alta, la mayoria de la gente habla de los
ricos y al hablar de clase baja, se refiere a los pobres. Warner y Lunt,
por una parte, y Coleman, Rainwater y McClelland, calculaban que
los ticos en Estados Unidos eran el 3 por ciento de los receptores
de ingreso.”” Sin embargo, si consideramos como familias ricas a
aquellas con ingreso minimo de 100 000 délares, entonces el verda-
dero porcentaje de los ricos o de la clase alta, segin el pago de im-
puestos en 1986, se encontraba cercano al 1.8 por ciento superior.'*

Al hablar de los pobres podemos aceptar las estimaciones de es-
tudios gubernamentales porque ningtin gobierno sobreestimara el
nimero de sus pobres. Para Estados Unidos constituye por lo me-
nos el 13.5 por ciento inferior.

Es un poco mis dificil distinguir entre la clase trabajadora y la
clase media. La mayoria de las concepciones del significado de clase
media tiene dos dimensiones: el nivel de vida que una familia o un
individuo puede solventar y el tipo de ocupacién que es la fuente
del ingreso principal que mantiene ese nivel de ingreso. La gran
divisién ocupacional, en términos de la fuente de ingreso en Estados
Unidos, se encuentra entre las ocupaciones gerenciales o bien pro-
fesionales que generalmente son las fuentes de ingreso para las cla-
ses media y alta, y las ocupaciones manuales y de apoyo que son las
fuentes de ingreso para la clase trabajadora y la clase baja. En Esta-
dos Unidos hay una correlacién bastante alta, aunque con excepcio-
nes, entre los montos y las fuentes de ingreso. Hay una gradaciéon
bastante clara del ingreso medio entre empleos, donde las ocupa-
ciones de la clase media (profesionistas y gerentes) perciben los in-
gresos mas altos.

3 Warner y Lunt, The Social Life of a Modern Community, y Richard P. Coleman,
Lee Rainwater y Kent McClelland, Socia/ Standing in America: New Dimensions of
Class (Nueva York: Basic Books, 1978).

4 Statistical Abstract of the United States, 1989, cuadro 509.

1> Ihid.
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Usaremos, asi, como nuestro primer estimado de la dimensién de
la clase media el porcentaje que representan los profesionistas y los
gerentes de tiempo completo en la PEA, menos el 1.8 por ciento que
ya hemos asignado a la clase superior. Esto deja aproximadamente a
24 por ciento de la poblacién de Estados Unidos con fuentes de
ingreso ocupacionales de clase media. Pero, como es bien sabido,
no siempre hay una correlacién completamente empirica entre las
fuentes y los montos de ingreso. Por ejemplo, hay mucha gente con
tipos de ocupacion profesional de clase media que no obtiene in-
greso suficiente de estos empleos para poder gozar del nivel de vida
de la clase media, y hay gente con ocupaciones de clase trabajadora
bien remunerada que puede tener las comodidades del nivel de vi-
da de clase media.

En consecuencia, fue necesario modificar el estimado de la di-
mensién de la clase media con datos detallados del Departamento
del Trabajo de Estados Unidos,'¢ de la siguiente manera: 7) restando
a las personas con ocupaciones gerenciales o profesionales —maes-
tras de educacion preescolar, trabajadores sociales, pintores y fot6-
grafos— quienes recibian remuneraciones por debajo del ingreso
medio de técnicos, el escalafén mas alto de los empleos de la cla-
se trabajadora, y 2) sumando las personas con ocupaciones de la
clase trabajadora —programadores de computadoras, vendedores
de bonos y acciones, supervisores de servicios de proteccién y ne-
gocios de reparaciones mecinicas, instaladores y reparadores de ser-
vicios telefénicos y eléctricos, fabricantes de herramientas y troqueles
(too! and dse), trabajadores de ferrocarriles, de barcos y pilotos aé-
reos— que recibian remuneraciones por arriba del ingreso medio
de las ocupaciones gerenciales y profesionales. Esta operacién dio
como resultado un aumento del tamafio relativo de la clase media
del 0.5 por ciento al 24.5 por ciento de la poblacién.

Por proceso de eliminacién, esto es, restando las dimensiones de
las clases alta, media y baja del total, se calculé el tamafio relativo
de la clase social trabajadora en un 60.2 por ciento de la poblacién.

16 U.S. Department of Labor, Handbook of Labor Statistics (Washington, D.C.:
GPO, 1989), 189-193.
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La diferencia més dramatica en las estructuras de clase social en-
tre México y Estados Unidos es el enorme y desproporcionado ta-
mafio de la clase baja en el primero —PRONASOL calcula que el 41.2
por ciento de la poblacién mexicana son pobres—!'" en compara-
cién con el dltimo (13.5 por ciento). Debido al gran tamafio de su
clase baja, la clase trabajadora y la clase media son relativamente
menores en México que en Estados Unidos. La desmesurada di-
mension tan grande de la clase baja mexicana esta en funcién de la
baja acumulacién de capital en el pais, que serfa capaz de generar
posiciones salariales sobre el nivel de pobreza.

DISTRIBUCION DE INGRESO Y RIQUEZA

Todos los paises tienen distribuciones desiguales de ingreso y de
riqueza, pero difieren segiin los grados en que ambos son distribui-
dos desigualmente.'” En Estados Unidos, como en todas las socie-

'7 PRONASOL, E/ combate a la pobreza (México: E/ Narional, 1990), 20.

18 Fl ingreso se refiete a todo lo que petciben los individuos, las familias o los ho-
gares dentro de una poblacién. Las fuentes de ingreso incluyen salarios, interés, di-
videndos, rentas y ganancias. Sobre la riqueza, hay dos tipos: personal y de capital. La
fiqueza personal incluye todo lo que se consume como propiedad personal: casas,
coches, joyas y otros bienes domésticos. La riqueza de capital incluye propieda-
des como: acciones, bonos y negocios, cuya propiedad genera un ingreso.

Los examenes de distribuciones de ingreso y de riqueza difieren segun la unidad
de anilisis, esto es, si la distribucién que se examina es entre individuos, familias,
hogates, o alguna otra unidad. Los individuos pueden referirse sélo a los que perci-
ben ingreso directo en la fuerza laboral o a todos los miembros de la poblacién, que
incluye a los que perciben un ingreso y a sus dependientes, como sus hijos. Las
familias, como las definen los censos, son grupos de dos 0 mas personas relaciona-
das por sangtre o por matrimonio que viven juntas en vivienda separada. Los hogares
estdn constituidos por cualquier individuo o grupo de uno o mas que vive en una
vivienda separada.

En general, las distribuciones se presentan en términos de porcentajes: cuinto
tecibe, pot ejemplo, cada 20 por ciento de la poblacién, desde los mis pobres hasta
los mis ticos, del total de ingreso nacional o de riqueza. Hay dos medidas para una
visién general de la desigualdad. La primera es examinar la relacién entre ingreso o
fiqueza que reciben los estratos mas ricos y los més pobres. La ventaja de esta me-
dida es que da una visién rapida y grifica de la riqueza y de la pobreza en una so-
ciedad, su desventaja es que las distribuciones entre estratos no se toman en cuenta.
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dades, el ingreso se distribuye de manera desigual. Segtn sea la uni-
dad de anilisis que se considere (individuos, familias u hogares), el
20 por ciento del estrato mas rico recibe, en promedio, 12 veces
tanto ingreso como el 20 por ciento mas bajo. Aunque esto parezca
ser una distribucién bastante desigual, es mas igualitaria que la de
México, donde el 20 por ciento de los hogares mas ricos recibieron
15 veces tanto ingteso como el 20 por ciento de los mis pobres.”

CuADRrO 2

DISTRIBUCIONES DEL INGRESO TOTAL Y CAPITAL DE LOS HOGARES

Estados Unidos México
Total  Capital Total Capital
El 20 por ciento mis pobre 3.8 2.8 3.6 4.9
Segundo 20 por ciento 9.6 5.7 8.1 6.6
Tercero 20 por ciento 15.9 7.3 13.0 9.6
Cuarto 20 por ciento 24.2 10.1 20.4 14.5
El 20 por ciento mas rico 46.5 74.1 54.9 64.4
Total 100.0 100.0 100.0 100.0
fndice de Gini 0.428 0.588 0.489 0.508
Afio 1991 1987 1989 1989

Norta: Las distribuciones del ingreso de capital fueron calculadas segin el ingreso de intetés, renta,
ganancias, ventas de capital y otras fuentes similares.

FuentEs: U.S. Bureau of the Census, Money Income of Households, Families, and Persons in the United
States: 1991, Current Population Reports, Series P-60, no. 180 (Washington, D.C.: cro, 1992):
cuadro B-3; U.S. Internal Revenue Service Statistics of Income Division, Individual Income Tax
Returns 1987 (Washington, D.C.: GPo, 1990), 9, e INEG1, Encuesta nacional de ingresos de los hogares
1989 (Aguascalientes: INEGI, 1992), 39.

Como en todas las sociedades, la riqueza de capital est4 distribui-
da de una manera mas desigual que el ingreso total en Estados Uni-
dos. El 20 por ciento de las familias mas ricas recibe, en promedio,

La segunda medida de desigualdad general es el Indice de Gini. Su rango estd entre
0y 1, el 0 expresa una situacién de igualdad perfecta, en la cual todos los estratos
reciben el mismo monto de ingreso o tiqueza y 1 expresa una situacién de desigual-
dad perfecta dentro de la cual el estrato superior percibe todo el ingreso o la riqueza
y los otros estratos no reciben nada.

Y NEGI, Encuesta nacional de ingresos y gastos de los hogares 1984 (Aguascalientes: INEGI,
1989), 21.
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26 veces mas ingreso de sus bonos, acciones, negocios y propieda-
des que rentan, que el 20 por ciento de los mis pobres. Paradéjica-
mente, aunque el ingreso esti distribuido de manera menos desigual
en México que en Estados Unidos, la riqueza esta distribuida de
forma mas equitativa. En México, el 20 por ciento del estrato mas
rico de los hogares recibe 13 veces mis ingreso de propiedades de
capital que el 20 por ciento de los mas pobres,? propotcionalmente
menos que sus contrapartes en Estados Unidos.*!

La razén por la cual el ingreso de capital estd distribuido de ma-
nera menos desigual en Estados Unidos que en México es porque el
proceso de concentracion de propiedad de capital se encuentra mu-
cho mis avanzado en Estados Unidos. Como se menciond antes, en
Meéxico casi la cuarta parte de la PEA continiia trabajando como pro-
pietarios independientes de negocios, comparado con 8 por ciento
en Estados Unidos. Léogicamente, se deduce que las ganancias de
los negocios se distribuyen de manera mis equitativa a través de la
poblacién mexicana que en la de Estados Unidos.

RESUMEN

La actual estructura de clases de Estados Unidos es resultado, en un
sentido, de los desarrollos puramente légicos de su organizaciéon
capitalista: desplazamientos ocupacionales progresivos de la PEA, de
la agricultura a la industria y de alli a los servicios; el desplazamien-
to creciente de los pequefios negocios por grandes empresas; la dis-
minucién de los empleados por cuenta propia y el aumento del de-
sarrollo de la actividad econémica corporativa y estatal. Pero esta
légica pudo desarrollarse en forma rapida en Estados Unidos sélo
en virtud de los factores histéricos clave que incluyeron la expan-
sién territorial del pais a expensas de los indios y de México, y la
victoria del norte en la Guerra Civil.

2 Ibid., 26.

2! Una segunda medida de desigualdad general, el Indice de Gini, confirma
estas diferencias entre Estados Unidos y México (véase cuadro 2). El indice tiene
un rango entre 0 y 1. Véase nota 18.
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Hacia fines del siglo x1x el pais detuvo su crecimiento territorial y
se desvanecieron las 4reas fronterizas. Estas habian sido valvulas de
escape para el descontento econémico y social. Esto llevé al histo-
riador Frederick Jackson Turner a predecir una nueva era de con-
flictos de clase y de movimientos de reforma que efectivamente ocu-
rrieron con la Era Progresista y el Nuevo Orden. Sin embargo, al
término de la Gran Depresion de los afios treinta, el considerable
aumento en la tasa de crecimiento econémico permitié a las nuevas
generaciones de trabajadores tener expectativas de mejores niveles
de vida que los de sus padres y estas expectativas tangibles funcio-
naron para silenciar los conflictos de clase. Conforme se acerca el
fin del siglo xx, la creciente competencia que presentan las ya re-
construidas economias japonesa y de Europa occidental ha dismi-
nuido la tasa de crecimiento econémico en Estados Unidos, lo que
ha desembocado en expectativas decrecientes para los trabajadores,
pronosticando un nuevo periodo de posibles conflictos de clase y
de movimientos de reforma.

La estructura de clase econémica de Estados Unidos es una con-
secuencia directa de su etapa de desarrollo capitalista. Durante el
siglo xx, las burocracias de las grandes corporaciones y del Estado
han crecido y de manera progresiva han apartado a los pequefios
negocios de las actividades econdmicas. Como resultado, en 1990
un maximo 92 pot ciento de la PEA estaba empleado y no tenia pues-
tos independientes. Este proceso histérico de desplazamiento de
los pequefios negocios es la otra cara de la moneda de la concentra-
cién de la propiedad de capital, pues se encuentra mucho mas avan-
zado en Estados Unidos que en México, donde una cuarta parte de
la PEA continida siendo propietaria de negocios.

El perfil de clase econémica de Estados Unidos muestra asi al 1
por ciento de la PEA como capitalista, al 7 por ciento como propie-
tarios de pequefios negocios, al 22.4 por ciento de gerentes y
profesionistas de la nueva clase media, y al resto, 69.6 por ciento,
como trabajadores.

Hay cuatro clases sociales generales en Estados Unidos. El 1.8
por ciento de los mas ricos constituye la clase alta. La clase media,
generalmente familias e individuos con fuentes de ingreso profesio-
nales o gerenciales, constituye aproximadamente 24.5 por ciento de
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la poblacién. La gente con ingresos de clase trabajadora constitu-
ye la clase social mas grande, alrededor de 60.2 por ciento de la
poblacién. El 13.5 por ciento mas bajo de la poblacién, que el go-
bierno de Estados Unidos clasifica como pobres, constituye la clase
baja.

Por mucho, el contraste mas grande entre los perfiles de clase so-
cial de México y de Estados Unidos es la dimension relativa (y abso-
luta) mucho mayor de la clase baja en el primero. Esto es, la clase
baja, con 41 por ciento de la poblacién, es la clase social mas grande
en México, mientras que en Estados Unidos, la clase baja, con 13.5
por ciento de la poblacién, es comparativamente pequefia. Pero mien-
tras la clase baja es relativamente mas pequefia en Estados Unidos
que en México, es mayor en Estados Unidos en comparacién con
otros paises del Primer Mundo.?? Debido a esto, Estados Unidos es el
pais del Primer Mundo que ha redistribuido menos ingreso y servi-
cios en favor de sus ciudadanos de condicién econémica muy baja y
ha tolerado mucho la existencia continua de pobreza en su seno.

Como es bien sabido, el ingreso esta distribuido de manera mas
equitativa en Estados Unidos que en México, donde se da la segun-
da distribucién del ingreso mas desigual de Ameérica Latina, des-
pués de Brasil. Pero es menos sabido que la riqueza de capital es
realmente distribuida de manera mas equitativa en México que en
Estados Unidos.

2 Véase Brigitte Buhmann, Lee Rainwater, Guenther Schmaus y Timothy M.
Smeeding, “Equivalence Scales, Well-Being, Inequality, and Poverty: Sensitivity
Estimates across Ten Countries Using the Luxembourg Income Study (LiS)
Database”, The Review of Income and Wealth, Series 34, no. 2 (junio 1988).



Analisis especifico:

=#== (Chicanos, anglos y
relaciones de clase
en la frontera

La poblacién de ascendencia mexicana, como minotia dentro de
Estados Unidos, siempre ha constituido una mayotia en las ciudades
fronterizas de Texas, incluyendo El Paso, y es el foco de atencién de
este capitulo.! Sin embargo, desde el siglo x1x, cuando Estados Uni-
dos se anex6 Texas por la fuerza e increment6 considerablemente el
desarrollo capitalista,” una minotfa anglo, monopolizando posicio-

! Parte de este capitulo se publicé en J.W. Russell, “Class and Nationality Rela-
tions in a Texas Border City: The Case of El Paso”, Az#lin 16, nos. 1-2 (1985).

> Véase Mario Barrera, Race and Class in the Southwest: A Theory of Racial Inequality
(Notre Dame: University of Notre Dame Press, 1979); Raul A. Fernandez, The
United States-Mexico Border Notre Dame: University of Notre Dame Press, 1979),
y Rodolfo Acufia, Occupied America: A History of Chicanos, 2* ed. (Nueva York:
Harper & Row, 1981).
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nes de privilegio y poder, ha relegado esta mayoria a una condicién
subordinada, situacién que prevalece hasta nuestros dias.

Las posiciones de clase y de nacionalidad se traslapan de manera
sorprendente en las ciudades de la frontera, donde los anglos son
“los que tienen” (the haves) y los de ascendencia mexicana son “los
que no tienen” (zhe have-nots). La poblacién econémicamente activa
(PEA) de personas de ascendencia mexicana estd concentrada de ma-
nera desproporcionada en ocupaciones de bajo nivel y de salarios
bajos.’

Pero clase y nacionalidad no son conceptos idénticos. Las clases
se definen principalmente por las relaciones econémicas y las na-
cionalidades por el desarrollo histérico. Para poder entender correc-
tamente las posiciones relativas de los chicanos o mexicanos y de
los anglos en las ciudades fronterizas es necesario distinguir las re-
laciones entre clase y nacionalidad. No es suficiente estudiar la co-
rrelacién de nacionalidad en la PEA en su totalidad, ya que diferentes
clases dividen a ésta. Si desintegramos de manera analitica lo que
parecen ser las s6lidas posiciones del privilegio anglo y de la opre-
sién chicana y mexicana en sus constituyentes de clase y nacionali-
dad por separado, éstos pueden reconstruirse mostrando c6mo se
entrelazan firmemente para crear un tejido social complejo.

El problema principal es ¢cémo se ha reproducido la subordina-
cién de la poblacién de ascendencia mexicana en Estados Unidos
—*“un pueblo conquistado”*— dentro de la estructura de clases fron-
teriza contemporanea? Ademas, ¢cual es la naturaleza de cada una de
las clases? ¢Cémo se compara la distribucién total para cada una
de las nacionalidades? ¢Cuales son las correlaciones entre estrato y
sector dentro de las clases econémicas para cada una de las naciona-
lidades? ¢Ha habido cambios detectables dentro de la estructura de
clases en las décadas recientes?

3 Mario T. Garcia, “Racial Dualism in the El Paso Labor Market, 1880-1920”,
Agtlén, no. 6 (verano 1975); Oscar ]. Martinez, Border Boom Town: Ciudad Judreg
since 1848 (Austin: University of Texas Press, 1978); Refugio I. Rochin y Nicole
Bellenger, “Labor and Labor Markets”, en Ellwyn R. Stoddatd ez 4/, eds.,
Borderlands Sourcebook (Norman: University of Oklahoma Press, 1980).

4 Carey McWilliams, Norzh from Mexico Newport, Conn.: Greenwood Press
Edition, 1968 [1949)).
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El periodo que comptrende las décadas de los afios setenta a los
noventa marca una época de acelerado crecimiento de poblacion a
lo largo de la frontera con una tasa de tres a cinco veces el promedio
nacional. Las inversiones corporativas trasnacionales en ambas mar-
genes del Rio Bravo desencadenaron el auge de los setenta y las mas
importantes son las plantas maquiladoras de la industria electrénica
y de la industria del vestido, en el lado mexicano. Este periodo se
considera importante porque al comparar la distribucién de clases
por nacionalidad en 1970, 1980 y 1990, ello indicara si el flujo del
nuevo capital y del trabajo transformé las estructuras anteriores
o se adapto a ellas, y también si la tradicional estructura de clases fron-
teriza y las estructuras institucionalizadas de nacionalidad estaban
debilitadas o se reproducian por si mismas en mayor escala.

La estructura de nacionalidades de las ciudades fronterizas de
Texas, en la experiencia cotidiana, esta dividida entre anglos —gen-
te cuyo origen se puede trazar hacia Europa (excluyendo a Espa-
fia)— y chicanos o mexicanos —gente que puede trazar su origen
en México—.* Sin embargo, el término nacionalidad no esti exento
de problemas. “Anglo” asume un origen britanico aun cuando mu-
chos tienen ancestros alemanes, irlandeses y de otras nacionalida-
des. Lo que le da valor a este término, ademas de su uso diario, es el
idioma inglés y muchos de los valores britanicos que han moldeado
las instituciones en Estados Unidos.

El término “chicano” surgio a fines de los afios sesenta y prin-
cipios de los setenta con el movimiento social de la poblacién de
origen mexicano en Estados Unidos. Se usé originalmente para des-
cribir a la gente de origen mexicano que habia nacido y crecido en
Estados Unidos en oposicion a los mexicanos que eran inmigrantes,
que habian nacido y crecido en México. La diferencia era —y sigue
siendo— importante, porque la experiencia de crecer dentro de una
u otra cultura produce un sentido diferente de la propia identidad
nacional. En cierto sentido, las atracciones contrastantes de México
y de Estados Unidos definieron las ambigiiedades de la nacionali-

* Hay pocos negros, asidticos o indios en El Paso en relacién con el resto de
Estados Unidos; ellos constituyeron el 4.4 por ciento de la pEa de El Paso en
1990 (U.S. Bureau of the Census, Census of Population 1990...), cuadros 23, 25 y 27.
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dad chicana. Por otro lado, en el contexto de las comunidades fron-
terizas, donde muchas familias cuentan con miembros en ambos
lados, hay una presiéon opuesta a la mezcla de las distantes identida-
des nacionales del chicano y del mexicano.

Pero el término “chicano” se vuelve rapidamente obsoleto debi-
do a la declinacién histérica del movimiento con el cual se identifi-
c6. Hay evidencia que en los afios noventa muy poca gente de ori-
gen mexicano en Estados Unidos se identifica a sf misma como
chicano, prefiriendo usar otros nombres como mexicano o mexico-
americano (mexican-american). Asi, en la actualidad no hay un térmi-
no universalmente aceptable para identificar a la gente de origen
mexicano que vive en Estados Unidos a pesar de que el término
“chicano” continia empleandose casi de manera general en Méxi-
co. Para los propésitos de este estudio, el término “chicano-mexica-
no” parece ser el mis adecuado porque capta ambos lados de la
identidad contradictotia y porque el término “chicano” ha circula-
do considerablemente durante el tiempo cubierto por este estudio.’

LA ESTRUCTURA DE CLASE DE EL Paso, TExAS

La expansién de la economia politica de la frontera es evidente pot-
que, a final de los afios setenta, habfa 56 por ciento mas gente traba-
jando en El Paso que al comienzo de la década. A final de los ochenta,
habia 29.9 por ciento mas gente que al comienzo de esa década. Los
chicano-mexicanos constitufan el 55 por ciento de la fuerza de tra-
bajo en 1970; en 1980 esta proporcién habia aumentado a 59 por
ciento; y en 1990 aumenté a 65.9 por ciento. Proporcionalmente
mas chicano-mexicanos fueron atraidos por la expansién de la eco-

¢ Segun los resultados de la encuesta nacional de 1990, llevada a cabo por Rodol-
fo de la Garza y reportados en una ponencia en 1991, en el Centro de Investigacién
y Docencia Econémicas (CIDE) en la Ciudad de México, de 1 500 personas de ori-
gen mexicano que viven en Estados Unidos, s6lo 25 de los 1 500 entrevistados se
identificaban a si mismos como chicanos. La mayor proporcion (45 por ciento)
se identificaba como mexicanos, mientras que 30 por ciento se identificaba como
mexicoamericanos.

" Los nimeros del censo no hacen distincién entre chicanos y mexicanos.
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nomfa politica de El Paso en los afios setenta que los anglos y du-
rante los ochenta el nimero de anglos en la PEA empezd a declinar
no solamente en términos relativos, sino también en términos abso-
lutos. Con esta gran expansién de la PEA de El Paso, el problema
obvio es si los chicano-mexicanos tenian acceso a los nuevos pues-
tos dentro de todas las clases y estratos en proporcién a su repre-
sentacién dentro de la fuerza de trabajo total o si se acomodaban
proporcionalmente en los mismos puestos subordinados donde es-
taban al comenzar la década.

La estructura total de clase en la fuerza laboral de El Paso cambié
poco entre 1970 y 1990, la clase trabajadora permanecio en aproxi-
madamente tres cuartas partes de la fuerza laboral, la nueva clase
media era cerca de la quinta parte y combinadas las clases capitalista
y de pequeifios negocios eran un 5 por ciento. El viejo adagio de que
los anglos tienen los puestos de la clase media y los chicano-mexica-
nos los puestos de la clase trabajadora es una verdad empirica hasta
cierto grado. Los chicano-mexicanos se encontraban altamente
sobrerrepresentados dentro de la clase trabajadora y subrepresenta-
dos en las clases media y capitalista (véase cuadro 1). Pero esto no
es una verdad absoluta. Una minor{a importante de los trabajadores
son anglos y hay minotias significativas de chicano-mexicanos en la
nueva clase media y en la clase de los negocios. Al mismo tiempo es
claro, como indica el cuadro 1, que durante la década de los ochenta
la caracteristica clase media de los anglos aument6; su nimero de
trabajadores decliné relativa y absolutamente, mientras su nimero
de duefios de negocios y miembros de la nueva clase media se
incrementé relativa y absolutamente. Los trabajadores anglos em-
pezaron a salir de El Paso durante los ochenta a la vez que los
chicano-mexicanos entraron y empezaron a monopolizar ese tipo
de trabajo. Si en 1970 los anglos ocuparon mas de uno de cada tres
puestos de la clase trabajadora, para 1990 ocupaban s6lo un poco
mis de uno de cada cinco.

En un mundo de igualdad entre nacionalidades, las propotrciones
de nacionalidad que configuran cada clase serfan iguales a las de la
fuerza de trabajo en su totalidad. Esto es, si 55 por ciento de la PEA
es chicano-mexicana como era en El Paso en 1970, entonces cerca
de 55 por ciento de los puestos dentro de cada una de las clases
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—trabajadora, media nueva y de los negocios—, estaria ocupado
por los chicano-mexicanos. Pero la igualdad no reina, como nos
muestra el cuadro de la representacién chicano-mexicana. El area
donde hay mas desproporcion esti en los puestos de la clase media
nueva donde los chicano-mexicanos estaban subrepresentados en
1970 por un 52 por ciento. Durante los setenta, hubo un movimien-
to hacia la igualdad en los puestos de la nueva clase media con una
declinacién de 52 a 40 por ciento en el grado de subrepresentacion chi-
cano-mexicana; y en los ochenta el grado de subrepresentacién cay6
mias, a 30 por ciento. Es claro, entonces, que los chicano-mexicanos
estan mejorando su representacién en la nueva clase media.

Cuabpro 1
Chicano-mexicano Anglo
Niimero Porcentaje Niimero Porcentaje

1970

Duefios de negocios 2 451 4.2 3191 6.7

Nueva media 5539 9.6 15553 32.5

Trabajadora 49 780 86.2 29 134 60.9

Total 57 770 100.0 47 878 100.1
1980

Duefios de negocios 3 939 4.0 4 657 6.8

Nueva media 12 007 12.1 21 805 31.9

Trabajadora 82 498 83.8 41 948 61.3

Total 98 444 99.9 68 410 100.0
1990

Dueflos de negocios 5 424 3.8 7 620 11.8

Nueva media 22 519 15.7 23992 37.2

Trabajadora 115 282 80.5 32 856 51.0

Total 143 225 100.0 64 468 100.0

Norta: Debido al redondeo, los potcentajes no necesatiamente suman 100. El censo no distinguié
entre duefios de negocios grandes y pequefios, por eso la categoria “duefios de negocios™
incluye las clases capitalistas y pequefios negociantes.

Fuentes: Calculado con base en datos del U.S. Bureau of the Census, Census of the United States
1970, vol. 1 (Washington, D.C.: Gro, 1972), cuadro 173; Census of the United States 1980, vol.
1 (Washington, D.C.: Gro, 1982), cuadro 220; Census of Population and Housing 1990, El Paso,
TX MSA (Washington, D.C.: Gpo, 1993), cuadros 18, 29 y 31;y 71987 Economic Censuses,
Survey of Minority-Owned Business Enterprises, Hispanic (Washington, D.C.: Gro), cuadro 6.
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Pero en general, la gran expansién de la PEA de El Paso no alterd
de manera dramatica la distribucién por nacionalidad en la estruc-
tura de clase, esto indica la severidad con que la desigualdad nacio-
nal es parte estructural de la economia politica fronteriza. Atin mas,
un examen del ingreso per capita de 1970, 1980y 1990 indicé que la
brecha en las condiciones de vida entre anglos y chicano-mezxicanos
aument6. La proporcion delingreso per capita anglo y chicano-mexi-
cano tuvo un incremento de 2.2 por 1 en 1970, a 2.5 por 1 en 1980,
ya 2.6 porlen1990.°

En 1990, se clasific6 que 34 por ciento de los chicano-mexicanos
vivian en condiciones de pobreza, comparado a 10.5 por ciento de
los anglos. Es decir que, en términos de clase social, 34 por ciento
de los chicano-mexicanos son de la clase baja comparado a 10.5 por
ciento de los anglos.” La relativa distribucién por nacionalidad entre
las diferentes clases econémicas indica la desigualdad de nacionali-
dad en la estructura de clase, pero atn hay mas por revelar mediante
un analisis interno de estrato de clase y sectores.

La clase capitalista™

El capital anglo predomina en E]l Paso. Una encuesta realizada entre
los individuos que ocupaban los puestos mas altos en las juntas di-
rectivas de las principales corporaciones de la ciudad y de los orga-
nismos civicos encontr6é que de un total de 32 individuos, ninguno
de ellos era chicano-mexicano y tampoco ningin chicano-mexicano
tenfa una reputacién de poder importante entre esos 32." Otro es-

8 Véanse los reportes sobre El Paso en U.S. Bureau of the Census, Census of
Population and Housing 1970, 1980 y 1990 (Washington, D.C.: GroO).

® U.S. Bureau of the Census, Census of Population 1990..., cuadros 29 y 31.

19 Los datos del censo no distingufan entre los empleados por cuenta propia,
duefios de grandes negocios y los pequefios negociantes. La mayoria de los que
reportaba empleo por cuenta propia como fuente de ingreso eran los pequefios
negociantes. Por estas razones, 1a descripcién de la clase capitalista no se apoya
en el censo sino en otras fuentes.

" Carey Gelernter y Paul Sweeney, “The Influentials: El Paso’s Ruling Elite
Shapes City’s Destiny”, articulos de E/ Paso Times, 17-27 de diciembre 1978.
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tudio de los 21 ejecutivos corporativos mejor pagados tampoco en-
contrd a ningin chicano-mexicano en su grupo.'?

En El Paso existe capital chicano-mexicano pero ni es grande ni
tiene influencia. Gelernter y Sweeney entrevistaron a los principales
capitalistas anglos de El Paso y les pidieron que nombraran a sus
contrapartes chicano-mexicanos. Muchos tuvieron dificultades al
pensar en alguno. Aquellos que podian nombrar a alguno inclufan a
un presidente de banco, a los duefios de una compafifa de macarro-
nes, de compafiias de productos alimenticios, de una escuela de idio-
mas, de un negocio de abarrotes al mayoreo, de una compaiiia de
productos derivados del petréleo, otra de lacteos y algunas de bie-
nes raices.

La clase de pequesios negociantes

La vieja clase media tradicional (pequefios negociantes) estaba cons-
tituida por pequefios propietarios agticolas (granjeros), empleados
por cuenta propia, comerciantes, profesionistas y artesanos. La de-
clinacién de la granja familiar en Estados Unidos ha reducido enot-
memente la proporcién de pequefios propietarios agricolas aun den-
tro de la vieja clase media. La mayoria de las ocupaciones de los
propietarios de los pequefios negocios actualmente en el lado
estadunidense de la frontera se relacionan con las ventas, las profe-
siones y las artesanias.

Hay una diferencia muy clara entre los propietarios anglo y
chicano-mexicano de pequefios negocios; los primeros tienden a ocu-
par los puestos de mas alta remuneracién, de cuello blanco, y los
segundos ocupan empleos de cuello azul, y este es un patrén que no
cambié mucho en las décadas de los aflos setenta y ochenta. Los
chicano-mexicanos eran duefios de un 62.7 por ciento de todos los
negocios de cuello azul en El Paso (tiendas de reparacién, contra-
tistas de la construccién, plomeros, pequefios restaurantes y cafete-

2 Nancy Rivera, “Paychecks: Climbing the Corporate Laddetr Can Mean
Scaling Corporate Heights”, E/ Paso Times, 18 de enero 1981, p. 1 (G).



ANALISIS ESPECIFICO 59

rias, etc.); y de un 36.3 por ciento de los negocios de cuello blan-
co (tiendas, prictica profesional, compaififas de bienes raices, etc.)
en 1977. Como se puede apreciar, el primer porcentaje es alto y
el segundo es bajo, y ambos son desproporcionados. La mayoria de
los pequefios negocios chicano-mexicanos son demasiado chicos
y no pueden formar mas que una pequefia lumpenburguesia. Casi
tres cuartas partes de todos los negocios chicano-mexicanos en
El Paso no tenian empleados de paga en 1987." Estos pequefios
negociantes chicano-mexicanos en El Paso forman parte, en tér-
minos de clase social, mas de la clase trabajadora que de la cla-
se media.

La desproporciéon mas grande entre los negocios de cuello blan-
co de los anglo y de los chicano-mexicanos se encuentra en las pro-
fesiones (médicos, abogados, arquitectos, ingenieros, etc.). Por ejem-
plo, en 1980 sdlo 20 por ciento de los médicos y dentistas de El
Paso eran chicano-mexicanos. Debido a que ellos ingresaron tardia-
mente a estas profesiones, y a los crecientes costos iniciales de estos
negocios, es posible que esta desproporcién crezca.

La nueva clase media

Al comenzar la década de los setenta los chicano-mexicanos esta-
ban subrepresentados en la nueva clase media. Hubo cierto movi-
miento hacia la igualdad durante la década al disminuir dicha
subrepresentacion. Los profesionistas y gerentes chicano-mexica-
nos empleados —la nueva clase media— mejoraron mas su repre-
sentacién en el sector estatal, al obtener 57 por ciento de todos los
nuevos puestos durante la década, mientras que en el sector privado
s6lo obtuvieron 39 por ciento. Las practicas de empleo estatales
tendieron a mostrar un mayor progreso revirtiendo la discrimina-
cién anterior; esto se debi6 en parte a que la legislacién de acciéon
afirmativa tiene mas poder sobre las agencias estatales, porque el

3 U.S. Bureau of the Census, Survey of Minority-Owned Businesses, Hispanic, 1987
(Washington, D.C.: gpo, 1991).



60 JAMES W. RUSSELL

Estado es mas susceptible a las presiones politicas de la comunidad
que las compafifas privadas.™*

Es interesante notar que de cada tres puestos nuevos ocupados
por los chicano-mexicanos en toda la nueva clase media, dos de
éstos fueron ocupados por mujeres. Enfermeras y maestras chicano-
mexicanas ocuparon mas de la mitad de estos puestos. Las mujeres
en El Paso empezaron la década de los setenta con una mayor re-
presentacién relativa en la nueva clase media anglo que en la del
chicano-mexicano, constituyendo 41.2 por ciento de la primera y
menos de una cuarta parte (25.8 por ciento) de la segunda. Al final
de la década, la diferencia cambié dristicamente. La mujer chicano-
mexicana tiene ahora un porcentaje en puestos de la nueva clase
media chicano-mexicana mas grande que el de las mujeres anglo en
los puestos de la nueva clase media anglo, pues cubren el 44.2 por
ciento de los puestos de la nueva clase media chicano-mexicana, en
comparacion con el 42.2 por ciento de los puestos de la nueva clase
media anglo.

La clase trabajadora

La caractetistica importante de nacionalidad de la clase trabajadora
es que los anglos tienden a ocupar empleos de cuello blanco mien-
tras que los chicano-mexicanos tienden a desempefiar trabajos de
cuello azul. En 1990 la mayoria de los trabajadores anglo (61.7 por
ciento) trabajaban en puestos de cuello blanco mientras que la ma-
yotia de los trabajadores chicano-mexicanos (62.7 por ciento) tra-
bajaban en puestos de cuello azul. En nimeros absolutos, los
chicano-mexicanos empezaron la década de los setenta ocupando la
mayoria (72.6 por ciento) de los puestos de cuello azul y una mino-
tia (46.8 por ciento) de los puestos de cuello blanco. Pero al finali-

4 La accién afirmativa se refiere a los programas gubernamentales instituidos
desde mediados de los sesenta, cuya meta es cambiar los efectos de la discrimi-
nacién laboral contra las minorias. Los programas de accién afirmativa general-
mente buscan aumentar el empleo de las minorias en agencias donde histéri-
camente han estado subrepresentadas.
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zar la década, ocupaban la mayoria de los empleos en los dos estra-
tos de la clase trabajadora, incrementando a 54.1 por ciento su ocu-
pacién de los puestos de cuello blanco. El aumento de la demanda
de trabajadores de cuello blanco chicano-mexicanos refleja en cierta
manera una creciente necesidad, por parte de los establecimientos
comerciales y oficinas que tratan directamente con el publico, de
tener trabajadores que hablen espafiol. Al ser crecientemente de-
pendientes de los negocios de México y de los nuevos inmigrantes,
muchos negocios de El Paso encuentran necesario emplear a traba-
jadores de habla hispana. Muchos de estos nuevos puestos han sido
ocupados por mujeres. De los nuevos empleos ocupados por la clase
trabajadora chicano-mexicana durante los setenta, el 75 por ciento
correspondié a las mujeres; de ellos, el 54.6 por ciento eran puestos
de cuello blanco.

Rochin y Bellenger encontraron que las mujeres chicano-mexica-
nas estaban parcialmente subrepresentadas en la PEA.” Pero, como
en el caso de la nueva clase media, la brecha de participacion entre las
mujeres trabajadoras anglo y las chicano-mexicanas se cerré. En 1970,
las mujeres de El Paso constitufan 43.5 por ciento de la clase trabaja-
dora anglo y 39.2 por ciento de la clase trabajadora chicano-mexica-
na. En 1980, 43.1 por ciento de los puestos de la clase trabajadora
chicano-mexicana fueron ocupados por mujeres, comparado con 44.4
por ciento de los puestos de la clase trabajadora anglo. El aumento en
la participacién femenina en la clase trabajadora se explica en parte
por la declinacién relativa en el ingreso de la clase trabajadora en los
setenta, pues muy pocas familias podfan subsistir con una sola fuente
de ingreso.

RESUMEN

En relacién con nuestra pregunta inicial —;cémo se reprodujo la
. . . . - c .

subordinacion histérica del pueblo chicano-mexicano durante la ex-

pansién econémica de los setenta y ochenta dentro de la estructura

de clase fronteriza?>— podemos decir que es mis probable que un

!5 Rochin y Bellenger, “Labor and Labor Markets”.
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chicano-mexicano sea un miembro de la clase trabajadora y mucho
menos probable que pertenezca a la clase media o capitalista, en
comparacién con los anglo. La subordinacion de clase operd fuerte-
mente dentro y entre las clases econémicas. El capital chicano-mexi-
cano era marginal, los pequefios negocios chicano-mexicanos eran
en forma desproporcionada de tipo manual y los trabajadores chicano-
mexicanos eran desproporcionadamente de cuello azul.

¢Los chicano-mexicanos “ascendieron” con la expansiéon de las
ciudades fronterizas o solamente fueron reasignados a sus tradiciona-
les resquicios dentro de una estructura de clase mas extensa? Aunque
hab{a leves ganancias para el empleado de cuello blanco chicano-me-
xicano en la nueva clase media y la clase trabajadora, en general, la
cotrelacidon entre la nacionalidad y la estructura de clase fronteri-
za permanecié intacta durante el crecimiento de poblacién de los
setenta y ochenta. La estructura de clases fronteriza con su opresiéon
institucionalizada hacia el chicano-mexicano simplemente se expan-
di6 de manera proporcional. El desarrollo mas dramatico fue el in-
greso en gran escala de la mujer chicano-mexicana a la clase trabaja-
dora y a los puestos de la nueva clase media, cambiando de un nivel
desproporcionadamente bajo a uno de igual participaciéon que la mu-
jer anglo.

La documentacién de la subordinacién de los chicano-mexicanos
dentro de la estructura de clase plantea un buen nimero de conse-
cuencias politicas y sociales. El analisis de clase social en oposicién
a la clase econémica muestra cobmo experiencias econémicas simi-
lares crean una identidad comin, un vinculo o una conciencia entre
miembros de la misma clase. Si la definicién de Joseph Schumpeter,
Paul Sweezy y otros, de una clase social como un grupo de familias
que se casan libremente entre si se toma literalmente, es eviden-
te que los miembros anglo y chicano-mexicano de la misma clase
econémica no pertenecen a la misma clase social. En la frontera,
mis de un mundo social corresponde a cada clase econémica.

Debido a que el capital chicano-mexicano es marginal, la divisién
social a lo largo de las lineas de nacionalidad no parece estorbar
demasiado a los intereses de la clase capitalista. Esto es diferente
con los trabajadores, donde las capas percibidas como superiores
socialmente son construidas sobre las notables diferencias econé-
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micas que dividen a los trabajadores anglo de los chicano-mexica-
nos y aun mas a estos ultimos de los mexicanos. Los trabajadores
anglo se sienten superiores a los chicano-mexicanos y éstos a su vez
muchas veces toman a mal a los trabajadores mexicanos indocu-
mentados de este lado (Estados Unidos) y miran despectivamente a
los trabajadores mexicanos del otro lado (México).

La divisién social de la clase trabajadora se refuerza por la habili-
dad del capital de tomar ventaja del excedente de mano de obra
mexicana. Las tasas de desempleo y subempleo en el lado mexicano
de la frontera, de un 30 a un 50 por ciento, mantienen bajos los
salarios en ambos lados. La pobreza en el lado mexicano amortigua
la conciencia de clase y la militancia entre los trabajadores chicano-
mexicanos, pues aunque estan conscientes de que se encuentran en
peor situacién que los anglo, no obstante estan mucho mejor que
sus contrapartes mexicanos.

La severa estratificacién econémica de la clase trabajadora a lo
largo de las lineas de la nacionalidad, con las resultantes capas de
conciencia de superioridad social, obstruye los intereses de la clase
trabajadora. En cuanto a lo econémico, es del interés de los traba-
jadores relativamente privilegiados de la frontera que los mas opri-
midos —los indocumentados en Estados Unidos y los desempleados
en México— obtengan mejores condiciones de vida y de trabajo, de
manera que su miseria no pueda ser usada para mantener deprimi-
dos los salarios y las condiciones de vida. Los sindicatos pueden
jugar un papel politicamente detonante si trabajaran para organizar
a los indocumentados, promoviendo la cooperacién y la unidad en-
tre todas las capas sociales de la clase trabajadora en ambos lados de
la frontera y combatiendo el falso concepto de culpar a los indo-
cumentados y a los desempleados por la depresién de los niveles
salariales.
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4 Método: Elementos
=#=— teorico-practicos para
la delimitacion de
las clases sociales

Tratar de delinear el perfil de la estructura de clases de una nacién
como Estados Unidos cuya existencia en si misma gira en torno a
un proceso continuo de cambio, reforma y readaptacién a las nue-
vas condiciones econdémicas, puede parecer ademis de una tarea
colosal, una empresa poco reconfortante si la intencién tltima fue-
se plantear la modificacién de un orden establecido cuya vigencia
histérica rebasa ya varias centurias.

Mucho se discute acerca de las especificidades de la sociedad
estadunidense como una “sociedad abierta”, permeada por la mo-
vilidad social y carente de estructuras jerarquicas rigidas, esquemas
hereditarios o resquicios feudales, en la que, sin embatgo, subsisten
los desequilibrios. Esta tipificacion —que no pasa de ser una abs-
traccion utilizada como herramienta para la aprehensiéon de un fe-
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némeno social— sirve de marco en el caso estadunidense a la am-
plia aprobacion de la movilidad ascendente y la igualdad de oportu-
nidades para todos los individuos en tanto pautas de un consenso
que trasciende a todos los estratos y clases sociales.

Determinado por circunstancias histdricas especificas, Estados
Unidos se concibid a si mismo como una sociedad “sin clases”, re-
chazando la acepcién marxista que postula el desarrollo de las con-
tradicciones y la conciencia de clase a partir de las condiciones ob-
jetivas de existencia de los individuos, definidas por su insercion
desigual al interior del sistema econémico. La apertura constante de
nuevos ambitos de accién en los cuales se ha podido competir por
el ascenso social (las tierras virgenes de la frontera, la explotaciéon
de los recursos naturales, el desarrollo industrial y tecnolégico, el
sector servicios, etc.) ha dotado permanentemente de veracidad al
argumento de la igualdad de oportunidades y sustentado el rechazo
del comun de los estadunidenses por aceptar la existencia de clases
en el seno de su sociedad.

Asi, el éxito y la realizacién personal son los elementos clave para
entender el significado que la estratificacién social tiene para los
estadunidenses. Ambos dan legitimidad al razonamiento acetca de
la igualdad de oportunidades y enfatizan lo que segin el socidlogo
Max Lerner subyace como el conflicto social basico: la bisqueda
particular de mayores recursos econémicos, prestigio social y poder
en términos de un esfuerzo individual que descalifica la lucha y la
conciencia colectivas.!

MARCO CONCEPTUAL

Si se considera que las diferentes aproximaciones teéricas al estudio
de las clases sociales y la estratificacién coinciden en meditar en
torno al problema de la desigualdad social como punto de partida,

! Entiéndase que los postulados de Lerner son utilizados a lo largo de este
texto en funcién de ejemplos y no como modelo téorico absoluto. Max Lerner,
America as a Civilization Nueva York: Henry Holt, 1987), 466. Edicién especial
del xxx aniversario.
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la premisa inicial de este acercamiento parte del supuesto a priori de
que la sociedad estadunidense es una sociedad disimil.

Dividida con base en un orden jerirquico, las clases y estratos
que constituyen la sociedad estadunidense se disputan, en mayor o
menor medida, la riqueza, el prestigio y el poder bajo circunstancias
que pueden considerarse como “predeterminadas histéricamente”.
Ello es, en esencia, lo que dota de significado a los cambios ocurti-
dos en el seno de 1a sociedad estadunidense, a través de los cuales es
posible vislumbrar el potencial creador de lo que algunos socidlo-
gos han llamado “una lucha de clases atin en proceso”.

En toda sociedad, los niveles de clase implican algo mas que sim-
ples categorias estadisticas o casillas sociolégicas. Por ello, para abor-
dar su analisis es imperativo retomar las dimensiones individuales y
subjetivas de la vida social. Al partir de esta premisa inicial —y que-
riendo dar un enfoque de proceso al fenémeno de estudio—, aqui
se postula la utilizaciéon de un método comprensivo-deductivo como
marco bisico de referencia. No obstante, es menester destacar que
en la medida en que los propios sistemas de estratificacion en cual-
quier sociedad —incluida la de Estados Unidos— son el resultado
de la interaccién entre las distintas fuerzas sociales; los diferentes
esquemas hipotéticos que puedan aportar a la explicacién no se con-
sideraran excluyentes.

La acepcién que se pretende dar al concepto de clase quedara
restringida a la de un grupo social que comparte rango ocupacional
y nivel educativo similares, en conjuncién con un sistema de valores
que, en el plano subjetivo, lo convierte en depositario de un legado
ideolégico. Al mismo tiempo, cuando se alude al concepto de la
desigualdad, es en referencia a las condiciones que originan un ac-
ceso diferenciado de los individuos a aquellas recompensas sociales
como el dinero, el prestigio y el poder. Esta diferenciacién es preci-
samente el fundamento en torno al cual se establece un sistema de
estratificacién social, en donde los estratos aparecen como catego-
rfas determinadas por los regimenes de jerarquia de una sociedad.?
Tanto el manejo del concepto de clase como el de estrato deberan
entenderse mas en términos de divisiones establecidas, debido a las

2 Véase Talcott Parsons, Ensayos de teoria socioligica (Buenos Aires: Paidés, 1954).
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necesidades de entendimiento practico, que como unidades estric-
tas derivadas de una concepcién de corte ortodoxo. Al aludir al
escalonamiento de las condiciones en que viven los individuos en
una sociedad dada, la categoria estrato —quiza de modo por demas
arbitrario—, quepa como corolario a la definicién mas amplia de
clase.

En relaciéon con las oportunidades que pueda tener una persona,
segun su ubicacién al interior de la piramide social, de recibir en
mayor o menor cantidad los bienes que para su sociedad tienen rele-
vancia, o participar més o menos de los valores esenciales,’ es que se
constituyen los estratos. De esta forma, cuando se haga referencia a
las clases se estara enfatizando la heterogeneidad de sus elementos
no sélo cuantitativos sino cualitativos, mientras que al aludir al fené-
meno en términos de estratos se subrayara la gradaciéon continua,
sujeta a transiciones casi imperceptibles, cuya tendencia enfatiza los
factores que dotan de homogeneidad a los individuos que los inte-
gran. Un ejemplo claramente visible de esto es la conformacién de
estratos a partir de mediciones como los niveles de consumo, gru-
pos de edad, etcétera.

En este sentido optamos, para el caso especifico de los estratos de
clase media estadunidenses, por la utilizaciéon de una variable funda-
mental: el prestigio ocupacional. Intimamente vinculado a la cues-
tién de las jerarquias sociales, este elemento puede arrojar alguna
luz acerca de lo que se estima como el dilema central de las capas
medias y que consistirfa en su afan de definicién en términos de
estatus. Ahora bien, si se precisa el estatus por el conjunto de com-
portamientos que cada individuo tiene derecho a esperar por parte
de la sociedad, en virtud de su posicién dentro de la misma, se ob-
serva que los estratos sociales estan directamente relacionados con
una clase.* Al hablar de estatus en tanto jerarquias de prestigio, con-

? “I...] una desigual distribucién de detechos y privilegios, deberes y responsa-
bilidades, gratificaciones y ptivaciones, poder social e influencia entre los miem-
bros de una sociedad”. Véase Pititim Sorokin, Secial and Cultural Mobility (Glencoe:
Free Press, 1959).

4 No obstante, el hecho de tener el mismo estatus de clase no entrafia una
unidad de intereses y puede también haber competencia al interior de una clase.
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sideramos conveniente retomar algunos elementos de la tipologia
weberiana, considerada como clasica,’ y que se adecua favorable-
mente al contexto estadunidense. Asi, aprovechando la interpreta-
cién que hace Talcott Parsons de los textos de Max Weber, la jerar-
quia encuentra su fundamento en el “honor social”. Todos aquellos
individuos que gozan del mismo grado de prestigio y que viven se-
gun las mismas normas pueden ser considerados como pertenecien-
tes al mismo grupo de estatus.

Aun cuando el prestigio y el honor no pueden ser evaluados obje-
tivamente como los ingresos econémicos, son objeto de juicios so-
ciales, alrededor de los cuales se funda un consenso. Este impli-
ca que cada individuo en particular vera restringido su prestigio a
aquel que la sociedad se digne reconocerle, de acuerdo con la jerar-
quia de estatus vigente para su colectividad. A estatus semejantes co-
rresponderan entonces modos de vida coincidentes, costumbres y
habitos sociales, por lo que es factible la apertura social y la interre-
lacién estrecha de los grupos de similar nivel de estatus.®

Se puede, en la sociedad de Estados Unidos, confirmar esta tesis a
partir de la variable antes mencionada del prestigio ocupacional, pues-
to que la abolicion de las prerrogativas hereditarias en favor de la igual-
dad de oportunidades —cimiento de los ideales estadunidenses— pri-
vilegia el estatus adquirido por encima del estatus legatario. El estatus
adquirido, basado en los logros estrictamente personales, nos remite de
manera irremisible al ambito del individuo, eje medular del modelo
de estratificacién estadunidense y unico recodo donde los afanes cotidia-
nos de la poblacién que conforma los estratos medios ve matetializados
sus esfuerzos por superar —via un adecuado performance— su condicio-
nante meritocratica. El uso de la categoria estatus aqui apuntara enton-
ces al prestigio ocupacional por una parte, y al modo de vida, costum-
bres y habitos por otra, cumpliendo asi con el imperativo de incluir en
nuestro analisis el 4mbito de lo individual y subjetivo de la vida social.

* Véase Max Weber, “Class, Status and Party”, en From Max Weber: Essays in
Sociolpgy, H. H. Gerthy C. Wright Mills, eds. y trads. (Nueva York: Oxford University
Press, 1946).

§ Véase Jean Cazeneuve, “Las estratificaciones sociales”, en La socfolpgia, Colec-
ci6én Ideas-Obras-Hombres (Bilbao: Mensajero, 1974).
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Antes de proseguir, debemos asentar que con fines esencialmen-
te pragmaticos se acoge, en este incipiente acercamiento al objeto
de estudio, la diferenciacién de clases’ que para el caso estadunidense
reformula el historiador Edward Pessen, la cual consiste en el esta-
blecimiento de tres grandes categorias: clase alta, clase media 'y clase
baja, mismas que a su vez se subdividen en segmentos alto y bajo. Esta
estructura jerarquizada en seis niveles presenta como ventajas su
intemporalidad y flexibilidad, en términos de su capacidad de adap-
tacién a las circunstancias concretas del devenir histérico de Esta-
dos Unidos y a su continuo proceso de transformacién. Lejos de
pretender postular este marco como la panacea, su simplicidad de-
sea corresponder mis a lo que los seres humanos piensan y creen
de si mismos y de los demas, en tanto actores sociales de clase, que
a los argumentos estrictamente apegados a cifras numeéricas, signifi-
cativas para el especialista.

RESUMEN

La ausencia de una estructura rigida y el predominio de la movilidad
social han caracterizado como sociedad abierta a la sociedad estadu-
nidense. En sus fundamentos, esta la clave para acceder a la com-
prensiéon de un consenso social cimentado en la creencia comin de
que la movilidad social ascendente y la igualdad de oportunidades
son reales y asequibles a todos los individuos de Estados Unidos.

La existencia de una base material (extension territorial, recursos
naturales, capital, etc.) ha otorgado credibilidad al argumento hist6-
rico que menosprecia los desequilibrios de facto en dicha sociedad.
Segtin el sociblogo Max Lerner, la bisqueda de una mejor posiciéon
econdémica, de prestigio social y poder individuales descalifican la
conciencia colectiva, subordinindola a las nociones del éxito y
la realizacidén personal.

7 Véase Edward Pessen, “Status and Social Class in America”, en Luther S,
Luedtke, ed., Making America. The Society and Culture of the United States (Washing-
ton, D.C.: US. Information Agency, 1988).
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Por otra parte, la interaccion entre las distintas fuerzas sociales
en una sociedad determinada, resulta en un particular esquema de
estratificacion. El concepto de clase social utilizado en este texto se
restringe a la nocién de un grupo social que comparte rango ocupa-
cional y nivel de educacién similares, en conjuncién con un cédigo
de valores que, en un plano subjetivo, lo convierte en depositario de
un legado ideoldgico.

Al aludir a los conceptos de desigualdad o desequilibrio, se hace
referencia a la disparidad en el acceso a las recompensas materiales
(dinero), o sociales (prestigio, posicion, poder, etc.), que determinan
la constitucién de estrafos en una sociedad dada. De esta forma, el
concepto de clase social pretende subrayar los elementos cuantitati-
vos y cualitativos que delimitan la heterogeneidad entre diversos
sectores sociales, mientras que la nocién de estrazo destaca los fac-
tores que por incluyentes tienden a dotar de homogeneidad a los
sujetos que los integran.

La nocién de estatus social refiere a las actitudes que cada sujeto
espera por parte de la sociedad, en términos de un reconocimien-
to a su posicién particular. Directamente vinculado a ideas como
el prestigio social o el honor, €l estatus parte de consideraciones de
caricter subjetivo en torno a las cuales se construye un consenso,
rector valido para determinada colectividad. En consecuencia, a
costumbres, modos de vida y habitos sociales similares corres-
pondera el mismo estatus. El estatus legatario es aquel que deviene de
prerrogativas heredadas a los sujetos por sus antecesores. En con-
traste, el modelo predominante en la sociedad de Estados Unidos
refiere al estatus adquirido, fundamentado en los logros obtenidos por
el individuo.

Para abotdar el anilisis de la sociedad estadunidense, el historia-
dor Edward Pessen reformula esta estructura jerarquizada en fun-
cién de tres categorias basicas de las que se desprenden seis niveles:
clase alta, clase media y clase baja, subdivididas a su veg en segmentos alto

¥ bajo.



5 Estructura de clases:
—=#=— Pasado y presente desde una
perspectiva historico-social

Una discusioén setia sobre la estructura de clases en Estados Unidos
requiere delinear los tres niveles fundamentales de clase social a los que
aqui se alude, debido a la necesidad de alternar con un nimero mayor
de variables conceptuales. Al reconocer a priorz los riesgos en que se
incurre al etiquetar cualquier fenémeno social, las clases alta, media y
baja, deberin entenderse como expresién de tipos ideales, vilidos
para la formulacién de algunas generalizaciones, que podrian deno-
minarse como “tipicas clases sociales estadunidenses”. Pues aunque
se advierte el peso que tienen las diferencias regionales, de manera
especialmente relevante en el caso del pais que nos ocupa, al igual que
el de los factores econémicos, étnicos y raciales, resulta imposible
abstraer la totalidad de lo concreto.

Siguiendo entonces a C. Wright Mills' para identificar a la clase
alta (clase dirigente en su concepto), diremos que ésta es quiza la que

! Véase C. Wright Mills, La élite del poder (México: FCE, 1969).
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se puede distinguir con mayor facilidad de entre las otras, pues apa-
rece como un sector dominante en los campos de la vida econémi-
ca, politica y militar y, como grupo social que detenta el poder, de-
fiende su estabilidad manteniéndose como grupo de restringida
movilidad social.

Pese a la tan difundida creencia —incluso entre los propios esta-
dunidenses— de que el dinero es el criterio definitorio de la clase social
en Estados Unidos, distintos elementos entran en juego simultinea-
mente (riqueza, prestigio, etc.); su imbricacién ocasiona que ninguno
de ellos determine en la actualidad cortes bien claros.

La clase alta estadunidense se esfuerza en consolidar el reconoci-
miento del todo social para dar mayor consistencia o base definitiva
a su preeminencia que, fundada en el set y en el éxito econbémico, se
cimenta mas en el talento y el dinamismo individuales que en patro-
nes rigidos o aristocraticos. Sin embargo, se puede hablar de un
porcentaje muy reducido de familias de ascendencia noble, quienes
a pesar del tiempo han podido mantenerse en la caspide de la es-
tructura social.

Dentro de este miicleo privilegiado, el grupo mis representativo es
el de los grandes empresarios, en funcién de su insercién en la es-
tructura econdmica y su consecuente influencia en el ambito politico
e ideoldgico. En una sociedad dominada por la ambicién, los tnicos
dispuestos a desafiarla son en esencia sus mismos promotores.

En contraste con el modelo europeo, en donde la élite comer-
cial hubo de abrirse paso entre la aristocracia terrateniente —so-
metiendo los derechos de cuna al poder de la abundancia—, la élite
empresarial estadunidense surgié sin los atavismos de una tradicion
autoritaria y a la luz de un proyecto de nacién subordinado al /assseg-
Saire.

Con un gran sentido de autoconfianza, la dirigencia en el 4mbito
de los negocios ha sido muy consistente en el manejo de sus relacio-
nes con la fuerza de trabajo y con la estructura gubernamental, al
grado que Max Lerner sostiene entre sus tesis que si en algin con-
texto es aplicable para el caso estadunidense el concepto marxista
de conciencia de clase, es precisamente en este nivel.?

% Letner, America as a Civilization, 47.
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Por otra parte, los mecanismos de acceso a la caspide de la pira-
mide social en Estados Unidos permanecen como tema de debate
académico entre los estudiosos de la estratificacidén social, debido a
la multiplicidad de enfoques para abordarlo. Hay quienes, por ejem-
plo, sostienen como factor determinante la oportunidad de ingresar
a una educacién superior, en cuyo caso esta posibilidad privilegia a
los sectores de clase media y los propios descendientes de la clase
alta. Sin embargo, aqui se estima que en esta polémica es impor-
tante destacar el papel indiscutible de las diferencias comparativas
entre las clases sociales respecto a las oportunidades de movilidad
social. La sola transmisién de conocimientos o de recursos econé-
micos resulta insuficiente para ascender y acceder a la élite, si aqué-
llos no van acompafiados de las habilidades del individuo ante los
parametros fijados por la propia clase a la que se aspira ingresar. En
este sentido, factores tales como las relaciones interpersonales con
miembros de la clase alta o la astucia para aprovechar cierto tipo de
coyunturas podrian resultar positivas en la consecucién de la meta.
Si hay una clase social en Estados Unidos en la cual la nocién de
éxito y realizacion personal se patentizan es la clase alta. En funcién
de su ejercicio en la toma de decisiones, se han trazado tendencias y
ejecutado proyectos cuyo principal mérito estriba en la mediatiza-
cién del conflicto entre las clases.

Hasta aqui, pareciera que la clase alta estadunidense estuviese con-
formada como un bloque cuasimonolitico, en el que los efectos del
devenir histérico fueran poco perceptibles. Sin embargo, el dina-
mismo del sistema capitalista ha fomentado —en etapas relativa-
mente recientes— el ascenso social de un sector de “nuevos ricos”,
que en la medida en la que han encontrado cabida en la clase alta
comienzan a introducir nuevos patrones culturales, morales y de
definicién de estatus. En este grupo quedarian incluidas las pet-
sonalidades célebres producto de la accién de los medios de co-
municacién masivos (estrellas cinematogrificas, actores de teatro y
televisién, cantantes, disefiadores de moda, periodistas, etc.) cuya
posicion en la estructura social, en tanto creada de manera artificial
y fortuita, es especialmente vulnerable.

Asi, lo que cuenta en la actualidad para alcanzar un estatus de
clase alta en Estados Unidos segin palabras de Max Lerner:
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[...] no es ni Gnica ni fundamentalmente el dinero, sino la pro-
ximidad a las fuentes de poder, la publicidad y el éxito pabli-
co. [...] no hay una tnica “clase dirigente” [...] bien definida,
articulada, consciente de su papel y dominio. Existe [...] una
clase alta, en el sentido de un sector conformado por los mis
ricos y por los que perciben los ingresos mas elevados para
quienes la comodidad es a la vez hibito y carga, detentan los
privilegios y moldean los estereotipos de un nivel de vida que
tiende a ser imitado [por las demis clases sociales].?

Ahora toca el turno de realizar un esbozo de los elementos pro-
pios de la clase media. Su emergencia y fortalecimiento como clase
social mayoritaria en Estados Unidos es con seguridad el rasgo dis-
tintivo de los logros obtenidos por aquel pafs. Exenta pricticamen-
te de normas excluyentes, su concepcién es muy amplia y compleja
por estar sujeta a ripidas transformaciones. La clase media vendria
a sintetizar las maximas aspiraciones de una sociedad de clases abier-
tas, en el sentido de legitimar la movilidad social por medio de la
competencia individual. Una légica de estimulacién constante resulta
trascendente en la conformacién de los parametros de conducta de
esta clase estadunidense, la cual tiende a buscar su identidad en los
valores de la clase alta,* discriminando abiertamente cualquier simnili-
tud que se le impute respecto a la clase baja. En este sentido, no es
exagerado sefialar el gran temor que acosa a la mayoria de los sujetos
clasemedieros al enfrentarse a la posibilidad latente de descender en
la escala social.

La clase media aparece entonces con una particular carga emo-
cional —imbuida por la ansiedad— misma que genera su vitalidad y
delimita su cardcter. Dominada por el afan de distinguir una brecha,
entre sus segmentos bajos y los que corresponderian a los estratos
altos de la clase baja, su dilema estriba en la ausencia de cohesion
interna. Al remontarse a la etapa inicial de la historia de Estados
Unidos se ve que la clase media aglutinaba a los pequefios comer-
ciantes y hombres de negocios, a los granjeros independientes y a

? Ihid., 483 y 485.
* Harold M. Hodges, Jt., La estratificacién social. Las clases en América Madrid:
Tecnos, 1974), 10.
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los profesionistas. Una vez que con el tiempo la economia del pais
abandoné el modelo agricola y super6 inclusive el manufacturero,
centrindose ahora en el sector de los setvicios, los roles ocupacio-
nales sufrieron variaciones.

Aun cuando algunas de las categorias antes mencionadas trascen-
dieron como distintivas de esta clase (en particular el caso de las
labores profesionales cuya ejecucién requiere de afios de adiestra-
miento especializado), la esfera que contemplaba, en términos ge-
nerales, a los pequefios propietarios cedié la preeminencia a los em-
pleados de cuello blanco, los burécratas e incluso a algunos de los
trabajadores de los servicios.

Este cambio, que le ha dado un aspecto menos productivo y mis
tecnocratico a la clase media, ha mantenido inalterables no sélo su
dependencia econémica sino también su accionar de acuerdo con
una psicologia gracias a la cual sus integrantes se asumen como li-
bres e independientes.®

El amplio espectro en el que la clase media puede desenvolverse
para obtener su realizacién y sustento lleva implicita 1a contradic-
ci6én de ser causa y efecto de esta especial impresion de libertad y
autonomia que la caracteriza, ademas de contribuir a su falta de
unidad. Los clasemedieros estadunidenses conforman asi un sin-
namero de pequefios grupos de trabajadores —unos mis califica-
dos que otros— que rivalizan por la venta al mejor postor de sus
unicas posesiones: sus habilidades adquiridas, su personalidad y la
lealtad incondicional a quien les garantice seguridad y estabilidad
econdémicas.

La firmeza que proyectan los sectores medios sobre la estructura
de clases estadunidense aparece directamente relacionada con el ideal
del self-made man, heredado desde el periodo colonial y fundado con
base en la ética del puritanismo. De esta manera, la vigencia del
modelo del hombre hecho a si mismo ha permanecido practicamente
inalterable para la clase media.

La filosofia de los primeros pioneros —en especial la del llamado
hombre de la frontera, cuya apologia realizé el historiador Frederick

5 Veise C. Wright Mills, Poder, politica y pueblo (México: FCE, 1981), primera
patte, cap. VIIL
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Jackson Turner—9 centrada en la exaltacién de la agtesividad y el
triunfalismo individuales, darfa lugar a que sucesivas generaciones
subordinaran sus practicas cotidianas a los parametros tradiciona-
les, dando pie a la formacién de una cadena de experiencia social
que, acumulada, favorecié la transicién de los sectores de clase me-
dia de una a otra época. En este sentido, es posible afirmar que el
desarrollo de la capacidad de readecuacién a las nuevas circunstan-
cias equivaldria al elemento “revolucionario” de la clase media, en
términos de una lucha interna a vencer, bajo pena de caer en el
anquilosamiento de sus estructuras.

Mientras que los estratos de la clase media estadunidense osten-
tan una posicién conservadora respecto a las demas clases sociales
—en términos de cuestionar el orden establecido— conquistan y
reformulan sus espacios con el vigor de una fuerza de vanguardia.
La indefinicién y la dualidad de sus esquemas responden a la ca-
racteristica mas sobresaliente de la sociedad estadunidense desde
sus origenes hasta hoy dia, en los umbrales de un nuevo siglo: el
pragmatismo.

Los habitos de vida y trabajo, la acepcién del sistema de valores, y
los deseos y los retos de la clase media de Estados Unidos adoptan
un tono de legitimidad en la medida en que su marco de referencia
lo constituye el prototipo del hombre prictico y eficiente. Se es ex-
clusivamente en funcién de lo que se hace y se reconoce como so-
cialmente indispensable para el mantenimiento del mismo estado
de cosas. A diferencia de la clase alta que retiene el poder econémi-
co, las posibilidades de los sectores medios se reducen a la obten-
cién de ingresos decorosos, los que para sus estandares de vida re-
presentan la posibilidad de solventar una existencia confortable.

Aunque la clase media estadunidense surge como el resultado de
una economia en expansion, el predominio actual de los empleos
de cuello blanco y burocraticos han presionado a tal grado la estructu-
ra de esta clase que su reorganizaciéon ha suscitado un debate sobre
su viabilidad; en un contexto puede setle desfavorable, debido al
severo problema del endeudamiento interno. St bien los sectores

¢ Véase Frederick Jackson Turner, La frontera en la historia americana (Madrid:
Castilla, 1961).
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medios ven en el crecimiento econémico la explicacién misma de
su propio desenvolvimiento como segmento social,’ el hecho de que
cada dia un porcentaje mayor de su poblacién tenga acceso limitado
a un determinado salario, en contraste con un sueldo, representa un
cambio sustantivo en su rol tradicional como baluarte del indivi-
dualismo.

Como se sabe, los salarios implican primas colectivas, mientras
que la percepcién de un sueldo significa una cantidad individualizada.
Luego esta “nueva” clase media —como la denominan actualmen-
te algunos sociblogos estadunidenses— puede verse amenazada en
la medida en que la motivacién individual de ganancia se frustre.
Sin embargo, desde una perspectiva optimista, cabe la posibilidad
de que las transformaciones por las que atraviesa esta clase la enca-
minen en favor de un fortalecimiento del espiritu de equipo, ante-
cedente probable de una solidaridad de clase.

Es menester apuntar que estos cambios afectan especialmente a
los estratos bajos de la clase media, pues en los altos la aparicién de
fenémenos como el “yuppismo” muestran tendencias contrapues-
tas. Si para la Gltima década del siglo x1x los ingresos de esta clase
equivalian al doble de los obtenidos por los obreros® y su reparto
era mas o menos uniforme, hacia los afios sesenta del siglo xx esta
diferencia se redujo considerablemente, al grado que treinta afios
después nos encontramos incluso con que la curva se revierte en
multiples ocasiones en favor de los trabajadores calificados, quienes
en términos de prestigio social ocuparian en nuestro anilisis los ni-
veles superiores de la clase baja. Ademas, en la comparacién al in-
terior de la propia clase, los desajustes cobraron fuerza. Ante esta
situacién es probable que en pocos afios lo Gnico que diferencie
materialmente a la mayoria de la clase media estadunidense de los
estratos superiores de clase baja sea sélo la indumentaria usada para
realizar un trabajo de oficina o un trabajo pesado (dirzy work).

Antes de pasar al tratamiento de los sectores sociales menos fa-
vorecidos baste afiadir que los estratos de clase media representan

" Véase ].J. Johnson, “The Middle Sectors”, en Latin American Politics. Studies of
the Contemporary Scene (Nueva York: Anchor, 1966), 169-196.
8 Lerner, America as a Civilkigation, 490.
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el agente activo a través del cual la sociedad estadunidense ha dis-
tribuido cuotas diferenciadas de prestigio y poder entre el sector
mas amplio de la poblaciéon. La clase media funge, en el seno de su
sociedad, el papel que en el ambito politico tiene el sistema de pesos
y contrapesos (checks and balances). Si para los estadunidenses existe
una clase depositaria de sus valores democriticos ésa es la clase me-
dia, constituida por ciudadanos comunes con limitadas prerrogati-
vas de poder y minimo resentimiento social.

Puesto que la movilidad ha trascendido a todos los niveles, deli-
mitar con precisién por qué y quiénes son miembros de la clase baja
de Estados Unidos requiere, ademas de una extensa reflexion, un
concienzudo analisis histérico. Ante esto, lo que aqui se expresa no
va mas alla de sefialamientos generales que aportan al anilisis de la
diferenciacién de clases en aquel pais. Antafio, era simple remitirse
solamente al nivel de ingresos para determinar que las remuneracio-
nes menores correspondian al sector base de la piramide social. In-
cluso, estos pardmetros coincidian con la identificacién de la fuerza
de trabajo obrera calificada y descalificada; en la actualidad este cti-
terio es, como ya lo sefialamos, inoperante.

Como guia para delinear el contorno de esta clase se tomaron en
cuenta dos factores. El primero tiene que ver con el prestigio ocu-
pacional como determinante del estatus social y el segundo con la
capacidad econémica. Incluimos entonces, de un modo veleidoso, a
los obreros especializados y semiespecializados dentro de los estra-
tos altos de la clase baja, y remitimos a los inferiores a la mano de
obra no especializada, a los jornaleros agricolas y a los sujetos que
desempefian todas aquellas actividades que mantengan a sus depen-
dientes por debajo del indicador oficial de pobreza.’

A diferencia de otras naciones donde este sector social es predo-
minante y constituye un proletariado permanente, en Estados Uni-
dos esta clase se ha caracterizado por ser un grupo denodadamente

? Este indice lo establece el gobierno federal estadunidense y estd sujeto a
variaciones. Basindose exclusivamente en el monto de los ingresos, sus figuras
deben interpretarse como los pardmetros a partir de los cuales un nivel de vida
“decente” es insostenible. Sus cifras excluyen todos los beneficios sociales tanto
de programas federales como estatales.
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disimil. El fenémeno de la inmigracién, presente siempre en la his-
toria de aquel pais, es excepcional y no hay ejemplos comparables
con otras latitudes y épocas. En respuesta a diversas motivaciones,
que iban desde la busqueda de libertad para ejercer un culto religio-
so en las postrimerfas del siglo xvi, la intencién de convertirse en
pequefios propietarios en el xvii, hasta la necesidad de un empleo
para superar —siquiera minimamente— la pobreza extrema ocasio-
nada por las guerras o las crisis econémicas, o bien para evadir per-
secuciones politico-ideolégicas, los millones de inmigrantes llega-
dos a Estados Unidos'® han presentado como rasgo comin que al
insertarse por primera vez en el esquema de estratificacién social, se
ubican generalmente en las posiciones de menor jerarquia.

Asi, cuando en los periodos de auge econémico solfa incremen-
tarse la demanda de fuerza de trabajo, las nuevas corrientes mi-
gratorias favorecian la movilidad ascendente de los grupos estable-
cidos con antelacion. En contraste, en etapas de desequilibrio los
recién llegados presionaban a tal grado sobre la estructura ocupa-
cional que ademas de posibilitar el desplazamiento de mano de obra
y generar desempleo contribufan al abaratamiento de los salarios.
Estas inclinaciones tuvieron especial vigencia entre 1860 y 1920,
época de consolidacién del patrén industrial monopolista. A pat-
tir de entonces, una serie de presiones internas —el “Crac del 29”, el
fortalecimiento del movimiento obrero organizado y el repunte
del desarrollo tecnolégico favorecido por la economia de guerra,
entre otras— dieron lugar al establecimiento de politicas migratorias
mas selectivas, tendientes a regular un nuevo mercado de trabajo
dominado en la actualidad por el sector de los servicios.

A diferencia de la clase media, las capas bajas de la sociedad
estadunidense son mucho mas resistentes a los cambios o a la in-
fluencia de la opinién publica. Sus estratos altos, incluso, cuentan
con una tradicién histérica de lucha sindical™ que los provee de un

10 Slo entre 1880 y 1890 arribaron al pais 5 246 513 inmigrantes. Véase An-
gel Fojo de Diego, “Movimientos de clase en U.S.A. 1860-1980”. Primera parte:
Movimientos de clase, estado y recomposicién capitalista. Tesis de licenciatura
(México: Facultad de Ciencias Politicas y Sociales, uNnaym, 1981), 40.

" Véase Letnet, America as a Civilization, cap. v.
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especial sentido de pertenencia si bien no a una clase, cuando me-
nos a una comunidad de intereses. Encaminado a poner coto a la
centralizacién del poder econémico en manos de la élite de empre-
sarios, el movimiento obrero organizado llegé a convertirse en el
arma politica para asegurar a sus miembros el acceso al esquema de
la igualdad de oportunidades y garantizar la fluidez de la estructura
social. Su lucha, aun cuando orginica al sistema, no deja de ser
un esfuerzo consciente por mantener la cohesion de quienes estin
en igualdad de circunstancias. Las reivindicaciones que persiguen
—incremento de salarios, mejores condiciones de vida y trabajo,
educaciéon— pese a ser de caracter inmediato y de tono reformista,
les han legitimado un espacio propio en el concierto de una socie-
dad pragmitica. Si Estados Unidos se distingue por la viabilidad del
ejercicio del poder individual, el movimiento obrero encara la éti-
ca de lo colectivo. Su resistencia no esta dada en funcién del dogma
del cambio estructural de la sociedad, sino de la defensa organizada
y permanente de sus conquistas y demandas, frente a la tenacidad y
el despliegue de recursos de los empleadores.

De acuerdo con los argumentos de Lerner respecto al papel de
los sindicatos y a la posicion de los trabajadores en la estructura
social, deducimos que la peculiaridad de esta reacciéon responde a
tres factores basicos:™

1. La influencia democratizadora de un sistema educativo publi-

co con caricter libre y universal.

2. El acceso a un mayor nimero de bienes por efecto de la logica

del consumo de masas.

3. Los sutiles mecanismos de penetracién y dominacién ideolégica

desarrollados por los medios masivos de comunicacion.

El dilema de la que aqui caracterizamos como clase baja de Esta-
dos Unidos estriba en el magnetismo que ejetcen sobre ella los este-
reotipos de clase media, mismos que desde este nivel se aprecian en
un desdoblamiento de la propia clase alta. Esta afirmacién se sus-
tenta en la alienacién que permea las experiencias sociales del con-
junto de clases en circunstancias subordinadas, mismas que provo-
can insatisfaccién en la clase media y frustracién en la clase baja

2 Thid., 499.
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ante las dificultades o la imposibilidad de acceder a satisfactores que
rebasan sus limitantes objetivos.

Aun cuando es indiscutible que tanto el nivel de vida como los
ingresos de los estratos altos de la clase baja han ascendido en tér-
minos absolutos a través del tiempo, sus niveles de prestigio y estatus
han permanecido practicamente estiticos. No obstante, tendencias
como las que muestran que ciertas actividades de cuello azul estin
mejor remuneradas que algunas de cuello blanco mantienen viva la
confianza de que el acceso a las filas de la clase media puede conver-
tirse en realidad.

Aqui vale la pena mencionar que el peso de los factores subjeti-
vos llega a jugar un papel mucho mas relevante incluso que lo es-
trictamente cuantificable.” La creencia en un mejor futuro para los
hijos o en la posibilidad de contraer matrimonio con alguien de mejor
posicién social deja abiertas las puertas a la esperanza. Mientras ésta
no se pierda, el orden establecido garantizara su continuidad.

Resta ahora explicar el perfil de los sectores sociales que al inte-
rior de la clase baja ocupan las posiciones marginales de la estructu-
ra social. En contraparte a la ostentaciéon de la abundancia que co-
mo imagen proyecta la sociedad estadunidense, la pobreza subyace
como condicién sine gua non de su desarrollo, a 1a vez que como
afrenta permanente. Para los estadunidenses ubicados en los estra-
tos inferiores de la clase baja, las oportunidades de movilidad son
pricticamente nulas. Su situacién forma parte de un circulo dificil
de romper, puesto que no sélo sus ingresos son exiguos o inexis-
tentes sino que su Ambito de eleccién se reduce al ejercicio de acti-
vidades de infimo prestigio social.

Es importante destacar que este patron de carencias esta plena-
mente identificado con la situacién de algunas minorfas étnicas y
raciales, mismo que se ha mantenido desde tiempo atris. Negros,
indios e hispanos rebasan proporcionalmente el nimero de blancos
en igualdad de circunstancias. Sujetos al estigma de la discrimina-

3 A este respecto, es intetesante observar cémo en diversas encuestas aplica-
das entre obreros para que determinen en qué clase social se ubican (alta, media
o baja), un promedio del 80 por ciento se considera de clase media. Véase Hodges,
Jr., La estratificacion social..., cap. v.
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cibén, la sociedad les dispensa su anuencia en la medida en que se
asumen como subordinados.

Mientras que algunos estadunidenses exigen la amplitud de los
programas de asistencia social (Medicaid, Food stamps, Welfare benefits,
etc.) como mecanismos compensatorios para estos estratos, otros
los rechazan, aludiendo a la ineficacia del paternalismo oficial que
no provoca mas que desestimulo a la iniciativa individual de los
afectados. Este debate prevalecera en tanto que las medidas adop-
tadas no prueben su eficacia para otorgar mayores oportunidades
de acceso a la prosperidad y estabilidad para la poblacién menos fa-
vorecida.

CUuADRO 1
PORCENTAJE DE PERSONAS BAJO EL NIVEL OFICIAL DE POBREZA

Ao Blancos Negros  Hispanos

1980 10.2 32.5 25.7
1983 12.2 35.7 28.1
1985 11.4 31.3 29.0
1990 10.7 31.9 28.1

FUENTE: Statistical Abstract of the United States, 1986, 1992.

En las circunstancias actuales, la paradoja que plantea ahora este
segmento social al conjunto de la sociedad estadunidense es la ge-
neracién de actitudes y modelos permeados de violencia. Lo que
hasta hace poco tiempo se trat6 de definir bajo el concepto de “cul-
tura de la pobreza”, se redefine hoy como “cultura de una subclase”
(underclass culture).

RESUMEN

Con el fin de comprender inicialmente la actual estructura de clases
de Estados Unidos, este trabajo busca delinear los tres niveles basi-
cos de clase social del esquema de Pessen, en calidad de tipos idea-
les: clase alta, media 'y baja. Para el caso de la primera, se retoman las
caracteristicas atribuidas por Wright Mills a lo que él conceptualiza
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como clase dirigente. Como sector social de restringida movilidad, ejerce
su predominio en las esferas econémica, politica y militar. El grupo
ostensiblemente representativo de esta clase corresponde al de los
grandes empresarios. La proyeccién de esta clase en la historia de
Estados Unidos se remite al talento y dinamismo individuales, en-
marcados por un proyecto de nacioén subordinado al /aissez-faire.

Se debate en torno a los factores decisivos para acceder al estatus
de clase alta, pero se considera que una educacién superior, las re-
laciones interpersonales con sus miembros —que en las palabras del
sociblogo Max Lerner remitirian a una cercanfa con las fuentes de
poder—, y el éxito publico, se presentan como elementos de impot-
tancia.

El surgimiento y la consolidacién de una clase media mayoritaria
aparece como el elemento distintivo de la estructura social de Esta-
dos Unidos. La movilidad social, referida a la competencia entre los
individuos, se legitima en una clase media, producto fehaciente de
una economia en expansion. Las sensaciones de libertad y autonomia
parecen permear la psicologia de los clasemedieros estadunidenses.
Sometidos a las variaciones de una economia cambiante, antafio se
concentraban en el ejercicio de ocupaciones como el pequefio co-
mercio o los negocios, la agricultura en pequefia escala (granjeros) y
la realizacién de tareas profesionales. Actualmente, la insercién ocu-
pacional de los sujetos de clase media tiende a subrayar aspectos méis
tecnocriticos (labores profesionales que requieren una larga capaci-
tacién) que productivos. Asi, con base en las habilidades adquiridas
por medio del adiestramiento, la acendrada competencia entre sus
miembros por la conquista de espacios para la realizacién personal
fortalece la idea del “hombre hecho a si mismo™ (se/f-made man). Con
un sentido permanente de readecuacién a las nuevas circunstancias,
la clase media de Estados Unidos, por definicién pragmatica, esti a
favor del statu guo.

Es posible observar que desde los afios sesenta de este siglo la
insatisfaccioén de la hoy denominada “nueva” clase media ha ido en
aumento, en concordancia con los cambios econémicos que res-
tringen cada vez mas su acceso a sueldos que garanticen un nivel de
vida confortable y remitiéndola a la obtencién de salarios. Asi, el
paradigma egocéntrico de esta clase se desvanece a la luz de primas
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colectivas (salarios) que sustituyen a las cantidades de ingresos
individualizadas (sueldos).

Las sociedades distribuyen cuotas diferenciadas de poder y pres-
tigio entre sus clases. Nuestro modelo para identificar a la clase baja
de Estados Unidos remite entonces a las variables de estatus social
(prestigio ocupacional) y capacidad econémica. Los trabajadores es-
pecializados y semiespecializados ocuparian asi el casillero superior
de la clase baja, mientras que los jornaleros agricolas, la mano de
obra descalificada y demis ocupaciones que mantengan a sus de-
pendientes en niveles de pobreza o marginacién, quedaran confina-
dos al extremo inferior de dicha clase.

Una caracteristica distintiva de los sectores inferiotes puede ser
el hecho de que siendo Estados Unidos una nacién de inmigran-
tes, la gran mayoria de ellos se ubica en posiciones de infima jerar-
quia social durante su primer contacto con la sociedad anfitriona.
Los procesos de movilidad social ascendente para estos grupos son
perceptiblemente diferenciados por los periodos de auge o crisis
econémica en dicho pafs, tanto como por criterios selectivos y ex-
cluyentes que han favorecido a etnias especificas, grupos religiosos,
etcétera.

Se atribuye aqui el surgimiento de un sindicalismo de tradicién
histérica a los estratos supetiores de clase baja y se comenta que di-
cho movimiento dot6 a sus miembros de un sentido de pertenen-
cia a2 una determinada comunidad de intereses, aunque no a una
clase social. Prueba de esto tltimo serian el tono reformista de sus
demandas, congruente con el orden de recompensas inmediatas pro-
movido por el capitalismo estadunidense (aumento de salarios, me-
jores condiciones de vida y trabajo, etc.). Segin Lerner, las especi-
ficidades de esta respuesta pragmatica por parte de los trabajadores
organizados de Estados Unidos responde a:

1. La influencia democratizadora de un sistema educativo publico.

2. La promocién del consumo masivo.

3. La influencia de penetracién y manipulacién de los medios

masivos de comunicacion.

Si bien el acceso al suefio americano (American Dream) ha sido
realidad para unos cuantos —clase alta— y esperanza relativa para
otros —clase media—, ha permanecido vedado para los muchos
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que, desde los extremos inferiores de la clase baja (underclass), per-
manecen en la pobreza y los limites de la inequidad distributiva.
Con posiciones encontradas, la sociedad estadunidense contem-
porinea discute sobre la necesidad o el rechazo de las politicas de
asistencia social, aludiendo a lo indispensable de mediatizar un con-
flicto social que se evidencia por el incremento de la violencia, u
objetando el excesivo paternalismo del llamado Estado Benefactor.



Analisis especifico:
—=#<— La clase media

Asi, es manifiesto que la mejor
comunidad politica estd formada
por cindadanos de clase media.

Aristoteles

Para trazar la evolucién experimentada por la clase media estaduni-
dense y encontrar la explicaci6n de su fenomenologia actual es nece-
sario remontarnos al periodo de la colonizacién de Norteamérica. En-
tre los diversos grupos de inmigrantes, la presencia de los puritanos
cobra especial interés puesto que su situacién en el Viejo Continen-
te era de mediana solvencia econémica, a la vez que no suftian per-
secucion religiosa alguna. Su motivacioén para emigrar fue entonces
deliberadamente espiritual: acceder al perdén y la salvacién divinos.
Debido a que ambas metas se consideraban estrictamente personales,
desde entonces la ética del individualismo dejaria una huella impere-
cedera en la organizacién social de las denominadas Trece Colonias
de la Nueva Inglaterra. Si para los puritanos lo individual era un pos-
tulado teolédgico, para las subsecuentes generaciones de inmigrantes
voluntarios (los pioneros) se convirtié en un hecho, resultado de su
situacién de vulnerabilidad ante las circunstancias cotidianas.
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La sintesis de ambas experiencias —un estricto cédigo de dis-
ciplina moral y la perseverancia para sortear las situaciones de ad-
versidad— toma forma en la constitucién de la propia clase me-
dia. Incluso, la actitud necesaria para sobrevivir y progresar en los
entonces agrestes territorios coloniales aparece ya sustentada por
una agenda de valores comunes a los estratos medios: orden, ambi-
ci6n, prudencia, laboriosidad.

El elemento del individualismo no adquiere toda su dimensién
en el caso estadunidense si se soslaya el concepto de propiedad pri-
vada. En este sentido, el advenimiento del proceso de Indepen-
dencia como resultado de la inconformidad ante la imposicién por
parte de la Gran Bretafia de una serie de medidas encaminadas a
subordinar los intereses econémicos de los colonos, enconttd una
respuesta particular en la clase media.

Comerciantes, granjeros, artesanos especializados y profesionis-
tas, quienes de alguna manera conformaban un sector de pequefios
propietarios, fueron los primeros en adoptar una postura en defen-
sa de sus privilegios.! Tanto el derecho a la propiedad como la ins-
titucion de un orden legal no admitian ser vejados, bajo pena de poner
en riesgo las minimas garantias de estabilidad al alcance de los clase-
medieros.

Mucho se ha debatido acerca de la etapa posterior a la guerra de
independencia respecto al impacto de la formulaciéon de las Leyes
Constitucionales de aquel pafs sobre las distintas clases sociales. Para
no abundar en las implicaciones que las restricciones de la formali-
dad juridica imponian entonces al concepto de igualdad, nos limita-
remos a hacer sélo algunos sefialamientos.

Tanto la Declaracién de Independencia como la Constitucién de
Estados Unidos fueron disefiadas por una élite de grandes propieta-
rios (clase alta) que vislumbraron la necesidad de conformar un con-
senso social por medio de la alianza con los sectores medios, como
mecanismo para legitimar sus aspiraciones e intereses. Siguiendo una
légica liberal, la salvaguarda de la igualdad y de la democracia quedé
sujeta a la interpretacién que sobre ambas se debiera hacer para ga-

! Véase Loren Baritz, The Good Life. The Meaning of Success for the American Middle
Class (Nueva York: Alfred A. Knopf, 1989), cap. 1.
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rantizar la funcionalidad del acuerdo ticito entre ambas clases. Por
afiadidura, al afianzarse el federalismo se puso freno a la centraliza-
cién del poder politico y con ello aumentaron los cauces para la
participacién directa de la clase media en la estructura de poder.?
En la medida en que el aparato burocratico fue creciendo, la autori-
dad de los sectores medios cobré mayor respetabilidad.

El sector social que correspondia a la clase baja, pese a haber
participado en un nimero importante en las filas de la insurgencia,
tuvo una incidencia marginal en este proceso, ante la imposibilidad
de llevar a cabo un esfuerzo conjunto capaz de abrirle un espacio de
concertacién con las demas clases. Sus circunstancias de pobreza o
de inseguridad como recientes inmigrados por un lado, y sus pre-
tensiones de rapido ascenso social por el otro, la encaminaron a
adoptar paraddjicamente una actitud timida en momentos clave de
importante definicién sociopolitica.

Por otro lado, aquellos grupos de inmigrantes que han arribado a
Estados Unidos con suficientes recursos econémicos, capacidad de
adaptacion al medio ambiente y habitos de realizacién personal, no
han tenido problemas para insertarse paulatinamente en la clase
media. Al cumplirse las expectativas del c6digo de conducta de esta
clase —trabajo, respeto, rechazo a las prebendas aristocraticas o he-
reditarias en favor de los ideales republicanos® y la intencién de acu-
mular—, la incorporacién de algunos grupos de inmigrantes al pro-
ceso de “americanizacién” ha podido ser casi inmediata, sin dejar
de ser excepcional dada la variedad de factores que deben coincidir
para el efecto.

En el pasado, la presién de la inmigracién constante entablé una
relacién funcional con la tendencia hacia la industrializacién y la
urbanizacién del pais. Este fenémeno llegé a su climax con el esta-
llido de la Guerra Civil, durante la cual se dirimid el conflicto entre
dos modelos de desarrollo antagénicos: el del norte, con pujan-

2 Véase Silvia Nafiez Garcia, “Origenes de la estructura social notteamerica-
na contemporinea: Breves consideraciones”, en Paz Consuelo Mirquez-Padilla
y Ménica Vetea, coords., Estados Unidos. Sociedad, cultura y educacién, Serie: Estu-
dios (México: CISEUA-UNAM, 1991), 29-36.

? Véase Herbert J. Muller, Freedom in the New World (Nueva York: Harper &
Row, 1963).
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za modernizadora que demandaba una sociedad de clases abiertas
—para lo cual era indispensable la liberacién de la mano de obra
esclava— cimentada en el funcionamiento del capitalismo indus-
trial; y el del sur, tradicionalmente agricola, basado en los privile-
gios de una aristocracia terrateniente y esclavista, apegada a para-
metros estiticos que requerian de los esquemas de una sociedad
cerrada para garantizar su continuidad.

Ya durante gran parte del siglo x1x los nuevos vinculos estableci-
dos entre el capital y el trabajo, asi como el modo de vida familiar de
un creciente sector de estadunidenses, eran afines con el concepto
de una clase media urbana. Sélo entre 1880 y 1910 mas de once
millones de estadunidenses cambiaron su lugar de residencia del cam-
po a las ciudades con expectativas de desarrollo y ascenso social,
sumandose a los inmigrantes provenientes del extranjero. Como men-
ciona Baritz: “La ciudad era el lugar del dinero, la educacién, la alta
cultura, la interaccién social y el crimen, el espacio preeminente del
podet, el hogar para la clase media™.*

El sentido de pertenencia a una determinada clase social fue qui-
z4 experimentado con mayor vigor durante ese siglo, dadas las con-
tinuas y profundas transformaciones registradas en Estados Uni-
dos. La dinimica del capitalismo ensanché la brecha entre las clases
alta y baja, a la par que los sectores medios se involucraron en un
proceso paulatino de masificacién en el que encontraban justifica-
cién a su papel en la sociedad.®

Un elemento indispensable para la consolidacién de la clase me-
dia ha sido la evolucién positiva de los indicadores econémicos. Por
ello, es necesario abrir un paréntesis para mencionar las reacciones
que los periodos recurrentes de crisis econémicas, en especial la de
los afios treinta de este siglo, han suscitado en este sector social.
Sorprende que en una etapa cuando la gran mayoria de estaduni-
denses vio descender dristicamente su nivel de vida,® el cuestio-

* Baritz, The Good Life..., 54.

% Véase Stuart M. Blumin, The Emergence of the Middle Class: Social Experience in
the American City, 1760-1900 (Cambridge: Cambridge University Press, 1989).

¢ En 1931 habia cerca de ocho millones de desempleados; en 1932, trece mi-
llones y para marzo de 1933 la cifra aumenté a quince millones, equivalentes a
uno de cada tres trabajadores. Véase Baritz, The Good Life..., 115.
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namiento del orden establecido acabara siendo funcional al sistema.
La poblacién de clase media continué asumiéndose como tal, aun
cuando sus ingresos se redujeron. Las corrientes disidentes que vie-
ron en aquellas circunstancias el momento preciso para promover
sus causas fueron escuchadas mas no secundadas por los ciudada-
nos medios. De manera contradictoria, valores como el patriotismo
o la nocidén de pertenencia a un determinado sector social cobraron
fuerza. El apego a los convencionalismos tuvo también mayor rele-
vancia que la sola proposicién de un nuevo estado de cosas. La clase
media aceptaria s6lo modificaciones que no amenazaran las opor-
tunidades del individuo, sus parimetros de bienestar; en pocas pala-
bras, la viabilidad de un “mejor” futuro.

Los afios anteriores a la Gran Depresién sentaron, en mi opinidn,
dos precedentes relacionados con los efectos de la crisis sobre los
sectores medios. Uno de ellos esta vinculado con su participacién
en el mercado financiero especulativo, que llegd a convertirse en
una obsesién para los estadunidenses que aspiraban a obtener ga-
nancias rapidas. Si la clase media ya desde antes mantenia su modus
vivendi gracias a los mecanismos de endeudamiento del sistema cre-
diticio y entonces decidia invertir sus exiguos ahorros en acciones,
la crisis los golpearia con severidad. En segundo término, la década
de los veinte fue un periodo especialmente significativo para los
sectores medios. Su nivel de prosperidad les confiri6 una sensacién
de emancipacién reflejada en los marcos familiar y laboral. La parti-
cipacidn activa de las mujeres en la economia durante la guerra y la
flexibilidad de los patrones sexuales, entre otros, relajé el papel tra-
dicional de la familia y las modificaciones en la organizacién del
trabajo abrieron los espacios para el tiempo libre. La frivolidad
permed todos los aspectos de la vida cotidiana. El impacto psicol6-
gico de esta época fue en la clase media tan importante que la evo-
cacién de sus imégenes durante la Gran Depresién contribuyé a
recrear la vision de un mejor mafiana y sobrellevar la carga extraor-
dinaria del momento.

Los estratos de clase media fueron quiza los primeros en perca-
tarse que la salida de la gran crisis implicaba un esfuerzo conjunto
—nacional— y que el gobierno era pieza clave para llevarlo a cabo.
La sociedad estadunidense requeria de una reforma drastica, mas
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no de una revolucién. La propuesta de Roosevelt, enmarcada por el
Nuevo Otden (New Deal), obtuvo el consenso de la mayoria de 1a clase
media pues su finalidad era rescatar al sistema. Aunque ni la distri-
bucién basica de la riqueza ni la del poder sufrieron alteraciones,’
el Estado Benefactor cumplié con su cometido de alivio social. Su
efecto mas trascendental consistié en la afirmacién de una coali-
ci6n politica mayoritaria en torno al liderazgo demécrata.

No fue sino hasta la década de los cincuenta —con la prosperi-
dad generada por la segunda guerra mundial— que la clase media
recuper6 toda su afluencia econémica, logrando hacer a un lado
la ansiedad que le imbuia el temor a enfrentar otra severa crisis. La
estabilidad que mantuvo durante los afios sesenta y los setenta de-
rivaron en la militancia de sus juventudes en movimientos de cardc-
ter eminentemente social y cultural que, aunque cuestionaban el
orden establecido, finalmente fueron absorbidos por el sistema:
el fenémeno hippie, 1a liberacién femenina, los movimientos pacifis-
tas, etcétera.

La herencia inflacionaria de la guerra de Vietnam, sumada a la
crisis de legitimidad derivada del caso Watergate, setrian los antece-
dentes generales que explican el triunfo del conservadurismo de la
era Reagan y el nuevo repliegue de los sectores medios. Analizar a
fondo las consecuencias —ain vivas— de esta accién no es nuestro
proposito, por lo que nos limitaremos a mencionar que la cuestién
mas debatida actualmente sobre la clase media de Estados Unidos
es la posibilidad de que deje de constituir una mayoria, dadas sus
actuales condiciones de detetioro gradual.

LA SOCIEDAD DE MASAS

No fueron pocos los factores que influyeron en el surgimiento de
los sectores medios urbanos de Estados Unidos. Sin embargo, las
circunstancias especificas en distintos momentos del propio deve-
nir histético modificaron y transformaron los efectos en el largo

7 Véase Robert A. Divine ¢t al,, America. Past and Present, vol. 2 (Glenview:
Scott Foresman, 1984), cap. 26.
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plazo que cada uno de ellos tuvo en la consolidacién de aquéllos
como sectores dominantes del statu quo.

A la par del acelerado desarrollo industrial —iniciado a partir de
la segunda mitad del siglo XxIXx— se gestaron las bases de la masifica-
cién de la sociedad y sus contundentes repercusiones en la confor-
macién de los sectores sociales medios.

La centralizacién de los recursos econémico-financieros en ma-
nos de las grandes corporaciones por un lado, y la agudizacién de
los conflictos sociales con una especial connotacién de clase® por el
otro, encontraron alternativas de solucién funcionales al sistema,
capaces, si no de reconciliar intereses antagénicos entre capital y
trabajo, si de constrefiir los de este Gltimo a la 16gica del primero, via
su integracién a la dindmica del consumo masivo.

La percepcién que sobre si mismos tenian los clasemedieros su-
fri6 modificaciones conforme fue aumentando el nimero de esta-
dunidenses capaces de acceder, ya fuese mediante la reduccién de los
precios en el mercado o de la profusién de los mecanismos de cré-
dito comercial, a aquellos bienes como un aparato de radio, el tele-
visor, el refrigerador, el mobiliatio, la vivienda y especialmente el
automovil, que se convirtieron en simbolos y sustento de los peque-
fios privilegios de un cada vez mas amplio sector social.

La imagen de que los estadunidenses eran coparticipes en su ma-
yoria de un patrimonio, parecia cobrar forma a medida que se con-
quistaba el bienestar material. Los deseos cumplidos, pese a generar
un circulo vicioso que acrecentaba de manera paraddjica las deman-
das de los estratos de clase media y su sentimiento de insatisfaccién
permanente, dieron lugar a un cierto sentido de semejanza y homo-
geneidad entre sus miembros que descartaba como condicién sine
qua non la igualdad en términos absolutos.’

Convencidos de su papel protagbénico como los mas destacados
exponentes del suefio americano —en mucho gracias a la manipu-
lacién de los medios masivos de comunicacion (televisidn, cine, pren-

# Aquf se alude a los movimientos obreros que hacia finales del siglo x1x die-
ron cuenta de los desequilibrios econémicos imperantes en el seno de la so-
ciedad estadunidense.

® Hodges, Jt., La estratificacidn social..., 24-25.



98 SILVIA NUNEZ GARCiA

sa) y la industria publicitaria—, los sectores medios pasaron a ser el
gran laboratorio humano en donde la premisa fundamental de la
sociedad estadunidense como una sociedad abierta y sin clases se
justifica y pone a prueba. En una permanente basqueda de la “felici-
dad material”, su poder se circunscribe a los 4mbitos de la cultura, de
la opinién publica y el consumo, por lo que aun cuando no ejerzan el
control directo de la politica ni de la economia, su participacién es
determinante.’® A pattir de esta delimitacién de 4reas de influencia
concreta se hace atin mas patente la funcién esencial de los medios
masivos de comunicacién en la socializacién permanente de la cla-
se media.

Al apoyar y difundir las normas y valores del orden establecido
(establishment), los medios masivos de comunicacidn (wass media) ex-
presan también el consentimiento de un orden social concurrente y
su sistema de estratificacién. Su gran influencia procede del refor-
zamiento de la estructura ideolégica a nivel del condicionamiento
del pensar, sentir y actuar de los individuos, ya que al fungir como
dispositivos de readecuacién a los cambios sociales, menoscaban la
posibilidad de subvettir la sociedad establecida."

En una sociedad de alta competitividad como la de Estados Uni-
dos, donde, segin se mencioné con anterioridad, la aceptacién del
impacto del esfuetzo colectivo es practicamente limitada —salvo en
el caso sui generis del fenémeno asociacionista, de caracter esencial-
mente filantrépico—, los medios masivos de comunicacién dotan
de un especial sentido de pertenencia y cohesion interna a los estra-
tos clasemedieros. Ello, no obstante, tiene un elevado costo repre-
sentado por la estandarizacién de sus patrones culturales,'? de entre
cuyas consecuencias se pueden resaltar las escasas manifestaciones
de creatividad auténtica de la llamada “cultura de masas”. Con una
finalidad primordialmente de uso, esta cultura se arraiga de manera
significativa entre la clase media y se constituye en sus mitos, nocio-
nes e imigenes. Al darle prioridad a la sociedad de consumo, recrea

0 Terner, America as a Civiligation, 494.
" Bernard Barber, Estratificacion social (México: FcE, 1978), 290-291.
2 Letnet, America as a Civilization, 832-833.
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ilusiones de saber, de formacién de simbolos materialistas e inge-
nuos de la felicidad.”

Este fenémeno, especialmente evidenciado desde el fin de la se-
gunda guerra mundial y que logra ya un sentido de ética colectiva
en sociedades opulentas como la estadunidense, ha convertido a los
estratos de clase media en los actores centrales de una cultura “prefa-
bricada” por los medios de comunicacién masivos. Este sector so-
cial aparece inmerso en un contexto previamente codificado por los
patrones de consumo, mismos que han dado lugar a una cultura del
despilfarro en la que la nocién de minimo vital deja paso a la de con-
sumo maximo. Apéctifa por naturaleza, la cultura en cuestién conlle-
va el desenvolvimiento de un 4nimo derrochador que persigue la gra-
tificacién de deseos obsoletos, cuya unica justificacién estarfa dada
en funcién del hedonismo individual.™*

Si bien es cierto que la dindmica de la economia capitalista se
sustenta en la invencidén constante de “nuevas necesidades”, cuan-
do el consumo innecesario —conspicuous consumption, como lo llama
Packard— trasciende de los estratos sociales de clase alta a las capas
medias, el intento consciente de éstas por emular el comportamien-
to de quienes estin en niveles superiores encuentra recompensa y
estimulo. Mas esto no significa que tal tipo de consumo desaparezca
como parametro general de la clase alta, sino que al trascender su
modificacién se verifica a nivel de un mayor grado de sofisticacion.

Si por cultura entendemos la suma de los progresos del hombre
en todos aquellos ambitos que repercuten en la realizacién espiti-
tual del individuo —haciendo una recopilacién de los conceptos
vertidos en la definicién de Albert Schweitzer—'> estaremos hacien-
do hincapié en los aspectos cualitativos de los fenémenos sociales.
Por consiguiente, si la cultura de masas cumple deliberadamente la
doble funcién de servir al consumo, al mismo tiempo que ser en si
objeto del mismo, sus expresiones estarin dadas en términos
cuantificables y por ello disonantes con su esencia. Al recrudecerse

3 Véase Rosenberg y White, eds., Mass Culture (Glencoe: Free Press, 1958).

" Véase Vance Packard, Los artffices del derroche (Buenos Aires: Sudamericana,
1961).

13 Véase Albert Schweitzer, Kultur und Ethik (Munich: C.H. Beck, 1951).
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particularmente en la sociedad estadunidense, donde todo —inclui-
do el ser humano— tiene connotacién de mercancia, el fenémeno
implica una amenaza a la autonomia del hombre, en tanto que can-
cela sus posibilidades reales de libre opcién y expresion.

Una vez que la clase media estadunidense es disuadida por los
valores de la ideologia dominante, la asume como propia y la re-
formula en términos consensuales. En este proceso va implicita
la necesidad de masificacién del cuerpo social, como mecanismo
idéneo para crear una imagen de equilibrio.

Si, como mencionamos antes, es en las esferas de la cultura y del
consumo masivos, en donde la ascendencia de la clase media se hace
ostensible, aflora entonces una contradiccién entre el “sujeto-masa”,
que da sustento a la armonia social, y el individuo que persigue un
estatus personal como pauta fundamental de diferenciacién, que
puede implicar riesgos de fractura para la estabilidad de la sociedad.
No obstante, ésta es precisamente una de las antinomias que dan
vigor a la clase media estadunidense. Es esta fortaleza la que le ha
posibilitado su readecuacién a los cambios mas profundos ocurri-
dos en el tiempo, como por ejemplo el avance tecnoldgico o los
ocurridos a nivel de la estructura econémica.'® La clase media no
s6lo ha recibido el impacto de estos cambios sino que los ha amor-
tiguado, transformado y retransmitido al resto de la sociedad a ma-
nera de nuevas formas de energia social."”

Finalmente, es importante advertir sobre las repercusiones atin
poco predecibles que puede tener el cambio de estrategias econd-
micas actuales tendientes a enfatizar lo individual, sobre el vinculo
entre la sociedad de masas y la clase media de Estados Unidos, aqui
esbozado de manera sucinta.

IDEOLOGIA Y SECTORES MEDIOS

La paradoja actual para los estadunidenses de clase media reside en
la contradiccién entre las exigencias por tener una personalidad

16 Aqui nos referimos en especial a las etapas de crisis recurtentes del capitalismo.
7 Lernet, America as a Civiligation, 493.
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competente, racional y con iniciativas propias y los margenes cada
vez mas estrechos para ejercer una autonomia individual; por ello,
su conceptualizacién sobre el “éxito” los enfrenta a un serio cues-
tionamiento.

Si se toma en consideracién el vinculo entre lo individual y el
afin de prestigio que permea de forma integral la personalidad de
esta clase, la misma quedaria definida no sélo por su afin perma-
nente de bienestar material, sino por un esfuerzo consciente y cal-
culado para ascender en la escala de los parimetros que definen
socialmente la idea del triunfo —concepciones ambas claramente
identificadas como herencias del puritanismo—.

En una sociedad como la estadunidense, que se jacta de promo-
ver al méaximo las expresiones individuales, sus integrantes asumen
todas y cada una de sus acciones en tanto retos particulares, cuya
debida conduccién repercutira en el reconocimiento de los otros.
La contradiccién entre las demandas de espacios personales para el
ejercicio del yo individual y las de espacios colectivos indispensa-
bles para la puesta en prictica tanto de sus actos concretos como
para la obtencién de un logro validado socialmente, se agudiza con
la amenaza fehaciente del deterioro del nivel de vida, produc-
to de las actuales condiciones de ajuste y redefinicién del modelo
capitalista.

Agravados desde la década de los ochenta y en tendencia ascen-
dente, fenémenos como el recrudecimiento de la pobreza, el au-
mento de las personas sin hogar (bomeless) y de las madres solteras,
la presién sobre los pequefios y medianos agricultores, la reduccién
de las fuentes de trabajo en el ambito industrial —con el consecuen-
te resultado depresivo de los salarios en el sector servicios—, han
originado una acalorada discusion al interior del pensamiento de
Estados Unidos desde dos posiciones divergentes.

Los escépticos ponen en entredicho la validez a largo plazo de la
continuidad de la clase media como sector social predominante, en
estrecha relacién con las proyecciones econémicas que prevén un
deterioro gradual de las condiciones materiales de 1a poblacién ba-
jo determinadas constantes: dinamismo tecnoldgico, inhabilidad del
sector de servicios para asimilar y recompensar dignamente a la fuerza
laboral, presién migratoria e incluso ausencia de voluntad politica.
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Esta postura era claramente reconocida en la retérica del discurso
predominante de los republicanos y los demoécratas de cara a las
elecciones federales de 1996.

En el lado opuesto, existe la interpretacién optimista que parte
de la revision histérica para fundar sus argumentos; insiste en afir-
mar que la verdadera fortaleza de la clase media estadunidense resi-
de en el campo de lo subjetivo. Al remitirse en especial a las etapas
ctiticas de la historia estadunidense —la Guerra Civil, la Gran De-
presion, etc— hace hincapié en las capacidades de inventiva y resis-
tencia de los sectores sociales medios, desarrolladas a partir de un
sistema de valores comun que los cohesiona y establece un cédigo
de expectativas ad hoc a las circunstancias del momento. Bajo esta
tesis, en etapas de auge y estabilidad econémicos la clase media tiende
a aumentar sus demandas de bienestar material, con base en uno
de sus supuestos basicos ya sefialado anteriormente: la insatisfac-
cién permanente. En situaciones dificiles, por lo contrario, sus as-
piraciones son capaces de encontrar un cauce fundindose en el mas
abstracto de los argumentos: la esperanza.

Para esta corriente de pensamiento la clase media ha demostrado
su habilidad para guardar distancia de su apego a lo material en si-
tuaciones limite, por lo cual es arriesgado anticipar su declinacién
o transformacién radical. En tanto que los factores que la sitian
como el eje de la cultura estadunidense se mantengan sin cambio
significativo, esta clase tendri garantizada su viabilidad.” Se podtia
afirmar entonces que los estadunidenses de clase media vistos des-
de esta optica responden a estimulos de caricter eminentemente
ideolégico. Los valores y las normas de su sociedad aparecen pro-
yectados al interior de la misma en cada uno de sus miembros, al
grado de que sus expectativas se mantienen dentro de un mismo
marco. En este sentido, la concepcién marxista que advierte a la
ideologia como el conjunto de valores en los que se reconoce una
sociedad, encuadra perfectamente con el planteamiento general sus-
tentado por los pensadores dedicados a destacar la credibilidad del
otrden imperante. Hablar de un esquema de valores particular nos

'8 Baritz, The Good Life..., 314.
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remite, en Ultima instancia, a abordar los mecanismos mediante los
cuales se ejerce el control social. Reflexionar sobre esta idea obliga
a hacer algunas consideraciones previas.

Una de las particularidades de la sociedad estadunidense es su
heterogeneidad en términos de la multiplicidad de culturas que con-
vergen en su seno y que se contraponen o yuxtaponen entre si, des-
tacando las diferencias como tltima posibilidad para dotar a todos y
cada uno de sus miembros de un cierto sentido de pertenencia, plas-
mado en manifestaciones tangibles como la diversidad étnica, ra-
cial, religiosa e incluso regional. Ante este panorama, los soci6logos
estadunidenses coinciden en la dificultad para establecer un patrén
universal de valores que, si bien podria corresponder a una sociedad
tradicionalmente comunitaria, es rebasado por las caracteristicas
cuantitativas y cualitativas de su sociedad. No obstante, los estudio-
sos han llevado a cabo muchos esfuerzos para formular un marco
general de valores lo suficientemente consistente en su esencia co-
mo alternativa para acceder al conocimiento y comprensioén de su
organizacién social. En la busqueda de una explicacién respecto a
coémo se genera el consenso social en Estados Unidos destaca, el
esfuerzo de Robin Williams (1970), quien esboza en quince premisas
no jerarquizadas la orientaciéon bisica a la que se remiten —en un
orden diferenciado— la diversidad de cédigos particulares que con-
fluyen en la complejidad social de su pafs:"

1. E/ éxito y la realizacion personales. Dada la competitividad en la
sociedad estadunidense, la adquisicién de poder, riqueza y pres-
tigio es uno de los valores de mayor rango.

2. E/ trabajo y la accidn. La ejecucién de una tarea disciplinada y
regular es fundamental para lograr la aceptacién de los demas;
aquellos que no trabajan son considerados indolentes y su acti-
tud llega incluso a calificarse de inmoral.

3. La orientacion moral. Los estadunidenses se rigen en términos de
lo que juzgan “bueno” o “malo”, por lo que de manera perma-
nente observan el comportamiento de los “otros”.

Y Tomado de Ian Robertson, Sociology, 3* ed. (Nueva York: Worth Publishers,
1987), 64-65.
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E/ humanitarismo. La sociedad se precia de ser genetosa y ca-
ritativa.

La eficiencia y el pragmatismo. Todo problema tiene una solucién
en el sentido eminentemente practico.

. El progreso. Los estadunidenses discriminan el pasado y favore-

cen las expectativas a futuro. En este sentido, confian en un
futuro promisorio.

. E/ bienestar material. Hay una sobrevaloracion de los conceptos

de comodidad y la “buena vida”, definidos con base en la pose-
sion de bienes materiales y la consecuente elevacién del nivel
de vida.

La ignaldad. Este concepto, altamente debatido a todo lo largo
del devenir histérico de Estados Unidos, constituye una de las
paradojas para una sociedad que dice reconocer la equidad del
género humano, pero que al ejercerla la refiere particularmente
en el sentido de la igualdad de oportunidades.

. La libertad. El libre albedtio del individuo como la esencia mis-

ma de los valores. Los estadunidenses se asumen en tanto pet-
sonas libres con un derecho itrenunciable e insustituible.

E/ conformismo externo. Pese al acendrado individualismo refot-
zado por un sistema de autosuficiencia, el estadunidense pro-
medio es conformista respecto al orden establecido y suspicaz
con quienes osan cuestionatlo.

E/ patriotismo. Existe un importante orgullo nacional respecto a
los logros obtenidos como pais.

E/ racionalismo y la cientificidad. Preponderancia de una visién so-
bre el mundo en términos de una légica erudita que de manera
explicita privilegia la aplicacién de la ciencia como arma para
transformarlo.

La democracia. Se menciona que los estadunidenses se jactan de
poseer un sistema de gobierno democratico, con altos indices
de representatividad y el derecho de todos como ciudadanos a
la participacién politica.

E/individualismo. Tanto las obligaciones como los derechos que
detentan los estadunidenses tienen un caracter de responsabili-
dad individual, por lo que la persona tiene prioridad sobre el
grupo (el individuo por encima de la colectividad).
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15. La supremacia de grupo. En oposicién con lo antetior, la sociedad
estadunidense funciona por medio de un estricto orden jerir-
quico que privilegia o excluye al individuo en tanto miembro de
una colectividad. La pertenencia a una raza, etnia o religién pat-
ticulares impone ciertas restricciones o implica determinados
beneficios para sus componentes.

A pesar de que varios de los postulados aqui desctitos suenen con-
tradictorios entre si o parezcan obsoletos en las actuales circunstan-
cias de reajuste por las que atraviesa la sociedad estadunidense, un
analisis detallado del esquema a partir de consideraciones de clase lo
legitimaria pricticamente en su totalidad para el caso de los sectores
sociales medios blancos, anglosajones y protestantes (W.4SP).

Por otro lado, mientras que algunos especialistas refutan el listado
anterior, otros lo complementan con elementos como la religiosi-
dad, 1a educacion, la heterosexualidad, la supremacia masculina, etc.
Ademas, aun cuando las premisas puedan trascender en el tiempo,
su significacién no necesariamente permanecerid constante. Si se
considera que los valores son concepciones abstractas —ideas com-
partidas por la generalidad de los individuos acerca de lo que es
correcto y deseable para vivir en sociedad— su concrecién se expresa
a través de normas, dirigidas a delinear la conducta de sus miem-
bros. De esta manera, podemos retomar ahora el sefialamiento res-
pecto al significado e importancia que para la clase media estaduni-
dense adquiere el concepto de control social.

valores ——> normas ——> control social

Toda vez que las normas definidas explicita o implicitamente pue-
den tener caracter positivo (6rdenes, sugerencias) o negativo (res-
tricciones, tabues); ser informales (burla, ridiculo, aprobacién) o
formales (leyes, prescripciones),? originan sanciones que recom-
pensan la conformidad con el orden establecido y condenan a sus
detractores.

% Véase E. Ross, Social Contro/ Nueva York: McMillan, 1928).
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Si nos remitimos a la participacién diferenciada de las clases so-
ciales estadunidenses en el contexto de la sociedad de masas, es po-
sible distinguir que, pese a que el control social emana de la caspide
de la pirdmide social, las formas y los medios? a través de los cuales
se traduce en cohesién-coaccién social, pertenecen a la esfera de
dominio de la clase media. ’

Las normas, revestidas en forma de costumbres, opinién publica
e incluso instituciones (familia, religién), devienen en actos de auto-
ridad, efectos de prestigio y proselitismo que, en tanto medios para
la imposicién de un control e instrumentos de socializacién, dan
legitimidad a una determinada cultura. Podemos entonces deducir
que la preeminencia de la clase media en este ambito representa un
rol decisivo en cuanto a la preservacién de la unidad social. El papel
activo de los sectores medios en el ejercicio del control social en
términos de sujeto-objeto los convierte en el sector del consenso de
facto de la sociedad. En este orden de cosas, volvemos a fijar nuestra
atencion en el significado s#7 generss de lo individual para analizar el
concepto del logro en la légica de la clase media.

De acuerdo con Hobbes y Locke, y tomando como acepcién del
individualismo aquella que refiere a su nocion utilitaria que contem-
pla la vida a partir del esfuerzo personal encaminado a satisfacer al
maximo el interés del yo en particular, la clase media asume el papel
de la sociedad como un contrato entre los individuos para legitimar
los intereses particulares. Asi, esta nocién mantiene una estrecha
afinidad con la concepcién economicista de la existencia humana,
que postula la aceptacion de los individuos para pertenecer al gru-
po social con el propésito fundamental de proteger su propiedad.?

En las condiciones actuales que guarda la economia, en las que se
favorece el modelo neoliberal, se perpetia la nocién de que el indi-
viduo y la sociedad no mantienen una relacién dialéctica. Esto se
atribuye en la praxis a un hecho natural, reflejado y reproducido por

% Para un estudio detallado de los postulados de G. Gutrvitch en torno a los
focos, las formas y los medios del control social, véase Cazeneuve, “Las estratifi-
caciones sociales”, 64.

2 Véase David M. Schneider y Raymond T. Smith, Class Differences and Sex
Roles in American Kinship and Family Structure (Nueva Jersey: Prentice Hall, 1973).
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toda sociedad humana, en donde el ser humano precede al con-
cepto de sociedad. Primero se existe en tanto individuo y luego se
es en un entorno social determinado. La necesidad de vivir en socie-
dad no es inherente a la naturaleza del ser humano, sino que éste
accede de manera consciente a formar conglomerados de indivi-
duos por las “ventajas” que ello implica en la consecucién de sus
metas. La sociedad adquiere una connotacién estrictamente funcio-
nal, utilitaria.

En este orden de ideas, todos los humanos se presentan como
seres estrictamente calculadores y racionales, definidos en términos
de sus intereses particulares.” Por ello, puesto que la clase media
estadunidense tiene entre sus rasgos distintivos la continua deman-
da de satisfactores con base en la limitacién real para obtenetlos
—deseos insatisfechos—, encontramos que las premisas aqui ex-
puestas son congruentes en la medida que explican el comporta-
miento de este sector social.

Si en la sociedad estadunidense se subordina la concepcién de la
calidad de vida a la posesién de bienes materiales en tanto opciones
personales, los medios para lograr este propésito dependen de la in-
sercién de los sujetos en la estructura econémica. Asi, aunque la
medida del éxito para esta sociedad —en especial para su cortes-
pondiente clase media— sea el progreso econémico individual, las
variantes del término rebasan esta visién simplista cuando se anali-
zan en funcién de una realizacién personal o social, en donde intet-
vienen criterios de prestigio o poder.

Conforme la sociedad fue distanciandose del modelo comunita-
rio clasico para dar paso a su masificacion, las posibilidades de que
el triunfo material y moral se sucedieran al unisono fueron reducién-
dose. En el primero de los casos era posible frecuentemente esta-
blecer un lazo entre el éxito material y la plena realizaciéon del indi-
viduo como miembro de una familia o una colectividad, mientras
que en la actualidad ambos rara vez se corresponden.?

» Véase Paul G. King ez 4/, Risking Liberation. Middle Class Powerlessness and
Soctal Heroism (Atlanta: John Knox Press, 1988), cap. 5.

# Véase Robert N. Bellah ¢ al., Habits of the Heart (Nueva York: Harper &
Row, 1984), cap. 1.
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Esta situacién ha dado lugar a que los sociélogos de Estados Uni-
dos establezcan dos categorias para el anilisis de la clase media.
Cuando aluden a la “clase media vieja” se refieren a la caracterizada
por una mayoria de pequefios propietarios (granjeros, empresarios,
artesanos y profesionistas libres) inmersos en un entorno que, a pesar
de haber rebasado los limites de las pequefias comunidades, funcio-
naron como en tales hasta que el proceso de urbanizacién-masifica-
cién terminé de consolidarse.

Antafio, los convencionalismos sociales prevalecientes en una de-
terminada localidad dotaban de significado al término de realiza-
cién personal. Los individuos se desempefiaban en entidades bien
delimitadas —la granja o el negocio familiar, la iglesia, el taller—
donde los factores para definir el éxito partian de una ética que exalta-
ba su papel como contribuyentes al esfuerzo de la colectividad. La
posibilidad de establecer un negocio cualquiera capaz de generar un
nivel de utilidades decoroso dificilmente era viable sin el consenti-
miento de la comunidad. Elementos como la honorabilidad y la buena
reputacién civica ejercian un papel determinante ya fuera para faci-
litat o para coartar el acceso personal a una posicion destacada.

En la actualidad, el estadunidense de “clase media nueva” carece
de alternativas reales para autoemplearse, ademas de que sé6lo una
pequefia minoria sobrevive en comunidades pequefias.” Obligado a
ganarse la vida trabajando para grandes consorcios o aparatos buro-
criticos, la nocién del éxito ha quedado confinada a la encarnizada
competencia por escalar los peldafios de sus estructuras jerarquicas,
en tanto que todo ascenso representa una mejora material personal.
El concepto de “competencia”, que se encuentra implicito en va-
rios de los quince postulados citados referentes a la personalidad
del estadunidense, no sélo sigue siendo un requisito indispensable
para el funcionamiento del capitalismo, sino que se ha transforma-
do en el eje de la cultura predominante en nuestro tiempo.

De manera particular, los individuos de clase media no s6lo com-
piten entre si en pos de mejores oportunidades de vida, sino que se

% Segin cifras de 1980, existian entonces en Estados Unidos 8 500 comuni-
dades con menos de 100 000 habitantes cada una. Véase D.K. Stevenson, American
Life and Institutions (Stutgart: Klett, 1987), 28.
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ven compelidos a hacerlo como miembros de una entidad mayor,
que en contraste con las referidas a la etapa previa al surgimiento de
la sociedad de masas, carece de fronteras definidas. Al laborar en
una corporacién publica o privada, dificilmente se identifican los
intereses de éstas y se vinculan a los propios. La corporacidn tiene
para el sujeto un sentido amorfo o, en el mejor de los casos, hetero-
géneo. En ltima instancia, lo inico que racionaliza el “yo” es que
todo consorcio privado tiene como objetivo elevar sus utilidades, o
bien mantener el orden establecido cuando se trata de corporacio-
nes del Estado, mientras el “yo” se vende al mejor postor.

Este tipo de competencia s6lo ha acrecentado la ambicion de triun-
fo material. El estadunidense de clase media es especialmente sensi-
ble a esta tendencia, cuyas consecuencias se perciben claramente al
comparar a Estados Unidos con otras sociedades igualmente indus-
trializadas y se demuestra que la vulnerabilidad del liderazgo econé-
mico del primero frente a las segundas privilegia los logros colecti-
vos (Jap6n, Alemania). Los estadunidenses promedio optaron por
rivalizar entre si, distanciandose del sentido genuino de la compe-
tencia que tiene que ver mas con la generaciéon de individuos aptos
y capaces.

La posibilidad de conciliar los intereses econdmicos con virtu-
des como la lealtad al trabajo o la armonia familiar es excepcional en el
contexto de la sociedad estadunidense. En este aspecto, los sectores
medios resienten mis severamente el problema, puesto que atn no se
suceden el niimero de generaciones suficientes para readecuarse a las
nuevas condiciones, a partir quiza de un nuevo cédigo de valores.

La clase media actual en Estados Unidos esta en transicién. Sus
miembros fueron educados todavia por una generacién que, aun-
que s6lo como afioranza, se aferré a los ideales de la vida comunita-
ria. De esta manera, la adaptacién del individuo comin a las condi-
ciones actuales ha degenerado en frustraciéon. Uno de los dilemas
mas frecuentes en este sector de la sociedad es hacer compatible el
tiempo que se requiere invertir trabajando para que el individuo
aporte lo indispensable para que su familia mantenga un nivel de
vida confortable, con aquel que le deberia dedicar a ésta. Si agrega-
mos al problema los efectos que la prolongada recesiéon econémica
ha acarreado, al grado de que el ingreso del jefe de la familia no
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basta para cubrir las necesidades y ello presiona a la mujer para que
se inserte en la actividad remunerada, el sentimiento de desasosiego
individual tenders a agudizarse.

Asi, el clasemediero estadunidense se debate en conseguir el equi-
librio con su bienestar material, con la familia, con la sociedad o la
politica. Al verse orillado a privilegiar uno de ellos, su concepto so-
bre el éxito guardard un estrecho vinculo con su ubicacién como
individuo en el contexto de una economia centralizada y burocra-
tizada, en contraste con sus metas personales en las esferas publica
y privada.

EL SENTIMIENTO DE PERDIDA

Sin haber profundizado mas en los origenes y las repercusiones de
los diversos elementos que contribuyen a delinear el perfil de la cla-
se media contemporanea de Estados Unidos, relucen algunas de sus
contradicciones. Cuando la sociedad que se caracterizé por un alto
nivel de afluencia parece debilitarse —y no perdamos de vista que
ya para 1991 se registraba una pérdida del 17 por ciento del poder
adquisitivo de los estadunidenses—, como estrategia de autodefensa
sus miembros se vuelven menos tolerantes. Bajo determinadas con-
diciones, la profesionalizacién del individuo por medio de la educa-
cién funge ain como mecanismo para su movilidad social; sin em-
bargo, las vicisitudes por las que atraviesan los sectores medios han
dificultado su acceso a la educacién.

Aun cuando formalmente las generaciones jovenes de clase media
cuentan con mayores elementos para franquear esta barrera en rela-
cién con las pertenecientes a las capas inferiores de la sociedad (po-
sibilidad de pagar una educacién privada, relaciones sociales, etc.), el
grado de desasosiego originado por la disminucién real de las opor-
tunidades para insertarse en el mercado laboral —de acuerdo a las
expectativas de un modelo que solia privilegiar el esfuerzo sostenido
durante veinte o mis afios para alcanzar méritos universitarios— co-
mienza a erosionar el propio marco de referencia en el cual los indi-
viduos solian reconocerse como participes activos del orden social
establecido.



ANALISIS ESPECIFICO 111

La profundidad del anilisis que a este respecto ha elaborado la
especialista en critica social Barbara Ehrenreich remite incluso a to-
mar en cuenta una serie de factores a nivel de estructura familiar que
precipitaron el ensanchamiento de la brecha generacional entre pa-
dres e hijos, educados a partir de dos esquemas opuestos. Para esta
autora, la consolidacidon de la clase media estadunidense en el umbral
del presente siglo qued6 plenamente definida por un modelo pre-
ponderantemente autoritario, centrado en el sentido de la disciplina,
el orden y la eficiencia: “[...] personas controladas [...] diligentes y
capaces de renunciar a los placeres del ahora, por las recompensas
del mafiana”.® No obstante, esta tendencia se modificé paulatina-
mente hacia el modelo mais flexible, directamente vinculado con una
economia de la abundancia, que incorporé como consumidores has-
ta a los recién nacidos.

Si se parte de que el tema de la crianza de los hijos destaca como
una de las preocupaciones centrales para la clase media, la educa-
ci6n y formacién van de la mano como parte de la naturaleza in-
trinseca de una clase histéricamente determinada por los beneficios
del ascenso social por medio de la capacitacién, profesionalizacion
y especializacién para el trabajo, gratificado a su vez por un sistema
de méritos.

El paso de un modelo de conducta apegado a critetios raciona-
les hacia otro que acabé por privilegiar la intuicién emotiva marcarfa
un parteaguas de consecuencias inesperadas para los sectores clase-
medieros. Con el respaldo, e incluso a iniciativa de las nuevas tenden-
cias de la psicologia, sobrevino un cambio de actitud en la relaciéon
entre padres e hijos de clase media que privilegiaba la laxitud, la li-
bre demanda y la tolerancia sin limites, al extremo que para mediados
de la década de los cuarenta se habian rebasado los esquemas que
identificaban estas posturas como caracteristicas de los sectores de
clase baja.”’

La reincorporacion de las mujeres al ambito doméstico al finali-
zar la segunda guerra mundial coincidié con una actitud de entrega

% Barbara Ehrenreich, Fear of Falling. The Inner Life of the Middle Class (Nueva
York: Harper Collins, 1990), 85.
21 Ibid.
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total al cuidado de su descendencia; ello devino en excesos que con-
trastaban el autoritarismo precedente con posturas hedonistas que
buscaban reivindicar el lazo ideal entre madre e hijo, hechos para
complacerse mutuamente. Los habitos en boga no tardaron en ser
cuestionados por los estudiosos, y en ocasiones llegaron incluso a
despertar su suspicacia como si fuera una felonia a los entonces
tradicionales parametros de clase media. Para la década de los afios
cincuenta aparecieron los primeros sintomas de rechazo a la tole-
rancia irrestricta, buscandose opciones de mayor equilibrio para la
formacién familiar-social del individuo.

Actualmente, la reinstauracion de ciertos limites a la conducta de
los menores bajo un régimen en el que el consentimiento por parte
de los adultos se debe de pactar, ganar o conquistar de antemano a
cualquier accién, ha favorecido aspectos como el conformismo ex-
terno y el marco disciplinario que los padres de clase media han
buscado inculcar como valores a la subsecuente generacién, cuya
expectativa de compromiso estriba en la reproduccién del orden
establecido.

Por otra parte, la ambivalencia del esquema de la generacién pre-
via tiene como consecuencia la falta de seguridad individual y la
ausencia de autoestima, notorias actualmente en un gran nimero de
jovenes clasemedieros de Estados Unidos. La suma de una forma-
cién ambivalente a la sombra de un entorno familiar sobreprotector,
con la adiccién al placer como respuesta inmediata a estimulos positi-
vos, dio como resultado individuos condicionados a la aprobacion
de los demas.” Asi, los efectos de la crisis por la que atraviesa de
manera particular la economia estadunidense han creado un vacio
en las perspectivas de aprobacion-realizacién individual. La clase
media atraviesa por un periodo de duelo, al enfrentar la fragilidad
del basamento que parecia no sélo sostenerla y proyectarla en as-
censo sino impedir su hundimiento.

Las limitaciones concretas a la afluencia social (movilidad ascen-
dente) resultaron en una condicién de angustia que los clasemedieros
en cuestion no han logrado superar del todo. Las salidas falsas a esta

2 Véase Philip Slater, The Pursuit of Loneliness: American Culture at the Breaking
Point (Boston: Beacon Press, 1970).
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problematica van desde el desencanto por lo materialmente inalcan-
zable y la consecuente adiccién a las drogas, hasta el estado de alie-
nacién extrema que descalifica cualquier acto de generosidad para
con los sectores soctales mas desprotegidos, con base en la afirma-
cién de que esa situacién es voluntariamente adquirida.

La prolongacién de las condiciones econémicas adversas ha po-
larizado material y mentalmente a la sociedad estadunidense. Si bien
es indiscutible el derecho de los individuos de aspirar a mejores con-
diciones de vida, la busqueda de la conciliacién entre sus necesida-
des reales y aquellas creadas para favorecer a una minoria insaciable,
es ahora el reto colectivo. La frustracién de los sectores sociales
medios al pasar del simple deseo de una existencia confortable al
terreno de la competencia a ultranza con sus pares, bajo el corolario
de que lo mas importante es saber “venderse” como individuo al
mejor postor, ha desgastado particularmente los vinculos estricta-
mente humanos entre “los que tienen” y “los que no tienen” (los
haves y los have-nots).

Bajo las intensas presiones impuestas por el ritmo de vida coti-
diano, la inquietante bisqueda por mantenerse al margen de los re-
cortes de personal, la disminucién de los beneficios laborales, los
cierres de empresa, etc., a la vez que se reconoce que para conservar
un cierto estandar de vida son indispensables recursos superiores a
los que se consideran como ingresos promedio, el clasemediero asu-
me una postura vindicativa respecto al cimulo de los pequefios pti-
vilegios “conquistados” a lo largo del tiempo.

El nivel de sofisticacién de las demandas materiales de la clase
media, originado en el periodo de auge econémico, le permitié pres-
cindir de las escuelas publicas, los parques, el transporte colectivo,
etc., distanciandola del contacto con la clase baja, cuyo entorno
cotidiano la circunscribe al uso de los servicios publicos y comuni-
tarios.”” Un efecto obvio de esto ha sido el apoyo de la ptimera,
durante mas de una década, a las politicas de corte conservador que
restringen el gasto social limitando los beneficios colectivos, irre-
conciliables con su légica individualista. Empero, es menester reco-
nocer que ambas clases comparten una sensacién de menoscabo

» Ehrentreich, Fear of Falling..., 249.
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frente al orden establecido que, aunque con caracteristicas distintas,
podtia acaso identificarlas. De no ser asi, la exacerbacién de sus dife-
rencias recrudeceri un conflicto ya existente, cuya posible reaccién en
cadena amenaza de muerte el ideal redencionista promulgado por el
excepcionalismo estadunidense. Evidencias de esta tendencia son aho-
ra el fortalecimiento de las posturas racistas y xenéfobas.

Mis alla de consideraciones morales, 1a toma de conciencia social
es, con seguridad, el primer paso firme que debera dar la clase me-
dia estadunidense para evitar no sé6lo su propia autoinmolacion, sino
para superar su inmersién en una soledad en la que “los otros” pa-
recen no existir. ;Comenzarin los estadunidenses a reconocet abier-
tamente la existencia de un conflicto de clases en su sociedad, como
paso ineludible para lograr un equilibrio?

RESUMEN

En la sintesis de la experiencia puritana y la tradicién de los “pione-
ros” se pueden reconocer algunos de los postulados ideolégicos que
identifican al prototipo de clase media en Estados Unidos: orden,
ambicién, individualismo, prudencia, laboriosidad.

El sentido que adquiere la nocién de propiedad privada desde los
origenes mismos del surgimiento de Estados Unidos, esti en rela-
cibén directa con el valor del individualismo. Asf, la clase media, que
detenta entre sus privilegios la posesiéon de una pequefia propiedad,
se convierte no sélo en su mas fiel defensora, sino en el vigilante
permanente de un orden legal que deberi garantizarla, mediante su
estricto cumplimiento.

Entre los aciertos del disefio de las Leyes Constitucionales de aquel
pafs destaca la vision de un sector de propietarios terratenientes (clase
alta), que lograron edificar un consenso sociopolitico con las capas
medias, mediante la identificaciéon de los intereses comunes entre
ambas clases: salvaguarda de la propiedad y federalizacién, como
garantfa de una apertura para la participacion de la clase media en la
estructura de poder.

El resultado inmediato de la Guerra de Secesion, aunado a la pre-
sion del flujo incesante de nuevos inmigrantes, legitimé una socie-
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dad de clases abiertas, en el marco de una nueva estructura econé-
mica que favorecia la industrializacién y la urbanizacién. El patrén
de desarrollo promovido por los surefios, basado en 1a explotacién de
la tierra y 1a mano de obra esclava, quedd definitivamente rebasado
en los hechos. Como consecuencia de este proceso, para la segunda
mitad del siglo XiX se consolidé una clase media urbana en Estados
Unidos. Al mismo tiempo, la brecha entre las clases alta y baja se
profundizé.

En la etapa previa a la Gran Depresion de 1929, los clasemedieros
invirtieron sus ahorros en los novedosos mecanismos especulati-
vos del mercado financiero, también fueron presa de la manipulacién
de los instrumentos crediticios, aumentando asi no sélo su vulnerabili-
dad econémica sino adquiriendo a la vez habitos de consumo innece-
sarios. Las costumbres se tifieron de frivolidad. Los roles tradicionales
de la mujer y de la familia cedieron espacios a la flexibilidad.

La profundizacién de aquella crisis acabd por convertirse en un par-
teaguas histérico. La clase media desde entonces comenzé a dar ban-
dazos. Apoy6 las reformas inéditas del Nuevo Orden rooseveltiano
para garantizar la restitucién plena de sus pequefios privilegios, mas
que por una conciencia para dar alivio social a los mas necesitados.

Hacia la década de los sesenta de este siglo, la clase media usufruc-
tué los beneficios acaumulados después de la segunda guerra mundial
y la Guerra de Corea, y adoptd posturas que cuestionaban el estado
de las cosas.

Veinte afios después, el impacto de la resaca inflacionaria provo-
cada por la derrota en Vietnam, junto con la crisis de legitimidad
politica (el caso Watergate), remiten a los sectores medios a un nuevo
repliegue conservador. Sin precedentes histéricos, la clase media
estadunidense se proyecta desde entonces en un descenso gradual
de sus expectativas y condiciones objetivas de vida. Con este empo-
brecimiento se genera también una pérdida de cohesion social.

La sociedad de masas

Con el desarrollo intensivo y extensivo del modelo industrial sobre-
vino la sociedad de masas. El bienestar material dio un sentido de
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relativa homogeneidad a la clase media, mostrandola en su papel
protagénico como exponente del suefio americano. Por otra parte,
el sentimiento de insatisfaccién se agudizé en estos sectores de la
sociedad ante la espiral creciente de deseos promovida por el
consumismo (cultura del despilfarro). Puede afirmarse que la cuota
de poder que ejerce la clase media de Estados Unidos se citcunscribe
a tres Ambitos: la cultura, la opinién puablica y el consumo.

La cultura estadunidense es por definicién pragmatica y hedonis-
ta. En una sociedad de recompensas inmediatas, cultura y consumo
se traslapan y sintetizan en una ética colectiva. Si retomamos la de-
finicién de cultura de Albert Schweitzer, quien hace hincapié en su
caracter cualitativo al sefialarla como la “suma de los progresos del
hombre en aquellos ambitos que repercuten en la realizacién espiri-
tual del individuo”, se concluye que si la cultura de masas es sujeto
y objeto de consumo, la cultura dominante de la clase media de Es-
tados Unidos sera discordante con su propia esencia.

Ideologia y sectores medios

La acepcién que retomamos del marxismo sobre el concepto de
ideologia se limita a la de un conjunto de valores en los cuales se
reconoce una sociedad. Entonces, si aceptamos que las actuales con-
diciones de ajuste del modelo capitalista amenazan con detetiorar el
nivel de bienestar material de la clase media, llegamos al cues-
tionamiento de la propia viabilidad de esta clase, al refutar el valor
del triunfo individual como Unica via para obtener el reconocimien-
to social.

El pensamiento estadunidense analiza la proyeccién contempo-
ranea y futura de la clase media, a partir de dos posiciones basicas:
una pesimista y otra optimista. La primera insiste en subrayar la ne-
cesidad de modificar las tendencias adversas que en la economia
(deuda interna), la sociedad (presion de inmigrantes indocumentados)
y la politica (debilidad frente a las presiones externas), acabaran por
sepultar a los sectores medios. Desde posturas conservadoras se hace
una descripcién apocaliptica de lo que sucederi a los clasemedieros
si no abrazan mecanismos correctivos que, aunque dolorosos para
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algunos (recortes a las politicas sociales, nuevos marcos juridicos
para regular el flujo migratorio, el fortalecimiento de aparatos re-
presivos para controlar las “disfunciones sociales”, etc.), se presentan
como los tnicos remedios. En el lado opuesto, la posiciéon optimista
destaca que la verdadera fortaleza de la clase media de Estados Uni-
dos reside en su preeminencia en el ambito de la cultura —en el
plano de lo subjetivo—. Se alude al devenir histérico de esta clase y
se insiste en su pragmatismo y capacidad de deconstruir y construirse
a si misma para afrontar la adversidad (reformismo).

Debido a la complejidad para establecer un marco universal de
valores para una sociedad como la estadunidense, heterogénea por
su diversidad étnica, racial, cultural, religiosa e incluso regional, se-
leccionamos las quince premisas no jerarquizadas del modelo del
soci6logo Robin Williams que, ademis de referir a un c6digo pre-
dominantemente blanco, anglosajén y protestante (WwAsp), alcanza
una orientacion basica a la que pueden remitirse una gran variedad
de cédigos particulares:

Exito  y realizacion; trabajo y accion; orientacion moral, humanitarismo; eficien-
ciay pragmatismo; progreso; bienestar material, ignaldad, libertad, conformismo
excterno;, patriotismo; racionalidad y cientificidad, democracia; individualismo y su-
premacia de grupo.

En toda sociedad, el cédigo de valores dominante origina sancio-
nes o recompensas segin la actitud del individuo respecto al cuestio-
namiento o aceptacioén de un orden establecido dado. Dichos valores
conforman normas que, a su vez, devienen en un coxtrol social.

En la mentalidad del estadunidense promedio, el individuo acce-
de a vivir en sociedad para dar cumplimiento a sus metas persona-
les, y no por una necesidad inherente a su naturaleza humana.

La sociologia de Estados Unidos establece dos categorias basicas
para analizar a los sectores medios. Por clase media “vieja” refiere a
los conglomerados de individuos que en la etapa previa a la conso-
lidacién del modelo urbano industrial construian su realizacién per-
sonal dentro de instituciones bien acotadas —Ila granja, la tienda, la
iglesia—, definiendo el éxito en la medida de su aportacién a un
esfuerzo colectivo.

La esfera de actividades de la clase media “nueva” se circunscri-
be a la de las tateas que cada individuo realiza para garantizar su
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subsistencia y la de los suyos, generalmente dentro de empresas,
grandes corporaciones o aparatos burocraticos. La conquista de es-
pacios para mejorar la posicién de cada sujeto dentro de dichas
estructuras ha establecido un puente entre la nocién de éxito y com-
petencia, en tanto ejes de la cultura de méritos estadunidense de
nuestro tiempo.

E! sentimiento de pérdida

Existen diversos enfoques para analizar la problematica que ha oca-
sionado el deterioro de la afluencia de la clase media de Estados
Unidos durante nuestro siglo. Entre ellos, el de Barbara Ehrenreich
remite a un pensamiento generacional provocado por dos modelos
antagénicos de educacion familiar.

En perfecta coincidencia con los momentos econémicos disonan-
tes —crisis vis 4 vis auge— la estructura familiar clasemediera pasé
del autoritarismo, el orden y la disciplina, a la complacencia, la tole-
rancia y la permisividad.

La suma de laxitud, sobreproteccién y hedonismo vino acompa-
flada de sus opuestos: inseguridad y falta de autoestima. En este
entorno, no es dificil imaginar que, ante la disminucién real de las
oportunidades por efecto de los ajustes en la economia del presen-
te, los estadunidenses medios tiendan a caer presas de la angustia y,
por consiguiente, busquen valvulas de escape (drogadiccién) o adop-
ten posturas de alienacién que los confinen a actuar con violencia
(grupos fascistas).

Por otra parte, la virtual sacralizacién de lo individual por parte
de la clase media funge como mecanismo de defensa ante la pesada
carga de uniformidad impuesta por la sociedad de masas. La clase
media estadunidense ha demostrado que la autodisciplina por la que
se rige es fundamental para la consecucién de sus metas. El hilo
conductor entre sus aspiraciones, pensamientos y acciones lo cons-
tituye un interés bien definido: el mantenimiento del orden estable-
cido. Para esta clase, el concepto de libertad equivale al del derecho
a la privacia. Bajo la dinamica del mercado los estratos medios han
aprendido a vivir por y para el consumo. Si la légica de éste se mo-
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dificara, ¢setfa la clase media capaz de estrechar los vinculos con los
sectores sociales menos favorecidos?

En un entorno secular y urbano, la sociedad estadunidense se
enfrenta a la necesidad de aceptarse tal cual es: una sociedad dife-
renciada por clases sociales en la que el poder se ejerce en un orden
vertical.
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